La Contratacion del Reaseguro (7)

El progreso del comercio y de la industria, de los medios de
comunicacion y transporte, y en general los inventos y avances de
la técnica, han driginado, por extrafa paradoja, el aumento de 10s
riesgos que el seguro cubria, al aparecer nuevos peligros para la
vida y el patrimonio humanos, que nos eran antes desconocidos;
y al comprenderlo asi y comprobar las compafiias que el aumento
de los riesgos por cubrir es tan notable, que resentiria sus capi-
tales el aceptar la total responsabilidad de los mismos, y no sién-
doles posible, a veces, el eludirla, yva sea porque circunstancias
especiales les obligan a ello, o porque su prestigio y clientela se
To imponen, han tenido que idear formas que armonizando los
intereses de los aseguradores y del ptblico permitieran dar solu-
ci6n al complejo problema que se les presentaba, tales como el
Coaseguro y el Reaseguro, nacidas ambas de la idea de la técnica
v destinadas a disminuir el riesgo probable.

Por considerar que de estas dos formas, es la del Reasegu-
ro la que cumple con mayor eficacia en la practica comercial, su
funcion de auxiliar del negocio de seguros, dedicamos este tra-
bajo al estudio de la Contratacion del Reaseguro.

CAPITULO I
GENERALIDADES SOBRE EIL. REASEGURO
Origen v evolucion historica.

La antigiiedad del reaseguro es casi la del seguro.
Fl1 primer contrato de reaseguro que se conoce, se remonta

(*) Tesis para €l Bachillerate en Derecha.
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al afio 1370 seglin unos o 1379 segun otros, es decir, algunos de-
cenios posteriores a la fecha que se nos permite conocer como de
apariciéon del seguro. Dicho contrato consiste en un manuscrito
fechado en Ginebra, en el que se encuentran ya las primeras
huellas del reaseguro.

En 1580 es mencionado por primera vez en Francia en una
obra titulada “Le Guidon de la Mer” que contenia recopiladas
las reglas y costumbres existentes en ese entonces para las gen-
tes de mar; pero solamente en 1681 es que se consagra oficial-
mente el contrato de reaseguro en “L’Ordennance sur le Marine”
por Colbert, Ministro de Luis XIV.

Si consideramos que las formas primitivas del contrato de
seguro, se nos presentan bajo el aspecto de contrato de transpor-
te maritimo, es decir, ligadas estrechamente a €ste ramo del co-
mercio, percibiremos facilmente la razéon por la cual también
el reaseguro estuvo supeditado en su desarrollo a la extension y
perfeccionamiento del comercio maritimo.

Al extenderse cada vez mas los limites del comercio en la
Edad Media, generalizindose hasta el Mediterraneo, van adqui-
riendo gran auge el comercio inglés y el espafiol, lo que da lugar
al perfeccionamiento de la navegacion. Sin embargo, los riesgos
no disminuyen y el precio en que se estiman es muchas veces cre-
cido por ser las rutas largas y costosas. Al comprenderlo asi los
aseguradores de los objetos en transito y pasarse mucho tiempo
sin tener noticias de las mercaderias aseguradas, tratan de bus-
car una descarga de la responsabilidad asumida por ellos al acep-
tar un seguro total y acuden para ello a organizaciones podero-
sas'aue, mediante e] pago de una mayor prima, se hacian cargo
del riesgo que pesaba sobre ellos, resultando de este modo aue el
asegurador se aseguraba en una organizaciéon mejor constituida
aue lo ayudaba a hacer frenfe a un probable siniestro que lo hu-
biera conducido a la quiebra en caso de haber sido soportado so-
lamente por él. Primitivamente los aseguradores limitan su par-
ticipacion en los riesgos, con la infervencién de varios asegura-
dores que concurren a 1a cuberfura del riesco materia del segu-
ro (el coaseguro), pero las ventajas que significaban las altas sus-
cripciones llevaban a los aseguradores al reaseguro. Comienza
asi a desarrollatse el reaseguro v los asegurados conciben la po-
sibilidad de obfener utilidades inmediatas contratando seguros y
reaseguros, para lo cual pactaban para el reaseguro un precio
mas bajo que para el seguro, lucrando de este modo con la dife-
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rencia. Ello di6 lugar a que Jorge ITI de Inglaterra, el afio 1799,
dictara el “Acte To Regulate Insurance” que prohibia el rease-
guro, aceptandolo solo para aquellos casos en que el asegurador
incurriera en quiebra, fuera insolvente o falleciera.

HEsta disposicion no dura mucho tiempo dado el incremento
que tomaba en otras partes el reaseguro auxiliando al asegura-
dor, y es derogada en 1846.

Paralelamente al crecimiento del seguro de incendio se de-
sarrolla el reaseguro en Alemania y Francia, cobrando cada vez
mayor importancia; ¢l se hace obligatorio en el primero de los
paises citados, en 1825. Pocos afios después los incendios ocurri-
dos en Hamburgo (1842) vinieron a corroborar la idea que an-
tes se tenia de la incapacidad financiera de las compafiias asegu-
radoras, para résarcir en una forma satisfactoria el monto total
de los riesgos por ella asumidos. A ello se afiadia la circunstan-
cia de que el nimero de compaiiias aseguradoras era muy redu-
cido, no siendo extrafio el caso de que casi todas las casas de un
barrio se aseguran en una misma compaifiia. Naturalmente ello
agravaba los riesgos en forma considerable.

Todo esto mostraba la necesidad de acudir al reaseguro, y pa-
ra satisfacerla comienzan a celebrarse contratos de reaseguro de
incendio.

Pero los aseguradores no se contentaron con acudir al rea-
seguro, sino que pronto eligieron para su contratacion a rease-
guradores extranjeros con el objeto de guardar el secreto de los
negocios y evitar con ello la desconfianza que podria sembrar en
su clientela la incapacidad financiera para afrontar la totalidad
de los riesgos.

Esta practica motivo el egreso de capitales nacionales cons-
tituidos por las ganancias que percibian las compaiiias extranje-
ras reaseguradoras, surgiendo de este modo en Alemania, Fran-
cia e Inglaterra, tanto la idea de nacionalizar el comercio de rea-
seguros, reservandose solamente para los nacionales, como la
tendencia extrema de su monopolio por el Estado.

Herrmannsdorsffer opina que “a consecuencia del incendio
de Hamburgo surgié por primera vez la necesidad de erigir una
sociedad independiente de reaseguros, ya que las filiales depen-
dian demasiado en su cartera de la cartera de sus empresas ma-
trices”.

En 1846 se fund6 la primera sociedad independiente de rea-
seguros, sucedi¢ndola en los afios posteriores otras numerosas
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fundaciones de empresas que mas tarde pasaron a crear filiales
dedicadas al negocio directo.

Mr. Paul Sumien no vacila en decir que: “los alemanes han
sido los maestros del reaseguro en el mundo entero”.

El gran desarrollo alcanzado por el reaseguro en Alemania,
habria de sufrir en 1914 con motivo del estallido de la guerra un
fuerte golpe, variando su estructura y haciéndolo surgir refor-
mado.

Actualmente ha alcanzado un gran desarrollo en todos los
paises del mundo, especialmente en Inglaterra, Francia, Alema-
nia, Suiza y los Estados Unidos de América, existiendo en algu-
nos de cllos organizaciones que se dedican exclusivamente al ne-
gocio de reaseguros, repartiendo sus agencias por todo el mun-
do y acentuando con ello su caracter internaciorfal.,

En nuestro pais, donde la legislacion permite el reasegurn
sin regularlo, cada dia adquiere mayor desarrollo, celebrandose
contratos con compaiiias extranjeras que a su vez reaseguran en
nuestras compaiiias nacionales, creando asi un intercambio co-
mercial cuyos resultados redundan en beneficios considerables
para el progreso comercial del pais.

Concepto del Reaseguro.

Dar una definicion del Reaseguro que comprenda todas sus
caracteristicas principales es tarea por demas dificil. Sin embar-
go, haciendo un esfuerzo de sintesis y tomando en cuenta los ca-
racteres que intervienen en este contrato, se han dado varias de-
finiciones cuya totalidad seria largo y quizas inutil repetir.

La palabra Reaseguro no quiere decir como parece, a pri-
mera vista, volver a asegurarse, ya que el asegurado no realiza
un nuevo seguro del riesgo que ha asegurado; sino es precisa-
mente un contrato por el cual el que ha tomado el riesgo del ase-
gurado (el asegurador) se descarga de una parte de los riesgos
cuya cubertura ha tomado a su cargo, mediante el pago que ha-
ce de una prima a otro asegurador (reasegurador). Es pues la
operacion que efecttia el asegurador directo del riesgo al divi-
dir su responsabilidad entre uno o varios reaseguradores,

F. Herrmannsdorsffer lo define del siguiente modo: “El
Reaseguro es un seguro contratado por el asegurador directo,
con otro asegurador (reasegurador) a fin de que éste cubra una
parte del riesgo tomado a su cargo por aquel”,
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Nos parece mas completa la definiciéon dada por Emerigon
en su “Tratado de Segurcs de Contratos a la Gruesa de 17837,
al decir, que el Reaseguro “‘es un contrato por el cual, mediante
cierta prima, el asegurador se descarga sobre otro de los riesgos
(maritimos) de que es responsable, aunque sigue ligado con el
asegurado primitivo, subsistiendo este primer contrato tal como
ha sido concebido, sin alteracién ni novacion™. El Reaseguro, di-
ce, “es absolutamente extrafio al primitivo asegurado con el
cual el reasegurador no contrata ninguna clase de obligaciones.
Los riesgos cedidos por el asegurador forman entre el reasegura-
dor y €l la materia de un contrato nuevo, totalmente distinto al
primero que subsiste en toda su fuerza. El convenio no concierne
en nada al asegurado primitivo que no ha intervenido en el nue-
vo contrato. S¢ sigue de ésto que el asegurado no puede ejercer
sobre el reasegurador accién directa ni tener sobre él privilegio
alguno™.

Esta definicion encierra tres puntos importantes que inte-
gran el concepto del contrato de Reaseguro.

El primero se refiere a la descarga del riesgo que hace el
asegurador en otro asegurador mediante el pago de una prima.

El segundo, a Ia creacion de un nuevo contrato — el reasegu-
ro — que deja subsistente el contrato primitivo — el seguro —
tal como ha sido concebido. .

El tercero, consecuencia del anterior es que el contrato de

reaseguro €s absolutamente extrafio al asegurado primitivo, no
ex1st1ex’1d.0 por lo tanto ningtin vinculo de derecho entre ellos.
. Ficil es confundir el reaseguro con el coaseguro, ya que am-
“bos persigtien el mismo  fin — como veremos mas adelante —
aunque emplean medios diferentes por las personas que en él
intervienen y las relaciones que entre ellas se originan.

Cuando un riesgo de importancia no puede ser tomado total-
mente por una Compaifiia de Seguros, se divide generalmente en-
tre varias, que concurren a cubrirlo, constituyéndose de este mo-
do en coaseguradoras del mismo y con responsabilidad frente al
asegurado. El contrato que al efecto se celebra se llama de Coa-
seguro.

Pero sucede que en la mayoria de los casos, ya sea a causa
de que la division efectuada por el coaseguro es insuficiente por-
que la parte del riesgo que ha sido aceptada por cada uno de los
coaseguradores, a pesar de ser una fraccion o parte del total del
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riesgo, es siempre considerable para ser soportada por uno solo;
o bien porque el asegurador sin contratar un coaseguro, desea
aceptar irente a su asegurado la responsabilidad total del riesgo
y descargarse después, originandose de este modo la necesidad
de asegurar con otro asegurador la parte del riesgo que no se
desea retener por cuenta propia, el contrato que con tal fin se
celebre, para descargarse de los riesgos, manteniendo la respon-
sabilidad total de ellos, frente al asegurado primitivo, sera un
contrato de Reaseguro.

El Reaseguro podria ser una extensiéon del Coaseguro, con
la diferencia de que mientras el coasegurador se halla en rela-
cion directa con el asegurado, en el Reaseguro, en cambio, el rea-
segurador soélo tiene relaciéon con la entidad que reasegura, y no
tiene por lo tanto responsabilidad directa alguna frente al asegu-
rado como lo dijimos anteriormente. En el Coaseguro, el asegu-
rado contrata directamente con el coasegurador; en cambio, en
el Reaseguro se celebra un contrato en el que no interviene el
asegurado, haciéndose por lo tanto sin conocimiento de él, aun-
que indirectamente constituye un suplemento de garantia para el
asegurado, porque refuerza la solvencia de su asegurador.

Resumiendo los conceptos expuestos, podria definirse el
Reaseguro como un contrato por el cual el asegurador de un
contrato de seguro, mediante el pago de una prima que hace al
reasegurador, se descarga total o parcialmente de correr ¢l solo
con los riesgos del seguro que contratd, asegurandolos a su vez
con otro asegurador, permaneciendo sin embargo como tunico
responsable frente a su asegurado.

Diferencia entre el C oaseguro v el Reaseguro.

Nos parece conveniente establecer las diferencias fundamen-
tales que existen entre el Coaseguro y Reaseguro,

El Coaseguro, que ha sido aplicado con anterioridad al Rea-
seguro, es utilizado en la actualidad por las grandes empresas
navieras, comerciales y por los sindicatos de seguros. El Coase-
guro desempefia un papel importante en I'rancia, donde se le em-
plea combinado con el Reaseguro en los ramos de incendio.

A fin de establecer las caracteristicas de ambos recursos, ci-
taremos para su mejor comprension el siguiente ejemplo:

Supongamos que se ofrece a la Compafiia A un seguro de
incendio por valor de S/. 600.000 y que la Compafiia por consi-
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derar el riesgo excesivo a sus posibilidades, propone al asegura-
do la aceptacion de él siempre que concurran otras compailias que
la ayuden a cubrir el total del riesgo, dividiéndose la cantidad a
asegurarse en tres partes. La Compafila A toma S/. 200.000,
la Compafiia B toma S/. 200,000 y la Compaiiia C cubre el resto
de S/. 200,000.

+ Esta concurrencia de las tres compaiiias para cubrir el ries-
go, sin que se acepte la responsabilidad por una sola, sino que se

establece que ella sea conjunta, es lo que se conoce con el nombre
de coaseguro.

Pero puede suceder que la Compafiia A, a quien se le ha pro-
puesto el riesgo de S/. 600.000, acepte el asegurarlo, tomando
ella toda la responsabilidad frente al asegurado; y como el limite
que se ha fijado en su cartera para esa clase de riesgo es, por
ejemplo, de S/. 300.000, tenga que descargarse de los S/. 300.000
que exceden a su limite, asegurando dicha cantidad en la Com-
pafiia B, que acepta cubrir el excedente obligandose solo con el
asegurador. Tenemos entonces un Reaseguro. Y si el reasegura-
dor considera, a su vez, que esa cantidad de S/. 300.000 que ha
aceptado reasegurar, excede a su pleno de conservacion, puede
asegurar el excedente en una Compafila D denominandose a
esto “retrocesion’.

En estos ejemplos vemos que, mientras el coaseguro cons-
tituye una division primaria del riesgo, el reaseguro constituye
una division secundaria del mismo, pudiendo anotarse las si-
guientes diferencias:

: En el reaseguro no existe vinculo alguno entre el asegura-
do vy el reasegurador. El contrato se celebra entre el asecurador
v el reasegurador, por lo tanto el asegurado no podra hacer efec-

tiva Ja responsabilidad del siniestro sino contra el asegurador
principal.

En el coaseguro, en cambio, existe la responsabilidad con-
junta de los coaseguradores frente al asegurado. Se establecen
vinculos contractuales entre cada compafiia y el asegurado, res-
pondiendo cada una de ellas por la parte que le corresponda en
el riesgo cubierto.

Como consecuencia de la forma en que se verifica la repar-
ticion del riesgo, en el.coaseguro, la poliza que se extienda serd
suscrita por todos los coaseguradores del mismo, pudiendo suce-



450 REVISTA DE LA FACULTAD DE DERECHO Y CIENCIAS POLITICAS

der, ademas, que cada compaiiia coaseguradora consigne clausu-
las y normas diferentes para la parte del riesgo a su cargo.

En el Reaseguroe no cabe tal circunstancia, ya que el asegura-
do no interviene en él, otorgandosele normalmente su poliza del
seguro que contrata.

Para decidir en la prictica sobre si existe coaseguro o rea-
seguro, debe tomarse pues en cuenta las relaciones existentes
entre el asegurado y el asegurador; considerar el niimero de los
que intervienen en la suscripcion de la poliza y el concepto que
se tiene del riesgo en relacion con el objeto asegurado. para es-
tablecer sila responsabilidad es o n6 conjunta, porque de no ser-
lo, no podria hablarse de coaseguro. _

El coaseguro presenta inconvenientes tahto para el asegu-
rado como para el asegurador. Para el primero, “por el hecho de
tener en frente varios aseguradores que a pesar de su reparti-
cion conjunta del riesgo, por no haber pactado solidaridad entre
ellos, pueden ocasionar dificultades en el momento de efectuarse
la liquidacion del siniestro. El asegurado que supo la forma en
que fué repartido el riesgo entre los coaseguradores, si bien pac-
t6 solamente con una de las compaifilas que tenia la representa-
cion de las demas. en el caso que ¢éstas no paguen, debera iniciar
su accion contra cada una en particular, reclamandole solo la
participacién con que haya acudido a cubrir el riesgo. Tal pro-
cedimiento. que dilata la liquidacion, se nos presenta refiido con
la celeridad que exigen estos negocios para peder marchar acor-
des con la practica comercial.

Para el asegurador, ademas del inconveniente de hacer pii-
blica la avuda que busca para cubrir el riesgo que se le ofrece,
presenta la desventaja de verse obligado a mantener una estre-
cha relacién con las compafias que intervienen en el coaseguro,
que son generalmente sus competidoras en los mismos ramos.

Ventajas del Reaseguro.

Se prefiere en la practica acudir al reaseguro, que no solo
no presenta los inconvenientes anotados, sino, lo que es mas im-
portante, ayuda al seguro a enfrentarse con éxito, en su practica
comercial, a dos necesidades que podrian ser aparentemente con-
tradictorias: la primera, consiste en hacer posible la ampliacion
de aceptacion de riesgos por las compafias; y la segunda es la
de ponerse a cubierto de responsabilidades graves, mediante la
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division de los riesgos, llegando si se quiere a la atomizacion de
ellos, que al no poderse obtener dentro del campo nacional, se ha-
" ce necesaric acudir al reaseguro en compaiias extranjeras, por
razones practicas y cientificas que hacen que una de las caracte-
risticas del Reaseguro sea su esencia internacional.

Qbjeto y Fundamento del Reaseguro.

Hemos visto al esbozar el origen de este contrato, que nace
como consecuencia de la biisqueda que hacen los aseguradores
para descargarse de la total o parcial responsabilidad asumida al
aceptar ellos solos un riesgo considerable. Pues bien, ello no es
sino el principio que sirve de base al seguro moderno: la division
de los riesgos, @bjeto del reaseguro.

El crecimiento de la industria, los nuevos métodos de trans-
porte, que permiten el trasladar acumulativamente en un viaje
mercaderias costosisimas, v en general el ensanchamiento del co-
mercio y con él, el aumento de la riqueza, han producido obliga-
toriamente la contratacién de seguros por sumas tan considera-
bles y altas, que no son posibles de aceptar por una sola compa-
fila, sin poner en peligro el equilibrio de sus capitales para hacer
frente a esos riesgos. -

La préctica de seguros, especialmente en la rama de incen-
dios, fué poco a poco convenciéndose de que, para consegt}ir
“una mayor homogeneidad de riesgos” y, como consecuencia,
una resistencia firme e invariable del mecanismo, deberian divi-
dirse los riesgos entre varias compaiiias. Nace de este modo ¥
como primitiva forma de divisién de los riesgos el Coaseguro,
que no da solucién al problema, debido al nimero de compaiiias
que intervenian en él, ya que cuando los riesgos eran muy gran-
des, aunque ellos fueran divididos, siempre quedaba a cargo de
una sola Compaifiia una gran responsabilidad por la parte que le
tocaba cubrir, aque no dejaba de ser considerable. Subsistia pues
en gran parte el problema creado a los aseguradores v fué nece-
sario entonces buscar una mejor forma que lo solucionara, ex-
tendiendo la division de los riesgos, y ella fué la que conocemos
como el reaseguro; ideado por la técnica como auxiliar del co-
mercio de seguros y capaz de hacer posible la celebracion de con-
tratos con limitado niimero de aseguradores, y dando a los asegu-
radores +la facilidad de fraccionar los riesgos en un mayor ni-

mero de garantes. s
: 11
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El fundamento técnico del reaseguro al igual que el del se-
guro es el calculo de las probabilidades.

Ley de los Grandes Nianeros.

La experiencia auxiliada por la estadistica ha demostrado
que algunos sucesos aparentemente casuales se producen peri6-
dicamente y con regularidad. Si se toma en cuenta para su ob-
servacion un ntimero bastante crecido de casos, aumentando las
proporciones, se apreciard mejor y se obtendrid por este medio
una vision de la realidad acontecible, haciendo posible de este
modo calcular las probabilidades de su realizacion. Es a esto a

lo que se ha convenido en llamar “Ley de los Grandes Nume-
1
ros :

Esta ley se aplica a los seguros, con especialidad al ramo de
vida, para fijar la frecuencia de la produccion de un riesgo de
una especie determinada que afecte a un determinado objeto.
Para poder medir la posibilidad de realizacién del riesgo, hay
que relacionarlo con un periodo de tiempo, que es generalmente
de un afio. De este modo se nos da la pauta para establecer el
numero de casos que se requiere observar para determinar la
generalidad de ellos y su regularidad.

Cuando mediante observaciones, a través del tiempo, se lle-
gue a determinar el término medio de siniestros (ue se producen
cada afio en los diferentes ramos (como por ejemplo, que de dos
mil inmuebles se incendian veinticuatro), se habra adelantado
mucho en la matematica del seguro. Pero ello no es suficiente;
es necesario seguir avanzando mas en la investigacion y calculos
para obtener una mayor precisién y fijar la cifra correspondien-
te a la pérdida media que origine el siniestro en cada caso obser-
vado, de modo que podamos conocer por ejemplo que de S/. 20.000
de valor se destruyen S/. 24.00. De este modo, con el transcurso
del tiempo podra el asegurador establecer la cifra media que se
debe cobrar por concepto de prima.

Pero como estos principios y calculos asi deducidos, que son .

indispensables para la practica del seguiro, no se realizan, a pesar
de ser matematicos, en forma nahsoluta v constante, sino aue son
susceptibles de variaciones e irregularidades en su acontecer,
existe 1a necesidad de contemplar otras circunstancias, que de no
preverse, podrian resuttar en sus efectos enormemente perjudi-
ciales para las compaifiias. :
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Para apreciar mejor tales consideraciones, pondremos los
siguiendo ejemplos: la compania de seguros A asegura a 500
personas de 30 afios de edad, con un seguro de S/. 10,000 cada
una. Les corresponde pagar por concepto de primas 2 y %2 % so-
bre la cantidad contratada. Il total de seguros asciende en con-
secuencia a S/. 5'000.000, y se recaudard por concepto de primas
S/, 125,000.

De conformidad con las tablas de mortalidad, obtenidas
aplicando los principios expuestos, existe la posibilidad de que el
primer afio fallezcan diez personas de las quinientas que se han
asegurado.

Si los riesgos coinciden con lo previsto por la estadistica, en
el caso propuesto, tendremos que la compafiia A debe pagar por
indemnizacién S/. 100.000, y como por concepto de primas habia
recaudado la cantidad de S/. 125.000, le quedara una utilidad de
S/. 25,000.

Tomemos como base este ejemplo con una pequeﬁa varia-
cién y analicemos sus consecuencias.

Supongamos que entre las quinientas personas aseguradas,
una contratd un seguro por S/. 100,000. El total de seguros se-
ra ahora de S/. 5'000.000. Yy lo que se recaude por con-
cepto de primas S/. 127.250.00.

Si en el primer afio fallece la persona asegurada en .S/.
100.000.00, el asegurador resultara obligado a pagar los siguien-
tes siniestros:

0 asegurados en S5/. 10,000. . . . . S/. G0,000
I asegurado en S/. I100,000. . . . . S/. 100,000
Total pagado. . . . . . S/. 190,000

Y como solo habia ingresado por concepto de primas la cantidad
de S/. 127.250.00, resultard que dicha operacion ha producido
una pérdida a la Compafia de S/. 67.750.00.

En este segundo caso, al igual que en el anterior, los riesgos
han coincidido con la estadistica, pero se ha producido una va-
riante en la cuantia de los seguros. Ella no ha sido uniforme y es
por eso que los resultados han sido malos para la compafiia ase-
guradora.
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Justa Composicion de la Cartera.

Con el objeto de evitar que se produzcan situaciones como la
del ejemplo propuesto, el asegurador debe también tratar de
obtener un equilibrio de los intereses asegurados estableciendo
un limite a los seguros que contrata. Nace de este modo la nece-
sidad de lograr una justa composicion de la cartera igualando el
monto de los seguros.

Al respecto dice Manes: “las unidades de riesgos no se for-
man atendiendo exclusivamente a la posibilidad del dafio de los
objetos, sino teniendo en cuenta las cantidades que puedan gravi-
tar sobre la empresa en caso de accidente. La igualdad de valo-
res representados por el riesgo, es, pues, el ideal de una unidad
de riesgos”. i

Pero esta igualdad de los riesgos ascgurados no debe refe-
rirse inicamente a su cuantia, sino también a su especie y cali-
dad. \

Atendiendo a estas circunstancias y armonizando estos fac-
tores tan diversos, variables en cada uno de los ramos de segu-
ros, debe el asegurador fijar el limite retenible por su cuenta.

Hermannsdorsffer dice: “el asegurador puede conseguir
_este objeto, sin rechazar seguros, cediendo a otro asegurador
aquella parte del riesgo que exceda de la cuantia fijada como li-
mite a sus operaciones exclusivas’’.

Fijado pues ese limite o pleno a que alude Hermannsdorsffer,
que representa la cantidad que el asegurador desea retener para
si, le quedan dos caminos para lograr un equilibrio de los segu-
r0s que contrata: el Coaseguro y el Reaseguro. En el primer ca-
so, el asegurador concurre junto con otros a la cubertura total
del riesgo, sefialindose a cada cual una participacion en él, por
la que deberan responder particularmente frente al asegurado,
Sin que exista responsabilidad solidaria entre ellos. En el segun-
do caso, el asegurador acepta él solo el total del riesgo que se le
ofrece, cualquiera que sea su cuantia, celebrando a continuacién un
contrato de reaseguro con otro o varios aseguradores, aseguran-
do en ellos la parte del riesgo que exceda del limite de la cantidad
que desee retener por su cuenta.

Se logra de este modo, ademis de la nivelacién de cartera
del asegurador, la disminucion casi indefinida de la responsabi-
lidad de un siniestro, por cuanto el reasegurador puede, a su vez,
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asegurar con otro reasegurador, parte del excedente o cuota rea-
segurado, denominindose a ello “‘retrocesion” y produciéndose
el fenomeno que se conoce con el nombre de atomizacion de los
riesgos.

CAPITULEGNT

SISTEMAS DE REASEGURO

Convenio o Tratado de Reaseguros vy Connata de polisa
particular.

El reaseguro en la prictica no funciona en forma 1o*uaI y
uniforme en lodos los casos, aunque estos persigan el mismo
fin, sino que adopta dl\’Cl‘S'lS modalidades, que por las caracte-
risticas propias que presentan hacen posible distinguirlas en
varios tipos.

En primer lugar, distinguiremos las clases de reaseguro que
nacen en atencion a si la naturaleza del vinculo que une al ase-
gurador con su reasegurador es constante y permanente, o si so-
lo es transitoria y cucuustanc:a]

Se da el primer caso, cuando la relaciéon que los liga se pro-
duce como consecuencia de un pacto general, en el que se con-
signan disposiciones de conjunto para el cumplimiento de los
reaseguros que se cclebren, denominandose el contrato que en tal
virtud se pacta, tratado o convenio de reaseguros. El segundo
caso se produce, cuando para cada riesgo asumido se otorga un
contrato especial, sobre poliza particular y definida. Iste Altimo
caso es poco frecuente hoy dia, porque las empresas de seguros
reaseguran generalmente en compaiiias con las cuales tienen
convenios a los que nos hemos referido, manteniendo con ellas
una cuenta corriente como resultado natural de sus operaciones.

En segundo término y atendiendo no ya al vinculo sino a
la forma en que aquel se produce o nace, distinguimos el Reasegu-
ro Facultativo y el Reaseguro Obligatorio.

Reaseguro Facultativo.

En este sistema de reaseguro el asegurador se encuentra en
completa libertad de ofrecer o noé al reasegurador el riesgo que
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se le presenta para asegurar o que ya aseguro: y, reciprocamen-
te, el reasegurador goza también de esa libertad para aceptar,
rechazar o modificar la propuesta que el asegurador le haga.

Son caracteristicas del reaseguro facultativo, el referirse a
i riesgo determinado y la consulta previa que se hace al rease-
gurador.

Veamos las ventajas e inconvenientes que tal sistema pre-
senta. Lntre las primeras cabe distinguir la libertad de que go-
za el asegurador para consultar riesgos dudosos al reasegura-
dor. Constituye también una ventaja el que a falia de un con-
venio anterior, las condiciones puedan ser fijadas en el momento
para cualquier caso de emergencia que se presente; al reasegura-
dor le permite examinar detenidamente el riesgo que se le ofre-
ce, aceptandolo o rechazandolo, o proponiendo algunas veces mo-
dificaciones. Del examen detenido que. hace ¢l reasegurador,
puede a su vez aprovecharse el asegurador directo utilizando las
investig:acioncs efectuadas, ya que la contestacion o proposicion
de modificacion que haga el reascgurador serd un indicio para
!a compafiia aseguradora que le permitird preveer la  bondad o
inconveniencia del riesgo que a clla se le ofrece y la necesidad en
algunos casos de aumentar la prima por cobrar para tomar el se-
guro en cuestion,

Al ]z}do de estas ventajas anotadas, el reaseguro facultativo
presenta inconvenientes, porque en la mayoria de los casos no
puede el asegurador directo otorgar la poliza al asegurado sin
que medie un dilatado tiempo a causa del ofrecimiento en consul-
ta que hace del riesgo al reasegurador y la espera de su acepta-

cion, rechazo o propuesta de modificacion que deberd a su vez

ser contestada por él, lo que puede resultar en perjuicio tanto del
asegul:adgr directo como del reasegurador, exponiéndose ambos
ala pérdida del negocio y el asegurador, ademds, a la del cliente.

Se anade a esto las dificultades que traeria a una compaiiia
a:c,eguradora, el que aceptara de primera intenciéon asegurar un
r1esgo, y que se encontrara luego con ¢él, tratando de reasegurar-
Ic_) ¥y expuesta a que se lo rechacen por no tener un convenio ante-
rior de reas.egurOS capaz de cubrir los riesgos que tome.

Este sistema de reaseguro se emplea de preferencia en la
actualidad, por compafias que negocian en una misma plaza, por-
que la forme': que adopta de ofrecer y aceptar opcionalmente, imn-
pide la celeridad que exigen esta clase de negocios.
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Reaseguro Obligatorio.

Frente al Reaseguro Facultativo que acabamos de estudiar,
surge el Reaseguro Obligatorio, por el cual el reasegurador con-
viene en obligarse a aceptar segtin las clausulas establecidas en
el contrato, los seguros que haya asegurado la Compafila asegu-
radora, obligdndose ésta reciprocamente a trasmitir parte de los
riesgos ya sea por el sistema de excedentes o de cuota, segtn lo
tenga establecido.

Este sistema conocido comunmente con el nombre de
“treaty” o convenio de reaseguros, se diferencia del facultativo,
por referirse a riesgos indeterminados y no conceder ninguna op-
cion de seleccion de riesgos al reasegurador. quedando éste obli-
gado a cubrir%os excedentes o cuotas que le sean trasmitidos,
dentro de las clausulas establecidas en él y segin las cuales el
asegurador tiene el derecho de comprometer al reasegurador in-
mediatamente de emitir la poliza y por una simple entrada de Ii-
bros. Reviste pues la forma obligatoria, y su funcionamiento es
automatico a diferencia del facultativo que es lento v dilatado.

I.a forma obligatoria presenta la ventaja de que el asegura-
dor como acabamos de ver, no tiene que consultar ni preocupar-
se de hallar un reasegurador, a fin de reasegurar el riesgo que
se le propone, por cuanto dicho riesgo se encuentra ya reasegu-
rado en virtud del convenio o “treaty” que celebrd con anteriori-
dad. debiendo tan s6lo dar aviso a los reaseguradores, por medio
de listas mensuales o conforme se haya determinado, lo que ex-
cluye la posibilidad existente en el reaseguro facultativo de que
se rechace un riesgo peligroso para el reaseguro.

Sin embargo, tiene también inconvenientes, comn son el
aharcar solamente una limitada porcion de seguros, dando luear
con ello a que se tenga que acudir al sistema facultativo para cu-
brir los riesgos no comprendidos en el convenio.

Se consigna por eso en algunos contratos de reaseguro
obligatorio, una clausula de “reaseguros facultativos”, por la
cual se determina que cuando los riesgos a reasecurar pasen del
monto establecido para ser aceptados autométicamente. debe-
ran ser previamente consultados.

Tanto los convenios facultativos como obligatorios pueden
ser unilaterales o reciprocos. Son del primer tipo, cuando una
compafiia reasegura en otra sin que se obligue reciprocamente
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por su parte. Y se dan los segundos cuando la obligacion de tras-
mitir y reasegurar es reciproca entre ambos contratantes, cedién-
dose mutuamente los negocios.

Dos son las formas en que se contrata el reaseguro obliga-
torio: de excedentes y de cuotas.

Reaseguro de Excedentes.

Por el reaseguro obligatorio de excedente la  Compaiiia
aseguradora se obliga a trasmitir a la reaseguradora, toda can-
tidad que exceda a la cifra que se ha fijado como limite de ple-
no retenible por ella vy, a su vez, la reaseguradora sec obliga a cu-
brir dicho excedente. I.a responsabilidad del asegurador nace
desde el momento en que la suma asegurada ha excedido el limi-
te de pleno que se fijo en el convenio a la Compaiiia aseguradora
seglin la tabla de limites que forma parte integrante del contrato
¥ que no puede ser superior al monto correspondiente al riesgo.

Asimismo, el porcentaje que debe cubrir el reasegurador
por el convenio existente, no podra pasar de una suma determi-
nada, que es generalmente una, dos o cuatro veces el pleno rete-
nido por el asegurador directo.

La participacion que se otorga al reasegurador en los exce-
dentes, se hace de distintas maneras: algunas veces la distribu-
cion se hace por grados, participando los reaseguradores en for-
ma gradual con cantidades diferentes; y otras, las mas frecuen-
tes, se asigna a todos los reaseguradores una participaciéon por
partes alicuotas, llevando cada uno de-ellos una cuota en la dis-
tribucion de los excedentes.

.~ Para mejor comprension de lo que se expone, pondremos un
ejemplo de cada caso.

SuPOIl;‘{amos que la compailia de seguros A toma un seguro
que asciende a S/. 300.000 y que el pleno que se ha fijado para
retener por su cuenta sea de S/. 100,000. El excedente de la
suma asegurada sera de S/. 200.000, cantidad que debera rease-
gurarse . distribuyéndose en la siguiente forma: S/. 80.000 se
reaseguran en la compaiiia B; S/. 70.000 se reaseguran en la
CC]*”Pf"{l?iﬂ C vy S/. 50.000 se reaseguran en la compaiiia D. La dis-
tribucion asi efectuada sera de un excedente por grados, por
cuanto la compafiia B tom6 una parte del excedente después que
la compaifiia A, completd su limite de pleno (primer excedente) ;
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la compaifiia C asumi6 otra parte de él (segundo excedente) y la
compaifiia D tomo el resto.

En el ejemplo propuesto, cada reasegurador ha participado

del reaseguro después que el asegurador directo y cada uno de.

los reaseguradores han completado su participacion en forma su-
cesiva.

La otra forma de distribuirse el excedente se hace por par-
tes alicuotas o por cuotas del excedente, fijadas para cada rease-
gurador. Veamoslo con un ejemplo:

La compaifiia A toma un seguro de S/. 340,000 y retiene
‘como pleno S/. 100.000, quedando un excedente de S/. 240.000.
Pues bien, ese excedente supongamos que lo distribuye entre tres
reaseguradores, por terceras partes, participando cada wuno en
una proporcién ‘de un tanto por ciento del excedente. La distribu-
ci6én asi efectuada, por la cual quedan obligados los reasegurado-
res a indemnizar en proporcion a la parte q’ llevan en el negocio,
sera un reaseguro de excedentes por participacion.

El sistema de excedentes en general, puede decirse que es el
de mayor uso entre las compaifiias aseguradoras, las que sin ne-
cesidad de adoptar la forma de los ejemplos propuestos, reasegu-
ran sus excedentes en una compaifiia que se encarga luego por
medio de retrocesiones de reasegurar a su vez en otras los exce-
dentes de pleno que se haya fijado. Pangamos para mayor clari-
dad el siguiente ejemplo de reaseguro de vida:

La compaifiia de seguros A toma un seguro por S/. 50,000
al que corresponde una prima anual de S/. 1.500 y conforme a su
limite retiene S/. 10,000; el resto de S/. 40,000 lo transfiere a
su reasegurador, abonéndole la prima proporcional de S./ 1.200;
pero la compafiia reaseguradora B, a su vez, tiene un limite, que
suponemos sea S/. 25,000, v entonces transfiere a otra com-
paiia C, con la que tiene un confrato al respecto, el excedente
de S/. 15.000, abonandole a su vez la parte proporcional de la
prima anual, o sea S/. 450.00. De esta manera al ocurrir el si-
niestro la compafiia A paga a los beneficiarios del asegurado di-
rectamente el importe del seguro por S/. 50.000 y recibe del rea-
segurador los indicados S/. 40.000, el cual a su vez recibe de la
retrocesionaria los S/. 15.000. En esta forma el riesgo puede re-
partirse entre varias compafiias, y tratindose de sumas muy
fuertes la compafiia reaseguradora puede hacer la retrocesion

entre varias compaiiias con las cuales tiene contratos. De este
12
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modo se puede decir: que no hay limites para que la compafiia
A pueda efectuar un seguro por fuerte que sea la cantidad solici-
tada, con la Gnica taxativa que, pasando del limite fijado por la
compafiia reaseguradora para el reaseguro automatico, debe pre-
viamente obtener su aprobacion.

Reaseguro de cuota.

En el reaseguro de participacion o de cuota, el asegurador
no cede ya el excedente del pleno fijado, sino que se obliga a ce-
der una parte o cuota fija al reasegurador, diriamos un tanto
por ciento de todos los seguros que contrate, dandole asi una par-
ticipacion en todos los negocios que efectie la compafiia asegu-
radora y que se encuentren afectos al contrato. -

Pongamos un ejemplo: la compaiiia A toma un riesgo por
S/. 200.000, comprendido en un contrato que tiene con la com-
pafila B por el cual esta Gltima se obliga a reasegurar el 60 %
de esos riesgos que acepte asegurar la compaifiia A. La cantidad
retenible de la compafiia A, en el ejemplo propuesto, sera de
S/. 80,000, por corresponderle retener en ese riesgo un 40%, v la
cantidad a reasegurar por la compaiiia B, serd de S/. 120.000
por corresponderle una participacion en el negocio de 60 %. Es-
te seria un caso de reaseguro por cuotas.

Esta forma de reaseguro presenta el gran inconveniente de
que el asegurador no puede seleccionar los riesgos, reasegurando
los més importantes y manteniendo los menos por su cuenta,
ventaja que como acabamos de ver si se di en el reaseguro de ex-
cedentes.

A an excepcion de los ramos de vida, donde no se usa, y de
incendio, donde se emplea poco, este sistema se aplica en muchos
ramos de seguros.

Reaseguros de siniestros.

En la practica de reaseguro se dan ademas de las formas
expuestas, otras que son variaciones o combinaciones de las mis-
mas.

Entre estas tenemos el llamado reaseguro de siniestros,
por el cual el asegurador mantiene a su cargo todos los siniestros
que no excedan de determinadas sumas fijadas con anterioridad,
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quedando por este contrato circunscrito la responsabilidad del
reasegurador solo a lo que exceda de ellas hasta el limite fijado.

La diferencia que existe entre el reaseguro de excedentes y
el de siniestros, consiste en que mientras en el primero la res-
ponsabilidad del reasegurador nace en el momento en que el se-
guro excede el pleno de retencion de riesgos del asegurador, en
el reaseguro de siniestros tal responsabilidad se inicia desde el
momento en que el siniestro ocurrido ha excedido el pleno que se
1ij6 el asegurador para soportarlo él solo.

Creemos que un ejemplo aclarard esta explicacion.

La Compafia de seguros A toma un seguro de responsabi-
lidad civil por S/. 5,000, al que corresponde una prima suponga-
mos de S/. 100, y desea conservar por su cuenta la mitad, fijan-
dose como limite de pleno S/. 2,500, trasmitiendo a su reasegu-
rador los S/. 2,500 restantes y los S/. 50 de prima que recibe por
ellos.

En el reaseguro de excedentes, tanto asegurador como rea-
segurador concurririan a cubrir por mitades el riesgo en caso
de acontecer el siniestro.

En cambio, en el reaseguro de siniestros la compafiia A ha
retenido los S/. 2.500 para soportar el riesgo por si sola hasta
esa suma, y aunque el reasegurador haya tomado los otros S/.
2.500, solamente incurrird en responsabilidad en el caso que el
siniestro pase de S/. 2,500; y dicha responsabilidad se extende-
ra a la cifra que exceda a los S/ 2.500, de tal manera que si A
debe pagar al asegurado S/. 2.800, B, reasegurador, le indemni-
zard solo con S/. 300, que es lo que excede de S/. 2.500.

En el reaseguro de siniestros la responsabilidad del reasegu-
rador es pues mucho menor, y, como consecuencia, la prima que
recibe sera también menor que la que deba recibir en el reasegu-
ro ordinario de excedentes.

Reaseguro de Riesgos.

Frente al grupo de contratos que hemos visto, que se encuen-
tran comprendidos dentro del grupo de reaseguros de cantida-
des, existe otro grupo de reaseguros que, por el motivo que los
origina, que no es ya el monto del seguro, sino la especie, se les
denomina reaseguros de riesgos.

Se dan estos cuando compafiias dedicadas a un ramo deter-
minado de seguros, se ven en la necesidad de aceptar riesgos que
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no contempla el giro de sus negocios, por no perder la clientela
que se los propone, celebrando en estos casos contratos de rea-
seguro sobre el integro de la suma asegurada.

Contrato de Pool.

El contrato de “Pool” no viene a ser sino una organizacion
cooperativa del reaseguro, por la cual se asocian varias empresas
en un solo tratado, obligandose a ceder al “Pool” las pdlizas que
suscriban; a fin de que la masa de los seguros que se forme, se
distribuya entre los asociados por cuotas fijadas con anteriori-
d.agl: como consecuencia de ello, cada asociado en el “Pool” par-
ticipa con su cuota, no solo de los seguros pactados con cualquier
otro asociado, sino también en los propiamente suyos. Cada aso-
ciado recibe su proporcion de primas y paga su proporcion de
pérdidas.

_A estas asociaciones se les da caracter de compaiiias inde-
pendientes, organizindoseles como a tales o puede también en-
cargarse su administracion a una de las empresas participantes
del contrato.

El_ “Pool” ha alcanzado tltimamente gran desarrollo en el
comercio de seguros, revistiendo diversas formas en su practica,
en atencion a las circunstancias y posibilidades econdmicas de
las compafiias que por ¢l se asocian.

CAPITULO III

i NATURALEZA JURIDICA DEL CONTRATO DE REASEGURO
Diversas interpretaciones

Existen grandes divergencias entre los autores que han tra-
tado sobre este contrato, en lo que respecta a determinar cual es
su naturaleza juridica.

Nuestra legislacion comercial, si bien permite el contrato de
Reaseguro, no ha precisado su naturaleza juridica, disponiendo el
Art. 762 solamente que el Reaseguro puede comprender total o

parcialmente el primer seguro y que el premio puede ser el mismo
o diferente,

s
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Mandato.

Tmerigén estima que el reaseguro debe considerarse en
cl tipo de operaciones del mandato y dice: ‘‘El pacto de Rease-

guro constituye al asegurador procirator in rem suam. Si el pri=

mer asegurador encontrando justa la reclamacidén del asegurado,
le paga la pérdida, por lo mismo debe el reasegurador pagarle a
la presentacién del recibo la suma asegurada, siempre que se
le admita a oponer ninguna excepcion, en vista del poder libre que
le ha conferido al reasegurador”.

LEsta teoria que formuldé Emerigon, sirvi6 para orientar la
jurisprudenciay francesa durante un tiempo, considerando al
Reaseguro como un mandato. La explicacion de tal teoria es la
de considerar al reasegurador como un mandante que otorga po-
der al reasegurado (asegurador) para que cumpla los compro-
misos contraidos por el tltimo con el asegurado. De cste,modo i
por encargo del reasegurador, el rease'gurado efectuaria la li-
quidacién y pago del siniestro que serian reembolsables por el
reasegurador,

Nos parece inaceptable esta teoria, por las razones que pasa-
mos a exponer. Ry PR e 1)

En primer término, nuestra legislacion positiva consagra el
principio de que los actos que ejecutd ¢l mandatario son por en-
cargo del mandante, obligandose el tercero que contrata, con el
mandante y no con el mandatario. ,

Tal situacion difiere de la que se da en el Contrato de Rease-
guro. En éste, el asegurado que contrata con el asegurador (.ma}l—
datario del reasegurador segun Emerigon), no contrae ningin
vinculo juridico con el reasegurador (mandante). La obligacion
existe solo para las dos partes que contrataron el seguro; es pues
diferente del mandato donde se contrata en nombre del mandante.
A estas diferencias se afiade una caracteristica propia del man-
dato y que no existe en el Reaseguro: la revocabilidad de que pue-
de hacer uso el mandante, lo que no es posible en el Reaseguro, el
el que se exige algo mas que la propia voluntad del reasegurador.

Sociedad.

Algunos tratadistas tratan de afiliar el contrato de Rease-
guro al de sociedad, la que estaria formada, segiin ellos, por el
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reasegurado y el reasegurador, quienes convendrian en dividir-
se las primas en igual proporcion que los riesgos.

Tal interpretacion del contrato de Reaseguro la considera-
mos sin fundamento, por carecer dicho contrato de los requisitos
indispensables para que exista una Sociedad, tales como: aporte
comun, propésito de lucro, affectio societatis y divisién de las
utilidades y de las pérdidas.

Cuentas en Participacion.

Otros autores, sin pretender como los anteriores sostener
que es una sociedad, afirman que el Reaseguro cabe distin-
guirlo como un contrato de Cuentas en Participacioén, por el cual
los comerciantes se interesan en las operaciones de los otros, con-
tribuyendo para ello con la parte del capital que convienen y par-
ticipando de los resultados prosperos o adversos y en la propor-
cion que determinen,

Esta opinién es mas aceptable que la anterior, porque en el
Reaseguro cuando no es total, sino que cubre solamente una par-
te del riesgo del contrato del seguro, existe, como en las cuentas
en participacion, un interés por parte del reasegurador en el seguro
contratado por el asegurador, interviniendo en el riesgo que éste
corre y cobrando por tal responsabilidad que con él comparte,
una prima. Esta es realmente una semejanza con las cuentas en
participacién ; pero le falta un caracter inherente a ese contrato,
porque los que en el Reaseguro intervienen, no se reparten pér-
didas o ganancias, sino que tanto reasegurador como asegurador,
cobran las primas respectivas, no pudiendo el siniestro conside-
rarse como una pérdida, por estar ya comprendido en la totalidad
de las primas que contrarrestan el total de los siniestros aconte-

Cli’Ibles, caleulados con ayuda de la estadistica para hacer frente a
ellos.

Cesion,

Le falta asimismo al Reaseguro la condicién que se requie-
T€ para considerarlo como una cesién de una parte del seguro. En
la Cesion, se transfieren al cesionario los derechos y obligaciones
del cedente; en cambio en el Reaseguro los derechos y obligacio-
nes del asegurador no son transferidos al reasegurador. Es por
ello, que al permitir nuestro Cédigo de Comercio en su Art. 395,

R ————NT
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que el seguro puede ser cedido en parte a otro asegurador, esta-
bleciendo al mismo tiempo que el asegurador quedara siempre
obligado directa y exclusivamente con el asegurado, ha desnatu-
ralizado el caricter esencial de la cesion.

Fianza o Caucidn.

El reaseguro no puede tampoco ser considerado como una for-
ma de caucion o fianza que el reasegurador presta, garantizando
al asegurado del contrato de seguros el pago de la indemnizacion
en caso de siniestro, por cuanto es, un contrato independiente del
contrato de seguro (como lo veremos mas adelante), en el que in-
tervienen reasegurador y reasegurado (asegurador), pero no el
asegurado, quiép permanece ajeno a dicho contrato de seguro, no
entrando en relaciones contractuales con el reasegurador, quien
paga los dafios tinicamente al reasegurado (asegurador) y solo
cuando éste los ha satisfecho a su vez al asegurado o tenedor de
la poliza directa. ;

Ademas, al reasegurarse el asegurador no lo hace teniendo
en cuenta el interés de los asegurados con quienes contrato, en el
sentido de proteger mejor, con otra garantia accesoria, por si
incurre en insolvencia, sind en atencién a su interés y conve-
niencia personal de repartir con otros su responsabilidad asumi-
da en el seguro, dividiendo los riesgos.

Seguro de Responsabilidad.

Por 1iltimo, nos parece también errénea la opinion sostenida
por algunos, que pretenden considerar al reaseguro como una es-
pecie de seguro de responsabilidad. El seguro 'de responsab}11dad
pertenece al grupo de seguros de dafios, y el riesgo que esta des-
tinado a cubrir estd constituido por la responsabilidad civil en
que incurre el asegurador, no pudiendo considerarse como tal lo
que satisface por concepto indemnizatorio el asegurador al ase-
gurado, porque ello se debe al cumplimiento de una prestacion
contractual, y el compromiso a reembolsarla que tiene la compa-
fila reaseguradora no puede valer como resarcimiento del dafio,
que es lo que constituye el objeto del seguro de responsabilidad.

Solucién Adoptada.

En la actualidad prevalece con bastante uniformidad
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de criterio en la doctrina sustentada por los jurisconsultos
extranjeros, la__ opinion de considerar al Reaseguro co-
‘mo un contrato de seguro, en el que el asegurador se
constituye en asegurado del reasegurador, cuyo riesgo es
generalmente  una Cuota o excedente del pleno quie re-
tiene y excepcionalmente el total de lo asegurado, y com-
prende un premio que compensa la  responsabilidad del _rease-
gurador, igual o inferior al originario, pu.dlendo’ también ser
mayor, por la competencia derivada del creciente ntimero de rea-
seguradores y por las agravantes del riesgo durante el curso del
seguro.
Nos pronunciamos por esta tltima opinion, considerando al
reaseguro como un contrato de seguro, por reunir las caracteris-
ticas de éste, a saber: objeto asegurado, riesgo y nrima, asegura-
do (reasegurado) y asegurador (reasegurador), con la modali-
dad de que el Reaseguro se atendra a las obligaciones pactadas
por el asegurador en el contrato de seguro primitivo, lo cual no
debe extrafiarnos, si recordamos que el Reaseguro al igual que
el seguro es un contrato basado esencialmente en la buena fé de
los que lo celebran.

Calidad Juridica de los Tratados o Convenios de Reascquros.

Pero si decimos que existe actualmente uniformidad de
criterlo para considerar como seguro al Contrato de Rease-
guro que se celebre sobre poliza particular y determinada, tal

. UlllfOl'mldad_ se rompe cuando se trata de establecer la naturale-

zZa juri.dica, dcw_u_n Reaseguro que cubre un conjunto de riesgos in-
determinados al tiempo de celebrarse el contrato; es decir, de lo
que conocemos por “Treaty”, Tratado o Convenio de Reaseguros.

Se sostiene que en este segundo caso, la naturaleza juridica
del contrato no es ya la misma, sino que se da nacimiento a un
MUEvo contrato suis géneris, que tiene los caracteres del seguro,
del mandato y de la sociedad.

La constatacién de que en los tratados de Reaseguro, se for-
ma entre el asegurador directo y el reasegurador, una comunidad
de Entel‘eses, y la consideracion de que el reasegurador reviste el
caracter de mandante que comisiona al asegurador directo (rea-
segurado) para que corra con la liquidacién del siniestro, lle-
varon a los tribunales franceses a sostener durante algin tiem-
ro que “cl convenio de Reaseguro constituye né un simple con-
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trato de Reaseguro, sino una convencion de caracter particular
que participa a la vez del contrato de seguro, de la sociedad y del
mandato”.

El gran mercantilista italiano Vivante impugna tal concep-
cién en los siguientes términos “La cooperacion de varios em-
presarios en un mismo negocio, cosa frecuente en la industria mo-
derna, no es suficiente para modificar la naturaleza de la opera-
cion”, citando como ejemplo de lo que afirma, el caso dado con
las empresas de transporte en las que no se modifica la esencia
del contrato por la intervencién en él, de varios empresarios.

Autores alemanes como Ehrenberg estiman que por los tra-
tados de Reaseguro se pacta un contrato de sociedad en el que el
aporte comuin de los contratantes estaria representado por las
obligaciones qu® se imponen al asegurador de trasmitir parte de
los riesgos, y al reasegurador, de aceptarlos automaticamente:
las pérdidas y ganancias del negocio estaran representadas por
las primas e indemnizaciones, resultando ganancias cuando el
siniestro no ocurriese v se cobraran las primas, y resultando
pérdidas cuando, al producirse, debieran indemnizarse los perjui-
cios que cause. Es por ello que en Alemania se aplican a los tra-
tados de Reaseguro las reglas que rigen el contrato de sociedad.

La jurisprudencia francesa no se ha pronunciado en forma
uniforme sobre esta materia, y aunque ha prevalecido en ella el
criterio de considerar los tratados de Reaseguro en igual forma
que a los contratos sobre un riesgo determinado, no han faltado
resoluciones que los han asimilado a una sociedad entre varios
aseguradores.

Opinién Aceptada.

_ Nosotros opinamos, de acuerdo con Vivante, que la interven-
¢16n de varios aseguradores en el fratado, no es razon suficiente
para que se les asimile a los contratos de sociedades, ni la circuns-
tancia de que ellos se refieran a riesgos indeterminados, los exclu-
ye de considerarlos como contratos de seguro, ya que esta tltima
circunstancia se da también en los seguros que se realizan en lo
que conocemos como poéliza flotante, de gran uso en el contrato
de seguro maritimo, y que no por comprender riesgos indetermi-
nados en el momento de su contratacién, deja de ser un contrato
de seguro al que se aplican las disposiciones de este contrato,

con la modalidad que se conoce del alimento a la péliza, consis-
13
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tente en el aviso que debe dar el asegurado de un contrato de se-
guro maritimo, a su asegurador, de los cargamentos que recibe,
lo que estaria representado en el convenio de Reaseguros por las
notas o “bordereaux” que se envian al reasegurador para poner-
lo en conocimiento de los riesgos aceptados que han entrado en el
tratado que se pacto.

Independencia que existe entre el Contrato de Seguro vy el de
Reaseguro.

El Contrato de Reaseguro, que surge como un complemento
del seguro, no modifica ni altera este contrato, manteniéndose
absolutamente en su conjunto y con sus elementos, independien-
tes uno de otro, por existir diferencias entre ellos, en cuanto al
objeto y a las personas que en ellos intervienen.

En el seguro existe la obligacion del asegurador de indem-
nizar al asegurado o al beneficiario por la destruccién o dafio que
experimente la cosa asegurada; en el Reaseguro, en cambio, la
obligacién del reasegurador consiste en indemnizar al asegurador
parcial o totalmente la suma que éste deba abonar al asegurado
en caso de ocurrir el siniestro.

Es evidente —dice el Doctor Lino Cornejo—que el reasegu-
ro funciona con relacién a la suma que tenga que pagar el asegu-
rador y el seguro funciona con relacién a la cosa asegurada.

Las personas que en ambos contratos intervienen, tampoco
son las mismas. En el seguro contratan asegurado y asegurador;
en el Reaseguro, asegurador (reasegurado) y reasegurador, no
estableciéndose vinculo alguno entre éste tltimo y el asegurado
del contrato de seguro.

Tal concepto, que no lo encontramos en nuestra legislacién,
la que como la mayoria de las legislaciones no determina su na-
turaleza ni la reglamenta como un contrato especial, se halla con-
sagrado por los jurisconsultos de mayor nota y se v introducien-
do en las legislaciones del mundo.

Asi, la ley especial sobre Contratos de Seguros, de México,
en su Art. 18, establece tal principio en los siguientes términos:
“atin cuando la empresa se reasegure contra los riesgos que hu-
biere asegurado, seguird siendo la tinica responsable respecto al
asegurado”.

El Novisimo Cddigo Italiano de 1942, que ha unificado la
legislacion civil y comercial en un solo cuerpo de leyes, en la Sec-



LA CONTRATACION DEL REASEGURO 469

cién IV dedicada al Reaseguro, al legislar sobre la eficacia del
contrato, consigna en términos mas precisos tal principio en su
Art. 1929, al disponer que: “El contrato de Reaseguro no crea
obligacion entre el asegurado y el reasegurador, salvo la disposi-
cion de la ley especial sobre el privilegio en favor de la masa de
los asegurados”. '

Los comentaristas de la ley francesa sobre seguros de 13 de
julio de 1930, César Ancey y Lucien Saint, al tratar sobre el asun-
to que nos ocupa, expresan: “En todos los casos en que el asegu-
rador se reasegure contra los riesgos, queda solamente responsa-
ble vis a vis del asegurado”, agregando que “la jurisprudencia y
la doctrina estan de acuerdo en considerar que el reaseguro no
crea vinculo alguno entre el asegurado y el reasegurador”.

En este serftido opina también el jurisconsulto italiano D.
Supino, quien en su obra Derecho Mercantil dice: “El reaseguro
es un contrato yuxtapuesto al seguro, no establece vinculo de de-
recho entre reasegurador y asegurado. El es en efecto “res inter-
alios acta” para el asegurado que no ha sido parte en el contrato™.

De la misma opinién y aclarando atin mas si se quiere, ex-
presa Boudousquié: “Al celebrarse un reaseguro, el primer se-
guro subsiste con toda su fuerza sin novaciéon ni alteracion; el
asegurador queda obligado con el asegurado: para éste tltimo el
reaseguro es completamente extrafio y el reasegurador no contrae
con €l ninguna obligacién. El asegurado en caso de siniestro, de-
bera ejercer, pues, su accién contra el asegurador”.

El contrato de seguro es pues distinto e independiente del
contrato de seguro primitivo, y como consecuencia de ello, repe-
timos, no se establece ningtn vinculo entre el asegurado y el rea-
segurador. El reaseguro mantiene sin alteracion los vinculos pri-
mitivos existentes entre el asegurado y el asegurador, sin operar
novacion ni substitucion de personas, permaneciendo asegurado
y reasegurador completamente extrafios uno de otro. Si el asegu-
rado no obtiene el pago de la indemnizacién del asegurador, no
podra ejercer accién directa contra el reasegurador para el cobro
de ella.

Al respecto, y con muy buen criterio, considera el Doctor
Lino Cornejo, que hay sin embargo una accién que podrian ha-
cer valer entre si asegurado y reasegurador, y ella es la accion
oblicua in nomine debitoris del Cédigo Civil, que se da para las
obligaciones (Art. 1233). Segun ésta, el asegurado podra hacer
valer los derechos que le corresponden a su asegurador contra el
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reasegurador, en el caso de que no le pague la indemnizacién y
no cobre el reaseguro al reasegurador, y éste, el reasegurador,
con igual accién podria cobrar los derechos de su deudor o rea-
segurado.

Por la independencia que existe entre el contrato de seguro
y el de Reaseguro, el asegurador, en caso de quiebra del reasegu-
rador, no podra negar el pago de la indemnizacion al asegurado,
ni pretender abonarle solamente lo que hubiera obtenido en la
liquidacién de la quiebra. Asimismo, si no se hubiera pactado
que tanto el asegurador como el asegurado tendran accion direc-
ta contra el reasegurador, en caso de quiebra del asegurador, el
asegurado no podréd dirigirse contra el reasegurador; v cuando
la quiebra se haya producido después de verificarse el siniestro
y éste no haya sido cobrado, el asegurado tampoco podra recla-
mar el pago al reasegurador sino que deberd cobrar su crédito
dentro de la masa de 1a quiebra.

Pero esta independencia a que nos hemos referido, no debe
entenderse en el sentido de ser auténoma: el Reaseguro es un
complemento del seguro, y como tal su existencia estid subordina-
da al seguro, sin el cual no tendria razén de existir. De tal modo
que s1 e.l contrato de seguro se anula o rescinde, carecerd de obje-
to la.e::nstencia del contrato de reaseguro, el que se anulara o res-
cmd:ra,' respectivamente, por haber dejado de existir el seguro
que le dié origen. Asimismo, légicamente se deduce, que el seguro

o siempre origina el reaseguro, el que puede o ndé existir con
prescindencia de éste.

CAPITULO 1V
PRINCIPIOS BASICOS EN LA CONTRATACION DEL REASEGURO

Buena fé.

La “buena £é” y la confianza reciprocas que deben regir los
contratos que celebren asegurado y reasegurador, constitu}en la
base del Reaseguro. La buena £é entre los contratantes tiene una
importancia fundamental en el comercio de reaseguros, siendo
ella mayor en los contratos de forma obligatoria, en los que el

reasegurador contrata confiado en la buena f£é y lealtad de la
compania que transfiere el riesgo.
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Con relacion a Ja importancia a que nos referimos, Mr. Leon
Abbou en su obra “La Reassurance” dice: “en todas las relacio-
nes comerciales e industriales las partes estan naturalmente obli-
gadas a respetar los compromisos contraidos, pero en el reaseguro,
es alin mas necesaria que en todo otro género de transacciones, la
buena fé y la confianza reciprocas”.

Y ello se explica claramente, si consideramos la situacién de
ambos contratantes: el asegurador debe contar con que el reasegu-
rador le proporcione toda la ayuda posible y la seguridad de que
es capaz de responder por las obligaciones que contraiga, atin lle-
gado el caso de una fuerte eventualidad. El reasegurador, por
otra parte, debe tener plena confianza en la buena fé del reasegu-
rado porque queda practicamente abandonado a é€l, al tomar a su
cargo sumas comsiderables, sin mas informacion que la que le
proporciona su cedente y que se limita a lo consignado en un
“bordereaux’ de declaracion de sumas.

[Es necesario por estas consideraciones, que el asegurador
investigue la solvencia y reputacion del reasegurador antes de
transferirle el riesgo; y a su vez, el reasegurador debe informar-
se sobre la solvencia y honestidad del asegurador, de la tarifa de
primas que aplica y la naturaleza de los riesgos que ordinariamen-
te acepta, asi como de los plenos que conserve por su cuenta, ob-
teniendo informaci6n sobre las pérdidas o beneficios que hayan
producido a los reaseguradores que le han precedido en los afios
anteriores. A

Al reasegurador se le debe estimar en calidad de socio, mnte-
resindole con una participacion adecuada e igual, tanto en los bue-
nos riesgos como en los malos.

El principio de la buena fé es pues tan necesario, que la au-
sencia de é] se asimilaria a “la introduccion del riesgo moral por
parte del asegurado en el contrato de seguro, echando por tierra
todas las previsiones del asegurador basadas en las leyes del
calculo de probabilidades”, lo que haria imposible el normal fun-
cionamiento de estos contratos.

El Reasegurador debe seguir la suerte del Asequrador.

Este principio que se basa en el que acabamos de enunciar y
que debe normar los contratos de reaseguro, establece que el rea-
segurador esta obligado al pago de la indemnizacion al reasegura-
do sin discutir las operaciones hechas por él, debiendo el asegura-
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dor presentar tan sélo los recibos en que conste la cancelacidon
hecha al asegurado en la liquidacién del siniestro. I

Originariamente, ello era sélo una obligacién moral que no
figuraba por escrito. Posteriormente, por los abusos que se come-
tian, tanto por parte de los reasegurados como por parte de los
reaseguradores, a causa de las negativas a aceptar reclamacio-
nes, se considerd la necesidad de involucrarlo como clausula en los
contratos. Su insercién ha sido muy discutida por los tratadistas,
subsistiendo empero no solamente como obligacién moral sino
como una clausula escrita e incorpordndose en algunas legisla-
ciones.

Esta clausula presenta sin embargo grandes peligros para el
reasegurador, por cuanto apoyandose en ella, puede el reasegura-
do abusar y efectuar precipitadamente pagos de :siniestros cuya
legitimidad debiera discutir, y discutiria seguramente en el caso
de no estar reasegurado o de no existir dicha clausula.

Atendiendo a este inconveniente, la jurisprudencia francesa
se ha pronunciado en el sentido de que, a pesar de su insercién en
los contratos, subsiste el derecho del reasegurador a exigir al ase-
guradgr 0 reasegurado las pruebas que justifiquen la legitimidad
de la indemnizacién que reclama.

Autores alemanes e italianos sustentan la tesis de que la
tnica forma de que funcione la clausula, seria relevandose al
reasegurado de la obligacién de presentar los recibos, debiendo
el reasegurador pagar lo que se le reclama sin exigir los compro-
bantes de las cancelaciones hechas por el asegurador.

Emerigon, estudioso del Reaseguro, sostiene que el rease-
ggrador, no tiene derecho a exigir la comprobacion de la legiti-
midad del cobro que se le hace, debiendo indemnizar ‘al reasegura-
do, bastando para ello tan sélo la comprobacién de la liquidacién
del siniestro.

Autores franceses, Louis Cresieu entre ellos, en su obra “De
la Reassurance”‘, admitiendo la insercién de la cliusula, niegan
el derecho amplio por parte del reasegurador a discutir la legi-
timidad de pago, de tal manera que debera reembolsar al asegu-
rador la ca}ntidad que le cobra, con la constancia de cancelacién
hecha por €l; pero, le conceden al reasegurador el derecho de ne-
gar la legitimidad, para lo cual deberd soportar el peso de la
prueba.

Esta opinién invierte pues la prueba, haciendo que ella re-
caiga exclusivamente en el reasegurador, caso en que se conside-
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re que el pago ha sido hecho sin causa, porque el siniestro no se
ha realizado o porque el contrato no importaba un riesgo o por
cualquier otra circunstancia.

Nosotros, considerando que si bien el reasegurador debe
aceptar la parte que le corresponde en los siniestros qua haya ad-
mitido el asegurador y otorgarle la libertad necesaria para tomar
las medidas que requieran la cancelacién del siniestro, opinamos
con los autores franceses, en el sentido de que como una medida
de seguridad para el reasegurador le corresponde el derecho a
exigir la justificacién del pago hecho al asegurado, ya que es la
tinica forma con que cuenta para defenderse de efectuar un pago
injustificado.

Sea cual fuere el alcance que se dé a ésta clausula, ella es
siempre de gran utilidad, porque una vez transferido el riesgo, el
reasegurador no podra eludir su responsabilidad bajo el mismo,
alegando meras sutilezas; ni la compaiiia cedente tendra que re-
querir el consentimiento del reasegurador para apartarse de los
términos estrictos del contrato celebrado con el asegurado, y
cualquier discrepancia que pudiera surgir, podra ser resuelta ate-
niéndose a lo pactado en ella y a los términos y circunstancias que
contemple, que de no existir, tendria que ser resuelta de acuer-
do con la practica comercial, siempre variante en estos casos, lo
que dilataria el funcionamiento de estos contratos. -

El Arbitraje.

Por basarse la contratacion del Reaseguro, al igual que la
del seguro directo, en la buena fé de los contratantes, y existir
ella generalmente, son raros los casos de discrepancia que se pre-
sentan entre ellos.

_ Sin embargo, por las contingencias acontecibles en la prac-
tica del Reaseguro, que pueden dar lugar a que se presenten di-
ficultades entre las compaifiias contratantes que por la celeridad
que revisten los negocios comerciales requeririan una rapida y
equitativa solucién, y atendiendo a que la mayoria de los con-
tratos de Reaseguro se celebran entre compafias radicadas en
plazas o paises diferentes, lo que da al Reaseguro un caracter in-
ternacional y por lo tanto de dificil solucién judicial, se ha intro-
ducido la costumbre de consignar en los convenios una clausula
denominada de “Arbitraje”, que por la importancia que tiene se



474 REVISTA DE LA FACULTAD DE DERECHO Y CIENCIAS POLITICAS

ha universalizado de tal modo que hace que se la coloque como
uno de los principios basicos en que se funda el Reaseguro.

Aunque la redacciéon de dicha clausula varia en los diferen-
tes paises en que dicho contrato se celebra, el fondo o contenido
de ella es siempre el mismo por ser iguales las razones que le han
dado origen y uno el motivo que la informa: sustraer al fuero
judicial las diferencias que se presenten, para que sean resueltas
con mayor tecnicismo' y celeridad.

Del estudio hecho en los contratos suscritos por las compa-
filas domiciliadas en nuestro pais, con las compaiiias extranjeras,
encontramos en las clausulas de arbitraje, con algunas variantes,
los siguientes puntos:

1.>—Que todas las dificultades y diferenciag que strjan en-
tre las partes contratantes del convenio, en las cuales no sea po-
sible llegar a un acuerdo amigable, seran resueltas por arbitraje.

2—Que los arbitros se atendran mas al punto de vista
de. equidad y practica de esta clase de negocio, que a la letra es-
tricta de la ley.

3-—Que los arbitros tienen poder para determinar la inter-
pretacion de las obligaciones del contrato.

4.*—Que el Comité de arbitraje se compondra de 3 arbitros
que deberan ser funcionarios de compafiias de seguros (del ramo
a que se refiere el seguro) distintas de aquellas a que pertenecen
las partes que suscriben el convenio.

5. —Que la designacién de los arbitros se hard: uno por el
asegurador y otro por el reasegurador; y el tercero serd nombra-
do por los dos primeros 4rbitros y antes de empezar el arbitraje.
, .. 6°—0Que en el caso que las partes se nieguien a nombrar un
arbitro o si los dos 4rbitros no se pusieren de acuerdo para nom-
brar al tercero, éste sera designado por la persona indicada por
mutuo acuerdo de las partes en el convenio y que generalmente se
estipula que sea un director de compaifiia o presidente de la Ca-
mara de Comercio, etc.

7-"—Que los arbitros no estarin ligados por regla alguna
de <’:1erecho para sus decisiones, las que deberdn rendirse por ma-
yoria d_e votos, no admitiéndose apelacion del dictamen escrito
que emitan los 4rbitros.

8.°—Que los gastos que origine el arbitraje seran por cuen-
ta de la parte perdedora en el asunto sometido a arbitraje, salvo
mejor parecer de los arbitros,
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Nos parece obvio-el explicar separadamente cada uno de
estos puntos, por considerar que, de su examen se deduce con
claridad el objeto que informa la clausula de arbitraje cuya jus-
tificacion ha sido ya tratada.

CAPITULO V

/CLAUSULAS USADAS EN LA CONTRATACION DEL REASEGURO

¥

Su objeto.

En el capitulo anterior se ha hecho referencia a lo que he-
mos convenido en llamar “Principios Bésicos en la Contratacion
del Reaseguro’® Nos toca ahora completar esa exposicion refi-
riéndonos a las principales clausulas que dichos contratos inser-
tan.

Cabe, asi citar como clausulas principales de un contrato
de reaseguro en uso, entre nosotros, y que se completa para ca-
da clase de riesgo con clausulas especiales, de los que no tratare-
mos por estudiar solamente el contrato de reaseguro en general,
las siguientes:

Riesgos incluidos.

~ La sola enunciacién de esta clausula nos da idea de su conte-
nido. Por ella se establecen en el contrato los riesgos materia de
€l y los riesgos accesorios que pueden entrar también a formar
parte del convenio, requiriéndose para ello un aviso especial pre-
vio al reasegurador y la aceptacion.

Obligacién de trasmitir los riesgos incluidos en el convenio re-
teniendo una swma y obligacion de aceptar las sumas tras-
nutidas.

 Esta clausula es la que informa el tipo de contratos obliga-
torios, ya que por ella se establece la obligacién del reasegura-
do de trasmitir autométicamente los riesgos que se consideren
incluidos en la clausula anterior y que constituyen el objeto del
convenio; y la obligacién del reasegurador de aceptar automati-
camente, también los riesgos que excedan el limite fijado por la
cedente o el tanto por ciento de la cuota — segtin se establezca —,

que se fije en el contrato, para que sea soportado por €él. La ce-
14
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dente fijara un limite de retencién por su cuenta, que no podra
ser menor al limite o pleno que se deje a cuenta del reasegura-
dor, constituyendo tal disposicién la garantia de que por malo
que sea el riesgo, el asegurador siempre concurrira a €l con un
minimun de responsabilidad que hard menos probable el que,
resguardado por un reaseguro, acepte riesgo fisicamente malos
u objetables desde el punto de vista subjetivo, por estar intere-
sado directamente con el minimum fijado por su cuenta. Se fi-
jan, asimismo, por esta clausula, los limites o “plenos del rease-
gurador” que podran ser, una o mas veces, iguales a los reteni-
dos por la cedente.

No creemos necesario hacer méas comentarios sobre esta
clausula, por considerar que su objeto es el mismo que constitu-
ve el Reaseguro Obligatorio, del cual hemos hetho mencion al
tratar de los Sistemas de Reaseguro.

Definicién del riesgo.

Por esta clausula se faculta a la compaifiia cedente para
apreciar y clasificar los siniestros, teniendo en cuenta su capa-
cidad técnica para hacerlo, evitindose con ello el hacer discrimi-
naciones en los contratos, que, por ser a veces tan detalladas,
corren el peligro de que se omita en ellos algunos términos que

de no haber sido consignados quedarian de este modo excluidos
del reaseguro.

Normas para los avisos de cesiones.

Se estipula en los contratos la obligacion de la compafiia
aseguradora de remitir cada cierto tiempo (semanal o mensual-
mente) la lista de las cesiones que se hagan al reasegurador,
por medio de planillas o bordereaux, consignando los detalles del
riesgo y las primas a favor del reasegurador para los efectos
de hacer conocer a la compaiiia reaseguradora, las operaciones
realizadas y permitirle llevar la contabilidad de ellas. Estas pla-
nillas, a las que nos referimos, se hacen sobre la base del regis-
tro que debe llevar la cedente, en el que se anotan diariamente
las polizas reaseguradas, sirviendo ellas de referencia en caso
de que no llegue a su destino el envio que se hace de los borde-
reaux citados.

Se distinguen dos clases de bordereaux: provisionales y
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definitivos. Los primeros se hacen sobre operaciones no defini-
tivas, ya sea en cuanto al seguro o al reaseguro. Los segundos,
por el contrario, se refieren a una operacién ya realizada, y ge-
neralmente contienen los siguientes datos: el nimero de la poli-
za, el nombre del asegurado, la designacién del riesgo y su si-
tuacion, el monto asegurado con la determinacion de la suma re-
tenida por el asegurador y la que queda a cargo del reasegura-
dor, la prima aplicable y la cantidad a que asciende, y la ini-
ciacidén y término de vigencia de la poliza, etc.

En Inglaterra existen unos tipos de contratos que, por no re-
querir del “bordereaux’, se conoce con el nombre de “Blind
Treaties” o contratos ciegos. En ellos el reasegurador solo re-
cibe noticia del total de las primas, sin detalle alguno, comuni-
candosele los Siniestros en forma especial y con gran detalle.

En Alemania algunas compafias simplificaron de tal mo-
do los contratos, que ellos venian a constituir meros convenios
de contabilidad liquidables trimestralmente. Tales formas son
poco seguras para el negocio, aceptandose generalmente la pri-
mera que hemos expuesto, que obliga a la compaifiia asegurado-
ra al envio periédico del bordereaux con los datos enumerados.

Estado de cuentas v su envio.

Los convenios de reaseguros funcionan por medio de una
cuenta corriente que se establece entre la cedente y el reasegura-
dor.

Por esta clausula se fija la obligacion de suministrar al
reasegurador, generalmente en el plazo de un mes o trimestre,
la cuenta del mes o trimestre vencido, establecida en la moneda
original y consignando en ella todos los asientos comunicados
al reasegurador en el transcurso del mes o trimestre; primas, co-
misiones, siniestros, rescates, etc.; y el reasegurador debera con-
firmar la exactitud de la cuenta en un plazo corto contado a par-
tir de su recepcién. Sobre el saldo de las tres primeras cuentas
trimestrales de cada afio, cuando sea positivo, abonara la compa-
fila reaseguradora la comision establecida como participacion de
la cedente en sus utilidades. En el caso de resultar pérdidas, és-
tas generalmente se trasladan al debe de la cuenta del afio si-
guiente, hasta que se extinga completamente en los siguientes
ejercicios.
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Derecho de Inspeccion.

Esta clausula, al igual que las anteriores, es muy usada en
los contratos. Por ella se concede facultad al reasegurador pa-
ra que en cualquier momento, dentro de lo razonable, pueda re-
visar en las oficinas de la compafiia aseguradora todos los libros
y documentos que tengan relaciéon con los riesgos asegurados
por este contrato, pudiendo exigir, en cada caso, cualquier in-
formacion por escrito que estime conveniente. Cuando los par-
ticipantes del contrato son entidades de reconocida solvencia,
se omite dicha clausula, presuiniendo la buena fé entre ellos y
por la consideracion, ademas. de que en caso de surgir alguna
discrepancia no podria negarse legalmente el reasegurado por
el hecho de haber omitido la clausula, a mostrar %os libros y do-
cumentos pertinentes al punto por resolver.

Primas y comisiones.

Las primas que deben pagarse al reasegurador por el ries-

g0 que reasegura, son variables en los contratos: generalmen-

~ te son las originarias que cobra la cedente, segiin las tarifas es-

tablecidas en los paises; otras veces se establece que ellas sean

menores a las que cobra la cedente, por la rebaja hecha en ellas

de la suma a que asciende la comisién que debe pagar el rease-
gurador, no existiendo impedimento para que sean mayores.

Se entiende por comisién de reaseguro la cantidad que pa-
ga el reasegurador a la cedente, concurriendo de este modo a
cubrir conjuntamente con ella, los gastos efectuados en la ob-
tencion del seguro directo, como son: agencias, administracién,
propaganda, comisiones de agentes, etc., que de no estipularse
el pago de la comisién por el reasegurador, tendrian que ser so-
portados en forma exclusiva por el reasegurado, lo que no seria
justo ni equitativo, ya que la obtencién del negocio beneficia
tanto al asegurador como al reasegurador.

El monto a que asciende dicha comisién, y que se fija por
esta clausula, es, al igual que el de 1a prima, fluctuante, por de-
pender en su aspecto técnico del promedio de los siniestros, vy,

en un sentido comercial, de las condiciones establecidas por la
competencia.

-
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Liquidacion y pago de siniestros.

Se establecen por ella, los derechos del reasegurado y las
obligaciones del reasegurador en el caso de acontecer un sinies-
tro de los riesgos reasegurados, estipulandose que la primera
tendra el derecho exclusivo de resolver sobre el pago de las obli-
gaciones vencidas para con el asegurado, y el reasegurador ten-
dra que acatar dichas resoluciones en la proporciéon que le co-
rresponda.

Se concede también al asegurado directo el derecho de ce-
lebrar con el asegurado o beneficiario del seguro, arreglos o
transacciones sin previo consentimiento del reasegurador, basan-
sandose en el principio que hemos estudiado, de que el reasegu-
rador debe segyir la suerte del asegurador. En caso de que sea
demandada la cedente para el pago de la suma asegurada, se im-
pone la obligacion al reasegurador de contribuir a os Gastos ju-
diciales o de arbitraje en la proporcién de su participacion. Asi
mismo, el reasegurador debe contribuir a todos los gastos origi-
nados en interés comiin por investigaciones que hubiesen sido
necesarias, antes de llegar a un acuerdo extrajudicial con el ase-
gurado, e\cluyendoﬂe 100'1camente los sueldos de los empleados
de la compaifiia aseguradora.

Como una medida de seguridad para el reasegurador por
los pagos que efecttie por dichos conceptos, se consigna la obli-
gacion del reasegurado de suministrar al reasegurador copias’
de todos los documentos que hayan motivado la decision de
efectuar el pago, asi como los duplicados de los recibos de los
asegurados o beneficiarios en su caso.

T.os siniestros deberan ser comunicados al reasegurador en
un plazo corto, generalmente una semana, cargandose lo que
por tal concepto adeuda el reasegurador a la cuenta corriente
que se lleve. Se estipula que para el caso de que los siniestros
sean considerables, segiin su graduacién hecha en el contrato,
que, la- cedente, podrad exigir de inmediato al reasegurador el
pago, y éste tendra que acceder a tal solicitud, con anticipacion
que le permita a la compania aseguradora disponer de la parte
d:el reasegurador al efectuar el pago al asegurado o hbeneficia-
I'10. .

Vigencia de los compromisos.

Las obligaciones reciprocas de los contratantes se inician
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de diferente forma, segtin sean transferencias obligatorias o fa-
cultativas. En el primer caso ellas comienzan a surtir efectos el
dia en que se inicia la vigencia de la poliza; y en las cesiones fa-
cultativas, en el momento de su aceptacion por el reasegurador.
Por esta clausula se establecen esos plazos de vigencia.

Casos de extravio, errores u omisiones.

Por esta clausula el reasegurador “no puede declinar su
responsabilidad en los casos de extravio, error u omision de la
parte de la cedente”.

A pesar de la facultad que tiene el reasegurador para exa-
minar los libros y documentos, generalmente acepta su respon-
sabilidad sin que medie para ello el examen referido, realizando
éste solo en caso de que se cometan con frecuencia errores por
parte de la cedente, constituyendo ellos un indicio de que ha
procedido con mala fé.

“La Cedente no debe considerar esta cliusula como una cu-
bertura amplia de sus errores u omisiones de cualquier natura-
leza, sino como una seguridad de que los errores a que humana-
mente estan expuestos los hombres, no significan para ella una
responsabilidad; pero por este mismo motivo se encuentra en la
ob}igacic’m de organizar su trabajo en forma tal que lo limite al
minimo posible, como también en la de instruir a su personal so-
bre la forma correcta de aplicacion de los contratos. No debe ol-
vidarse que estos se basan principalmente en la buena fé y que
en los casos de errores culpables, no queda al aceptante otro ca-
mino que pedir la cancelacion del contrato.

Duracién del convenio v rehabilitacion.

Esta clausula se pone generalmente al fin de los contratos,
antes d_e la clausula de arbitraje, con el objeto de fijar las fechas
d.e comienzo y término del contrato, con la estipulacion de que
si el contrato no es rescindido por una de las partes, seis meses
antes de la fecha sefialada para su fin, por medio de un aviso por
carta certificada, el convenio se tendra por renovado automati-
camente por un periodo de afios que al efecto se seflala. Se afia-
de en la clausula, que los reaseguros cedidos al reasegurador
hasta la fecha de tal rescisién, no seran afectados por la misma,
sino que quedaran en pleno vigor hasta el vencimiento natural
de los riesgos respectivos.
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CAPITUEOSRVI

FORMAS COMO SE ORGANIZA LA EXPLOTACION DEL
REASEGURO

La explotacion o practica del negocio de reaseguros. no
se efecttia de un modo uniforme e igual en todos los paises, de-
bido a las diferentes formas como se organizan las empresas.

En tal diversidad cabe distinguir dos formas, que se co-
nocen como Reaseguro Dependiente y Reaseguro Independien-
te. Esta tltima forma adopta a su vez tres modalidades de or-
ganizacion que presentan ventajas e inconvenientes en su apli-
cacion, pero que por el aspecto puramente econdmico a que se
refieren, no nos detendremos a analizarlas por lo que nos limi-
taremos tan soOlo a su exposicion y a decir que no puede
darse una férmula general de explotacion del reaseguro para
todos los paises, porque la que sea conveniénte en uno puede re-
sultar inconveniente en otro, a causa de las variedades econémi-
cas, politicas, sociales y técnicas de cada uno de ellos.

Reaseguro Dependiente.

Se da este nombre a la forma de explotacién por la cual
compafiias dedicadas principalmente al negocio de seguros di-
rectos, realizan operaciones de reaseguro en una forma comple-
mentaria, no siendo éste el objeto de su constitucion. (Nos re-
ferimos aqui a los riesgos que se reaseguran en ellas).

Podemos considerar dentro de este grupo a todas las com-
pafiias de seguros establecidas en el pais, que como un comple-
mento a sus operaciones y en reciprocidad con las compafiias del
extranjero en las cuales reaseguran los riesgos que aseguran,
aceptan a su vez reasegurar ellas los riesgos que se les remite
del exterior.

Tal funcionamiento permite el ingreso de capitales del ex-
tranjero, compensando en parte la salida de las primas corres-
pondientes a los riesgos que las compafiias establecidas en el
pais reaseguran en el exterior.

Por Ley N.? 9796 de 27 de enero del presente afio, se ha im-
puesto a las compafiias de seguros establecidas en el pais, la res-
triccién de que los reaseguros que contraten en el extranjero
solo se podran hacer en compafiias cuyo capital y reservas no
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sean menores al equivalente de diez millones de soles oro; exi-
giéndose, ademas, que tales compafiias pertenezcan a la Asocia-
cion de Aseguradores del pais de la residencia de dichas empre-
sas.

Reaseguro Independiente.

Al contrario de lo que sucede en el reaseguro dependiente,
por esta forma de explotacion el principal objeto de las compa-
filas es el dedicarse al negocio de reaseguros, aceptando sola-
mente como un adicional de ellas, en algunos casos, contratos
de seguros directos.

De acuerdo con los conceptos expuestos por el Dr. Manes
en el Congreso Latino Americano de Aseguradores en Chile,
sobre la materia, cabe distinguir tres modalidades de organiza-
ciéon para la explotacion del Reaseguro Independiente: Organis-
mos Particulares, Organismos Fiscales y Organismos Mixtos.

a).—Organismos Particulares

En los comienzos del Reaseguro, éste, como vimos, era ex-
plotado por particulares que cubrian totalmente los riesgos ma-
ritimos. Solamente en el Siglo XVI se practica sobre riesgos
parciales y por empresas organizadas.

En la actualidad, tales formas de organizacion del Rea-
seguro por empresarios unipersonales en forma aislada, se puede
decir que ya no existen, excepcion hecha del “Lloyd’s” en Lon-
dres, donde no de modo exclusivo, pero si principalmente, esta
constituido el negocio sobre el seguro directo, y los miembros
que la componen responden en forma individual frente a los
siniestros que ocurran.

La forma en que hoy se agrupan los particulares para la
explotacién del Reaseguro, es la sociedad anénima.

~ En el Perti. no existen compafiias de Reaseguro Indepen-
diente dedicadas exclusivamente a la explotacién de ese negocio.
Como ejemplo de compafiia de este tipo, tenemos en Buenos
Aires la Compafifa “El Fénix Sudamericano” dedicada en for-
ma exclusiva a operaciones de reaseguros.

Se da el caso de sociedades andnimas dedicadas al seguro
directo, que forman o estimulan la creaciéon de empresas para la
explotacién del Reaseguro, que vienen a ser de este modo, sucur-

ey
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sales destinadas a servir a la matriz que las formo, o bien ex-
tienden sus negocios aceptando riesgos de otras compaiiias.

Asimismo, existen compafiias reaseguradoras que fomen-
tan la creacion de empresas de seguros directos, con el objeto de
servir a la compafiia reaseguradora que las form¢, reasegurando
en ella todos los seguros que contratan, proporcionandole de es-
te modo una participaciéon en todos los negocios.

En algunos paises se prohiben tales formaciones estable-
ciendo en la legislacion medidas destinadas a no permitir la rea-
lizacién de operaciones de reaseguro por compafiias filiales de
las que hubieren contratado el seguro directo. Asi. la Ley Gene-
ral de Instituciones de Seguros de México. en su Art. 36 estipu-
la: “Las operacignes de reaseguro no pueden ser practicadas por
instituciones filiales o sucursales de las que hayan contratado el
seguro directo; asimismo, la institucién que hava contratado el
seguro directo no podra reasegurar con una institucion de la que
sea filial o sucursal”.

Entre nosotros no se dan los casos anotados, no existiendo
tampoco ninguna disposicion legal como la que acabamos de ci-
tar.

b).—Organismos Fiscales

Esta forma de explotacién por el Estado es conocida des-
de hace muy poco tiempo.

Se cita como primer ensayo el que realizd el Conde White
en la Rusia de los Zares de 1805, que fué hecho no en favor del
seguro sino a favor de la Hacienda Publica y con el fin de esta-
bilizar el cambio.

Con posterioridad se han efectuado varios, particularmente
en Francia, con el objeto de nacionalizar el comercio del rease-
guro, materializindose algunos de estos provectos, solamente
en los tltimos decenios, en Italia (1911-23), Turquia (1929),
Letonia (1936). Irlanda (1926) y Grecia (1937).

Por ser el Estado un mal empresario, tales formas de orga-
nizacion no han dado un buen resultado y se ha ideado dltima-
mente mna forma intermedia entre la organizacién particular ¥
la fiscal. v que se conoce con el nombre de Organismos Mixtos.

¢).—Organismos Mixtos

Es la forma mas moderna de explotacién del Reaseguro.
: 15
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Se les llama asi, por intervenir en su organizacion el Estado
y Organismos Particulares, reuniéndose ambos bajo la forma
de una sociedad anénima destinada a la explotacion del Rease-
ro.
En ella se da al Estado una gran participacion de acciones
y, como consecuencia, en su direccion.

La idea que anima la constitucién de estos organismos mix-
tos es la de nacionalizar el negocio, aminorando con ello la sali-
da de ecanitales por primas de reaseguros que se  contratan en
compaifiias en el exterior.

Como ejemplo tipico de esta clase de sociedades en Améri-
ca, tenemos Ja Caja Reaseguradora de Chile v el Instituto de
Reageguros del Brasil, cuyos rasgos principales expondremos a
continuacion.

Caja Reaseguradora de Chile.

Fué creada por Decreto con fuerza de Ley N.? 251, de 20 de
Mayo de 1931, en cuyo articulo 95 se dispone: “Créase con do-
micilio en la ciudad de Santiago, una Instituciéon que se denomi-
nard Caja Reaseguradora de Chile, cuyo objeto principal cons-
tituird en cubrir los reaseguros de las compafiias que operen en
el pais, en la forma y con las facultades y obligaciones determi-
nadas en la presente ley”.

La Caja es una institucién auténoma organizada como So-
ciedad Andnima. Su administracién corre a cargo de un Direc-
torio de siete miembros, de nacionalidad chilena, de los cuales
tres son elegidos por las compaiiias de seguros entre sus geren
tes, otros tres por el Presidente de la Reptiblica, y el s¢timo que
ejercera el cargo de Director-Gerente, es nombrado a propuesta
del Directorio por el Presidente de la Reptblica.

Su capital dividido en acciones, corresponde en una tercera
parte al Estado y las dos partes restantes a las Compafias na-
cionales de segiiros (que deben suscribir obligatoriamente hasta
5 7 de su capital pagado y reservas) y a los particulares,

En virtud de esta ley. se obliga a que los reaseguros de los
contratos efectuados en Chile se hagan solo entre las compaiiias
nacionales establecidas en el pais, y en el caso de que ellas no
puedan cubrir todos los reaseguros que se les proponen, entra-
ra a funcionar la Caja Reaseguradora (art. 17) cubriendo todos
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los excedentes que las compaiilas nacionales no cubran entre
ellas mismas.

Se les exige también a las compaifiias extranjeras radicadas
en el pais, que reaseguren obligatoriamente en la Caja un 20 %
de los seguros que contraten.

- Los Estatutos de la Caja la facultan para que de los rea-
seguros que reciba, pueda retener para si la parte gue estime
conveniente y que los excedentes los coloque en compafiias na-
cionales o entidades extranjeras, en el exterior.

Opinamos que con la Caja Reaseguradora no se ha resuel-
to el problema que se plante6 en Chile para la nacionalizacion del
reaseguro, ya que cuando los riesgos son tan considerables que
no permiten su cubertura por las compaiiias establecidas en ese
pais y la Caja, 15 que es muy comn, se tiene siempre que acudir
al exterior para que lo cubran las Compaiias extranjeras pode-
rosas, llegindose por un camino mis largo al mismo fin y ale-
jandose la posibilidad de que las Compafias del exterior rease-
guren sus riesgos en Chile.

Instituto de Reaseguros del Brasil.

Con posterioridad a la fecha de creacion de la Caja Rease-
guradora de Chile, cuyas caracteristicas acabamos de esbozar,
y a similitud de ella, el Gobierno del Brasil cre6 por Decreto Ley
del 3 de Abril de 1939 un organismo ccn el nombre de “Institu-
to de Reaseguros del Brasil”. En dicho Decreto se dispone que
el Instituto tendra personeria juridica y sede en la ciudad de Rio
de Janeiro; y que su objeto serd regular los reaseguros en el
pais y desenvolver las operaciones de seguros en general.

Dispone también el Decreto-Ley, que su capital quedara
dividido en acciones, suscritas en un 70 9% mediante determina-
ciéon del Ministerio de Trabajo, Industria y Comercio, por las
Instituciones de previsién social creadas por ley federal; y obli-
ga a todas las sociedades de seguros que operen en el Brasil a
suscribir el 30 % restante, de ellas.

La administracién del Instituto se ejerce por un Presiden-
te asistido por un Consejo compuesto de 6 miembros, cuya de-
signacion se realiza en igual forma que la del Consejo de la Ca-
ja; el Presidente y tres miembros por el Presidente de la Repit-
blica; y los otros tres por las Compaiiias de seguros.
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Se obliga por esta ley a las compafiias aseguradoras a rea-
segurar en el Instituto el excedente de sus retenciones propias
en cada riesgo aislado.

El Instituto, como retrocesionario, distribuira de preferen-
cia entre las Sociedades que funcionan en el pais, teniendo en
cuenta los negocios de ellas recibidos, las resposabilidades exce-
dentes de sus limites, colocando en el extranjero la parte que no
encontrase cubertura en el pais.

Como se vé, el Instituto de Reaseguros del Brasil presenta
bastante analogia con la Caja Reaseguradora de Chile, y por la
posterioridad con que ha sido creado, nos permite afirmar que su
formacién ha sido hecha teniendo como modelo al organisma
chileno, por lo que nos limitamos a repetir aqui la apreciaciéon
que hicimos anteriormente, en el-sentido de que dichos organis
mos no han logrado en la practica su intento de nacionalizar el
comercio del reaseguro.

CONCLUSIONES

1.*—El Reaseguro no quiere decir volver a asegurarse por
que no es el asegurado quien se reasegura, El Reaseguro es un
contrato por el cual el asegurador, mediante el pago que hace de
una prima al reasegurador, se descarga total o parcialmente de
los riesgos del seguro. El asegurador permanece sin embargo
como tinico responsable frente a su asegurado.

2°—La diferencia entre el Coaseguro y el Reaseguro,
consiste en que, en el primero, la divisién de los riesgos es
primaria, al repartirse la responsabilidad del seguro en el mo-
mento de su aceptacién entre varias Compaiiias que se obligan
a responder conjunta y no solidariamente frente al asegurado;
y en el segundo, tal reparticion de riesgos es secundaria, porque
el asegurador acepta de primera intencién la responsabilidad to-
tal de los mismos frente al asegurado, descargandose luego y por
un nuevo contrato — de reaseguro — de la suma que no desee
retener por su cuenta.

3-"—El Reaseguro presenta sobre el Coaseguro la ventaja
de ayudar al seguro a enfrentarse a dos necesidades aparente-
mente contradictorias: la primera consiste en hacer posible la

-
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ampliacion de aceptacion de riesgos por las Compaifiias; y la se-
gunda, en permitir a las Compaiiias el ponerse a cubierto de gra-
ves -responsabilidades, reasegurando los riesgos aceptados fren-
te a su asegurado; este funcionamiento por la reduccion de tiem-
po que emplea, permite al negocio de seguros marchar con la ce-
leridad que se exige en la practica comercial,

4."—FEl Reaseguro tiene por objeto ayudar al seguro, dividien-
do entre varios aseguradores los riesgos aceptados por una Com-
paifiia de Seguros, a fin de que se diluya la responsabilidad entre
ellos, pudiendo llegarse por medio de la retrocesion al fenomeno
(ue se conoce como la atomizacion de los riesgos

5.—La contratacion del Reaseguro no se efecttia en forma
igual y uniforme en todos los casos, aunque ellos persigan el
mismo fin, simo que adopta diversas modalidades en atencién
a la naturaleza del vinculo que une a los contratantes y a la for-
ma en que aquel se produce o nace. En consideracion a lo prime-
ro distinguimos el Convenio o Tratado de Reaseguros, en el que
el vinculo que une a los contratantes es constante y permanente,
y el Contrato especial sobre poliza particular y definida para ca-
da caso, en el que el vinculo es transitorio o circunstancial.

Atendiendo a lo segundo, es decir a la forma en que dicho
vinculo se origina, distinguimos: el Reaseguro Iacultativo y el
Reaseguro Obligatorio, pudiendo ser éste a su vez, de cuotas, de
excedente de pleno, de excedente de siniestro, o adoptar otras
formas que son combinaciones de las enunciadas.

6.—Opinamos que el Reaseguro Obligatorio presenta so-
bre el IFacultativo la ventaja de que el asegurador no tiene que
consultar ni preocupaise de hallar un reasegurador del riesgo que
se le propone o que ya aceptd pués dicho riesgo, se encuentra
ya reasegurado en virtud del Convenio o Tratado de Reaseguro
Obligatorio, que celebrd con anterioridad y por el cual la Compa-
fila Reaseguradora se obliga a aceptar todos los riesgos que le
trasmita el asegurador hasta la suma fijada en el Convenio que
fgnciona por medio de una cuenta corriente entre ambas compa-
filas.

7.—Con relacion a la naturaleza juridica del Reaseguro,
nos pronunciamos en el sentido, de que el Contrato de Reasegt-
ro no es sino un Seguro, por contener los requisitos de él, cuales
son: objeto asegurado, riesgo y prima, asegurado o reasegurado
y asegurador o reasegurador.

8.*—El que los Tratados o Convenios de Reaseguro se re-
fieran a riesgos indeterminados, no es motivo para excluir al
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Reaseguro de la naturaleza del seguro, porque en la especic de
seguros de poliza flotante hay también indeterminaciones de
riesgos en principio, los que se van determinando en la forma
conocidacon el nombre de alimento a la poéliza. Consideramos
que en los Tratados se produce el mismo fenémeno que en las
polizas flotantes. La forma de alimento a la pdliza ¢n los Trata-
dos equivale al aviso por notas o bordereaux que el asegurador
envia periddicamente a la Compania Reaseguradora, comunican-
do en detalle los riesgos que le ha trasmitido.

0.—Nuestra legislacion permite la contratacion del Rea-
seguro, pero al igual que la mayoria de las demas legislaciones
del mundo, no determina su naturaleza juridica ni la reglamenta.

Nos parece conveniente que en la reforma del Codigo de
Comercio, al tratar sobre el Reaseguro, se incluya un articulo en
el que se defina su naturaleza considerindolo como un seguro,
y opinamos que podria ser estipulado en los siguientes términos:

Art, ““Para los efectos de éste Cddigo, se considerard al Reaszegu-

ro como un Seguro, siéndole aplicables las disposiciones referentes al
Seguro en lo que fueran pertinentes’’.

Tal dispositivo, ademéas de definir la mnaturaleza juridica
del Reaseguro, contemplaria, a su vez, las disposiciones que de-
ben normarlo Y que por considerar que es un Seguro, estimamos
que deben ser las misnias que rigen a este tltimo.

_1o*—Entre el Contrato de Reaseguro y ¢l de Seguro que lo
origina, existe una independencia basada en el diferente objeto
a que se refieren y en la no identidad de personas que en ellos in-
tervienen. El Reaseguro cubre el total o parte de la suma que
abona el asegurador al asegurado, y el Seguro, la destruccion o
danio del objeto asegurado. En el Seguro intervienen asegurado
y asegurador: en el Reaseguro asegurador y reasegurador.

11.°—Por no intervenir el asegurado del Contrato de Segu-
ro en el Reaseguro que celebra su asegurador, no se establece
niqgﬁp _vinculo entre aquel y el reasegurador. Opinamos que tal
principio, que no lo encontramos en nuestra legislacién y que
va se va introduciendo en las legislaciones del mundo como un
dispositivo especial del Reaseguro, deberia ser considerado en el
Nuevo Cédigo de Comercio y ello podria hacerse en los sigtien-
tes términos:

Art. ‘‘El Reaseguro no crea vinculos entra el asegurado v el rea-
segurador, quedando el asegurador como finico responsable frente al
asegurado’’,
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12.—Estimamos como principios Basicos para la Contrata-
cion del Reaseguro, los siguientes:

1.—La Buena 1é, porque estos contratos deben presuponer
su existencia para su celebracion, sobre todo en los de forma
obligatoria en los que el reasegurador queda abandonado a lo
que haga su reasegurado.

2.%-—El principio traducido en clausula, de que el reasegu-
rador debe seguir la suerte del asegurador, que se basa en la
confianza reciproca de los confratantes y que es necesario estipu-
lar con €l objeto de dejar en libertad al asegurador para celebrar
acuerdos y transacciones con el asegurado en la liquidacion del
siniestro, ya que de otro modo habria que consultar en cada ca-
so al reasegurador, lo que entorpeceria el funcionamiento de es-
tos contratos,®empleandose un dilatado tiempo refiido con la ce-
leridad exigida en estos negocios; y

3.%—La clausula de Arbitraje que se estipula en considera-
cion al caracter internacional que presentan estos contratos al
celebrarse entre compafiias radicadas en plazas o paises diferen-
tes; y con el fin de proveer a la mejor forma de dar solucién a
los conflictos que podrian presentarse entre los contratantes y
que de no existir dicha clausula en los contratos, originarian a
su vez, graves conflictos de legislacion al tener que ser resueltos
en la via judicial.

13."—Con el fin de definir y normar las relaciones del rea-
segurado y reasegurador, consideramos que en la Contratacién
del Reaseguro deben consignarse como clausulas generales vy
que se complementardn para cada tipo de riesgo, las siguientes:
Riesoos incluidos; obligacion de trasmitir los riesgos incluidos
en el convenio reteniendo una suma vy obligacion de aceptar las
sumas cedidas (Obligatorio) ; definicion del riesgo; normas pa-
ra los avisos de cesiones; estado de cuentas y su envio; derecho
de inspeccion del reasegurador; primas y comisiones; liquida-
cién y pago de siniestros; — el reasegurador debe seguir la suer-
te del asegurador —; vigencia de los compromisos; casos de ex-
travio, errores 1 omisiones; duracion del convenio y su rehabi-
litacion: v la clausula de arbitraje.

14.—La explotacion del negocio de Reaseguros no se en-
ctientra organizada en forma ieual v uniforme - en todos los
paises, a causa de los diversos factores econémicos, politicos,
cociales y técnicos de cada uno de ellns, por lo que no es nosible
establecer una formula general que dé resultados favorables en
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todos. El sistema mas moderno de explotacion es por Organis-
mos Mixtos, como la Caja Reaseguradora de Chile y el Institu-
to de Reaseguros del Brasil. Nos pronunciamos en el sentido de
que tal sistema no es aplicable al Perti, porque existen muy pocas
Compaifiias de Seguros, lo que las incapacita para repartirse los
riesgos por concepto de reaseguros, siendo preferible la forma
existente en la actualidad de dejar a las Companias en libertad
para que contraten reaseguros en el pais y en el extranjero, sis-
tema que les permite desarrollarse progresivamente como lo vie-
nen haciendo y recibir al mismo tiempo, riesgos del exterior, que
ellas reaseguran, compensando en parte lo que sale al extranjero
por concepto de primas,

Nifstor Vorto BEryarLes C.
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