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1. NOTA INTRODUCTORIA

El factoring es uno de los contratos que mayor desarrollo y milidac,l ha
mostrado en el campo del comercio internacional en las ltimas décadas al
grado que se ha modelado y perfilado un contrato en particular: el factoning
internacional. A pesar de ello, esta técnica administrativa-financiera estd lejos
de ser un instrumento perfectamente adaptado alas necesidades y ?’Uge"‘:‘as de
seguridad juridica y previsibilidad propias del comercio internacional. Una de
sus causas es la incertidumbre que para las empresas factoras y factoradas
genera la disparidad y, a la vez, pluralidad de normas de derecho interno que
afectan a los tan numerosos como distintos aspectos derivados de 1a comPleJ‘:
dad y atipicidad que la plurilidad causal de este contrato internacional plantea.

En el derecho comparado podemos apreciar las dificultades existe.nte's
para su correcta aproximacién contractual y la magnitud de los problemas juri-
dicos que acompaiian la regulacién de este tipo negocial. La diversidad de f.un-
ciones y servicios que pueden englobarse en una operacién normal de facforing.
se convierte en la causa directa de los problemas relativos a la configuracion

! Cfr. Levva Saavepra. El contrato de factoring. en Derecho de los negocios, Madrid, 1?99~
nim. 110, p. 1; Cruz Torees, £l factoring internacional: estructuray modalidades operativas.,
en Revista de derecho mercantil. Madrid, 1998, nim. 227, pag. 225.

2 Cfr. Der. Rio PascuaL. La convencion unidroit de Otawa de 28 de mayo de 1 988 sobre
factoring intemacional, en Revista de derecho mercantil. Madrid, 1997, nim. 223. pag.
303: Levva Saavepra, Factoring, Tesis de Magister, Lima. 1999, pag. 182.
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misma del contrato. En la actualidad, dos son las tesis que pueden inferirse de
las distintas soluciones ofrecidas por los ordenamientos juridicos: la primera
asienta la arquitectura del contrato de factoring sobre el eje o ntcleo de la
disciplina clésica de la «cesién de créditos»?, tesis deudora de la tradicion civi-
lista o mercantilista, sobre todo de los ordenamientos del sistema continental o
civil law, como el espaiiol y el italiano. cuyo régimen legal esta previsto en sus
respectivos c6digos civiles o mercantiles: la segunda. por el contrario. dada la
insuficiencia o rigidez del sistema legal de la cesién de créditos. propone
enmarcarla dentro de los contornos de otros institutos juridicos, como la subro-

gacién, por ejemplo*.

Interesada en contribuir a la resolucién de estos y otros problemas que
afrontaba el factoring y de facilitar su efectivo desarrollo en el mercado interna-
cional, un sector de la doctrina gesté todo un movimiento en favor de la elabo-
racién de una legislacién uniforme que sirviera para regular este contrato. La
ausencia de regulaciones nacionales de este negocio facilitaba la tarea de llegar
- a una legislacién de este tipo, aun cuando estuviera limitada simplemente al

3 La coincidencia de la mayoria d€ paises en cuanto al mecanismo de la cesién de créditos no
implica igual reglamentacién, pues existen diferencias sustanciales. Una de las diferencia s
que afecta a todas Ia relaciones que genera este contrato, deriva de la «distinta articulacion
del mecanismo». La causa radica en la duplicidad de las {6rmulas que al respecto existen en
el derecho comparado: concretamente. la manera de insertar la cesion en el contrato de
Jfactoring depende que éste se articule como un contrato preliminar o cono una cesion
global anticipada de créditos futuros. La opcién por uno de estos mecanismos incide en las
diferentes relaciones generadas en el contrato de Sactoring. Cfr. Garcia Cruces, El contrato
defecton’ng . Mad“d 1990. pag. 99 ¥ ss: Garcia pE EnTerria, Contrato de factoring y
cesion de cr{ditos, Madrid. 1995, pdg. 65 y ss: Evzaaums, Factoring. en Revista de dere-
cho mercantil, Madrid. (988, nim. 187/8. pag. 55 y ss: Roca GuiLLamoOn. El contrato de
Jactoring y su regulacién en el derecho privado espaiiol, Madrid. 1977. pag. 55 ¥ ss.

¢ Una parte Lmportante de la doctrina italiana considera que «la actividad del factoring que
resulta del contenido del contrato, no se identifica con la cesién de créditos o con el des-
f:u.emo'de estos. porque la calidad del servicio que presta el factor no es absolutamente
_mlde'nuﬁ.cable con el papel atribuido al cesionario del créditos (SanTINI, [ servizi (nuovo
sagsio di economia del diritto). Bologna. 1987. pig.107). Otros ordenamientos juridicos
proximos como el francés. con la finalidad de evitar el rigor y el formalismo con que vienen
regulados en el Code civil los aspectos esenciales de la cesién de créditos. han recurtido a
la institucién de la Smega€lép. Este mecanismo, apoyado por la jurisprudencia. es el uti-
lizado actualmente en la prictica. incluso después de la normativa aprobada ¢l 2 de Enero
de 1981, conocida como ley Dailly. yue con el propésito de facilitar el crédito a las empre-
sas, establece un mstrumento (el borderean) muy cercano a Ia cesion de créditos. Distinta es
la SOIUf:iéﬂj“{idl?a de los paises pertenecientes al sistema del common law, como los EE.UU
'y el Reino Unido. pues se basa tradicionalmente en tna operacién de compra de créditos de los
empresarios. Cfr. SALINGER. Factoring law and practice, London. 1995. plig..302 y ss.
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comercio internacional: toda vez que. como bien sabemos. uno de los mayores
impedimentos para llegar a la regulacién uniforme de cualquier institucién juri-
dica (no obstante tener una estructura esencial y una funcién idéntica en varios
paises) es precisamente el tradicional apego al «particularismo juridico», que
no es otra cosa que una manifestacién de un nacionalismo mal entendido®.

Esta idea de elaborar una ley uniforme para el factoring. al poco tiempo.
encontré aceptacion en el Instituto para la Unificacién del Derecho Privado
(Uxmkorr)®, uno de los entes internacionales que buscan promover el comercio
internacional a través de la unificacion del derecho’. que a poco mds de veinte
aiios de la primera propuesta del Consejo de Direccion ve realizado su Proyecto
de dar nacimiento a un cuerpo de normas uniformes reguladoras tanto de los
contratos de lcasing como de fuctoring internacional®.

2. APUNTES HISTORICOS DE LA CONVENCION

El origen de los trabajos sobre el proyecto de C onvencion se remonta ala
decisién tomada por el Consejo de Direccién del UNIDkoIT et sU 53° sesion
(Romua. febrero 1974), sobre la base de un memorandum preparado por la Se-
cretarfa. de incluir en el Programa de trabajo para el periodo de |975_ ']977 el
tema de la cesién de créditos. particularmente aquel del contrato de fuctoring.
El Consejo. por entonces. encargé a la Secretaria la elabomci.én de un estlldl’o
preliminar sobre este contrato para decidir el orden de prioridad que deberia

. S ' uctori : sobre factoring. Madsid. 1992.
Cle, Sanciuz: Catimo, 1l contrato de factoring. en Jornadas sobre factoring. M'ld}‘l(l .
. idico dedica Gavaano. Historia del

p. 20. Valiosas piginas al estudio del particularismo juric
derecho mereantil. Barcelona. 1981, pags. 12-21. )
®  Este instituto. con sede en Roma. fue fundado en Septiembre de 1926 come un organo
auxiliar de la Sociedad de las Naciones. Luego de 1a disolucién de esta sociedad. Tue

reconstituido en 1940 ¢l Estatuto orgéinico del Unidroit. en virtud de un acuerdo multilateral.

Sobre su naturaleza. organizacion, trabajos pasados ¥ en CuIso. ofrece una valiosa ullm;l)l(u:
cién el folleto Institut imermational pouwr I'wification o droir prive, Unidroit. Ron'u}.. 1¢ )-
Para un cuadro general de las instituciones intemacionales que promueven la umficacien
del derecho del comercio intemacional, vid.. Dovze. International agencies for the
formudation of transnational economic law. en Transnational leow Q/'i;ilm'rmliorm! (’()lll"l(‘l}‘l;{l;
transactions. dirigido por Horx - SCEMITHOF. Nueva York. 1982. pig. _(’l ¥ s h"“i’q“ S &
derecho uniforme del comercio imernacional ¥ su sisten witica. en Revista de derecho mer-
cantil. Madrid. 1993, ndm. 207. phg. 54 ¥ st LEvyva SaavEDRA, Contratos de emipivsd. €0
Tratado de dereche privado. Lima. 1997 Vol. 1Lt 1L pig. 133y ss. .

Estos proyectos recién se pusicron en gjecucion en 1993. con la ratificacion de la Conven-
cion de Ottawa de 1988 por un tercer Estado. CTE Linva Sawenka, Contratos de cnpresa.
cil.. pag. 379: Io.. K fuctoring, wn negocio de awtofinanciamicnto. en Normas Legales.
Lima. 1999, 1. 276. pig. A-31.
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dirsele a este proyecto de «Reglas uniforines sobre factoring internacional»®.

El estudio preliminar fue presentado por la Secretaria al Consejo de Di-
reccién para su debate en la 55° sesién (Roma. Septiembre 1976): pero. aqui
simplemente se decidié que se deberia dar mayor difusién a este reporte y acom-
paiiarlo de un cuestionario de preguntas. En su 56° sesién decidié constituir un
grupo de estudio conformado por miembros del Consejo de Direccién. asesora-
dos por un grupo de expertos en facforing. para analizar las respuestas dadas al
cuestionario. Las conclusiones de ese grupo fueron puestas a disposicion del
Consejo para su estudio en la 57° sesién (Roima. Abril 1978). En esta reunién.
el Presidente del lnstituto. luego del anilisis de las conclusiones y exposiciones
sobre el tema. decidi6 la constitucién de una Comisién de estudio «Comité d 'étude
= Study group). bajo la direccién de los profesores Gooni: y Sauty EpLANNE!,
para que se encargue de la preparucion de las «Reglas uniformes sobre el fuctoring
internacional».. La Comisién, como producto de sus tres sesiones en Roma.
presenté un anteproyecto de «Reglas uniformes sobre ciertos aspectos del

factoring internacional».

Este anteproyecto fue visto y aprobado en la 62° sesién (Roma. mayo
1983) por el Consejo, decidiendo enviar a los gobiernos de los Estados miem-
bros del Unmroir el texto del anteproyecto acompaiiado de su rapport explicatif
preparado por la Secretaria®. A la luz de las observaciones formuladas. el Con-

®  Cfr. Untorowr, Explunatory report on the draft convention on imemational factoring, en

Diplomatic conference for the adoption of the draft wnidroit conventions on international
Juctoring and imtemational financial leasing. Roma. 1991, vol. 1. pig. 85. Sobre la fases
antecedente y final de la Convencién son importantes los trabajos de Sweur. UnificaZione
internazionale del diritio dei contratti innominaii. en Dirilto del comimercio internazionale.
Milano. 1988. nim. 2.1, pg. 83 y ss: Monaco, Les activités d’unidroit en 1984. en Revue
international de droit comparé. Paris, 1985, Vol. 1, pag. 128 y ss: Io.. Due recenti convenzioni
in materia di commercio intemazionale. en Documenti giustizia. Roma, 1988, nim. 12.
pag. 20y ss; DE Nova. Il progetio unidroit di convenzione sul factoring internazionale. en
Diritto del commercio internazionale, Milano. 1987. niim. 1.3, pag. 715 y ss; Cassanpro. /1
Sfactoring internazionale ¢ il progetio unidroit, en Sviluppi ¢ nuove prospettive della disci-
plina del leasing e factoring in italia, diretto da Minari, Milano. 1988, pig. 26 y ss.

10 Cfr. Levva Saaveora. Contratos de empresa, cil.. pig. 523.

' Un importante comentario a este proyecto puede encontrarse en Di: Nova. Profili e problemi
del factoring internazionale, en Sviluppo della finanza imernazionale ¢ interdipendenza
del sisteina finanziare. Milano. 1984, pig. 63 y ss; Frianant. L'avant progetio di legge
unifornie su certi aspetti del factoring internazionale (Unidroir 1982). en Rivista di diritto
civile, Padova. 1983, niim. |, pdg. 96 y ss; FriaNanL. Factoring, leasing, franchising, venture
capital, leveraged buy-ows, hardship clause, countertrade, cash and carry, nerchandi-

sing. Torino, 1991, pag.72 y ss.
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sejo de Direccién decidi6 en su 63° sesién (Roma, mayo 1984) constituir una
Comité de expertos gubernamentales (Comité d’experts gouvernementaux -
Committee of governmental experts) para la elaboracién de un proyecto de
«Reglas unifonmes sobre ciertos aspectos del factoring internacional». El texto
del anteproyecto que recibié fue discutido y revisado en las tres sesiones de la
Comisién (Roma. 1985, 1986 y 1987): finalizadas éstas, present6 el «Proyecto
de Convencién sobre el factoring internacional» que se le encarg6™.

Este Proyecto. al igual que el «Proyecto de Convencién sobre leasing
internacional» fue adoptado en la Conferencia Diplomitica convocada por el
Gobierno canadiense y celebrada en Ottawa del 9 al 28 de mayo de 1988. Una
vez aprobada, la Convencién quedé abierta a la firma de todos los Estados hasta ?l
31 de diciembre de 1990. a tenor del articulo 13, pdrrafo 1°. La entradaen vi.gen.c’la
se previé que se produjera recién el primer dia del mes siguiente de la expiracion
de un perfodo de seis meses a partir de la fecha del depdsito ante el Gobierno de
Canada del tercer instrumento de ratificacién (articulo 14, pérrafo 1°).

Con el propésito de poner en ejecucion esta Convencion. Franc.ia depo-
sit6, el 23 de Septiembre de 1991. el primer Instrumento de Ratiﬁcaf::én dela
Convencién en el Ministerio Canadiense de Comercio Exterior: el qjell{P'O ha
sido seguido por Italia. que la ratificé el 29 de Noviembre de 1993: Nigera. que
la ratificé el 25 de Octubre de 1994: Hungria. que se adhiri6 el 7 de Mayo fie
1996: Letonia. que se adhirié el 6 de Agosto de 1997:y. finalmente, A]‘emal.na.
que la ratificé el 20 de Mayo de 1998". En efecto, la Convencién sobre f.acton ng
internacional estd en vigencia desde el 1° de Mayo de 1995 para Francia, ltalia
y Nigeria; para Hungria desde el 1° de Diciembre de 1996. para Letonia desde
el 1° de Marzo de 1998, y para Alemania desde el 1° de Diciembre de 1998.

12 Significativos comentarios a este proyecto en Cassanvro, /l factoring internazionale, (;1,1
pag. 21 y ss: DE Nowa. I progetto unidroit di convenzione, cit., pag. 715 y sS. Goci;l;!:. {u‘
proposed new fuctoring and leasing conventions. en Journal of business law. 1987. pag.
219y ss. .
Cfr. Liyva Saaviia, Contratos de empresa. Cit.. pig. 524; Io., El contrato ({e fa('lorfug.
cit.. pag. 1: Beravmo, Le nouveau droit du crédit-bail international et de l ({[fac'lu)l‘(lgt’
intesnational (1° mai 1995). en Juris classeur periodique (Etudes et cln‘omc.lue?). l. dl1§-
1997, num. 17, pig. 185 y ss: Marian, L'entrata in vigore delle (Im" (’{n.n’mfzmm ‘urfr(lmlu
sul leasing intemazionale e sul factoring imternazionale, en Rivista di diritto 111!(:{11&10@ e
privato ¢ processuale, Padova. 1995, nint. 2. pdg. 562 y ss; SancHEZ JIMENEZ. El ?""'j m(i
de factoring, en Contratos internacionales., dingido por Caivo Caravaca - FERNANDEZ DE
LA Ganpara. Tecnos, Madrid. 1997. pdg. 1005.
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3.  ESTADOS Y ORGANIZACIONES PARTICIPANTES

En la Conferencia Diplomatica para la adopcién de los Proyectos de
Convencion sobre leasing y factoring internacional celebrada en Ottawa en mayo
de 1988 participaron 55 Estados'4, otros 4 enviaron observadores (Malasia,
Uganda, Perii y Uruguay), ademis 7 organizaciones intergubernamentales'®,
una no gubernamental y dos asociaciones internacionales (Factors Chain
International y Word Leasing Council). Ambas Convenciones fueron aproba-
das el 28 de mayo de 1988 y quedaron abiertas a la fimna de todos los Estados
hasta el 31 de diciembre de 1990 (articulo 15, parrafo 1°, de la Convencién
sobre leasing: articulo 13, parrafo 1°. de la Convencién sobre factoring).

4. ESTRUCTURA DE LA CONVENCION

La Convencién se inicia con un preambulo en el cual los Estados partici-
pantes, en principio, afirman ser conscientes del hecho que el factoring interna-
cional tiene una funcién significativa que cumplir en el desarrollo del comercio
internacional. y en segundo lugar, reconocen la importancia de establecer reglas
uniformes que prevean un marco juridico que facilite el fuctoring internacional.
manteniendo, al mismo tiempo, un justo equilibrio entre los intereses de las
distintas partes interesadas en la celebracién del contrato de Sfactoring. Como
podemos observar, esta normativa uniforme no ha sido pensada para regular
todos los aspectos del contrato internacional: de alli que se haya privilegiado
aquellos considerados necesarios de unificar. bien por ser esenciales. o bien por

14 1.0s 55 Estados que participaron fueron: Argelia. Alemania. Angola, Australia, Barbados.
Bélgica. Brasil. Bulgaria, Burundi. Cameniin, Canadd, Chile. China, Colombia. Corea,
Cuba, Dinamarca, Dominicana. Egipto. El Salvador, Espaiia, Estados Unidos de Ameérica.
Filipinas, Finlandia. Francia, Ghana, Gran Bretaia. Repuiblica Helénica. Holanda, Gui-
nea. Hungria. India. Irlanda, ltalia, Jap6n, Libano, Mairuecos. México, Nigeria. Noruega.
Panamad. Polonia. Portugal. Rusia, Senegal. Sudan, Suecia, Suiza, Tanzania, Checoslova-
quia, Tailandia, Turquia. Venezuela, Yugoslavia y Zaire.

15 En la Conferencia Diplomaica participaron. igualimente. importantes organizaciones vin-
culadas al comercio intemacional como el Banco Mundial. la Comisién de las Comunida-
des Europeas. la Comisién de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Intemacio-
nal (Uncrrrat), la Conferencia de La Haya de Derecho Internacional Privado. la Conferen-
cia de las Naciones Unidas para el Comercio y el Desarrollo. el Consejo de Europa y la
Organizacion de Estados Americanos (OEA). Como organizacién no gubernamental inter-
vino el Comité Maritimo Internacional.
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presentarse mis problemdticos'®. Un proyecto més ambicioso no sélo hubiera
supuesto una tarea mds dificil en cuanto a su elaboracién, sino, lo que es mds
importante. hubiera constituido un mayor obstdculo para su aceptacién por un
importante nimero de Estados. impidiendo asi cumplir el objetivo principal-
mente propuesto'’.

El texto de la Convencién seguidamente divide sus 23 articulos, en tres
capitulos. a saber:

Capitulo I:  Ambito de aplicacion y disposiciones generales (arts. 1al4):
Capitulo II:  Derechos v obligaciones de las partes (arts. 5 al 10
Capitulo llI: Cesiones sucesivas (arts. 11 al 12)

Capitulo 1V: Disposiciones finales (arts. 13 al 23).

S. DEFINICION DE FACTORING INTERNACIONAL

El fuctoring internacional, en esencia, es un negocio que pres?gta (llas
caracteristicas bdsicas del factoring doméstico, aun cu%m.do venga cali lca.‘;;
de un lado, por el espacio y. del otro. por los sujetos participantes i laf‘g mr::lés
contractual; tanto aquél como éstos determinan, a su VeZ, un ltt:;ontem o e
amplio. pero no esencialmente diverso del factoring nacional®®. E1 f a";mn.n 8
internacional conserva, pues, las caracteristicas tipicas del contrato de {ac oan gs
pero presenta una estructura més compleja. ya sea con relacién a sascﬁfﬁcos
involucradas en la operacién, ya sea con relacién a los acuerdos espe

entre ellas existentes!.

iidaenla Convencién, fuente

Interesua conocer ahora la definicién contet
nocer ah 20 A efectos de esta Conven-

de inspiracién de muchas definiciones doctrnaras

. N isi vili-
16 Esta convencidn si bien pretende como objetivo primario facilitar la “ﬂ?ﬁi‘i‘;&ﬁﬁkm
zacion de los créditos simplificando los mecanismos Fle cesion d'e lfOS l:rl s sérvicios en el
do un régimen juridico predecible y seguro queé pemula al faclO{ e con tribuir como modelo
ambito del comercio intemacional. secundariamente tene el valor de con L. La convencion
para una posible tipificacién legislativa interna. explica DeL Rio PascUaL-
unidroil. cit., pag. 308.
Cir. Sancez Jivenez, El contrato de factoring, Cit.. pig. 1006. g autor que €l
18 Cfr. Cruz Towuss. El factoring internacional. cit. pag. 227. Concluye este ;acional.
factoring internacional no es una figura distinta, en lo esencial. al factoring
Cfr. Cassanpro. Il factoring internazionale. cit.. pg. 21. L,
Vid.. por ejemplo, las definiciones de Ferrar. L ambito di applicazione iniem

) A s ieta tr ale di diritto €
della convenzione di ottawa sul factoring internazionale, en Rivista tl'll!,“‘v:g;:)’l" de unidroit
procedura civile, Milano. 1996, niim. 1. pég. 201.y de MESTRE, La conve

17

19

zionale
20 azio



120 José Leyva Saavedra

cidn, seiiala el articulo 1.2, se entiende por contrato de facroring (factoring
contract, contract d’affacturage), un contrato celebrado entre una parte. el pro-
veedor, y de la otra la empresa de factoring, conforine al cual:

a) el proveedor (supplier), podrd o deberd ceder al cesionario los créditos que
se originen en contratos de compraventa de mercaderias celebrados entre

- el proveedor y sus clientes (debtors), con excepcién de aquéllas compra-
das principalmente para su uso personal. familiar o don¥éstico (personal,

SJamily or household use);

b)1a empresa de factoring, por su parte, se obliga a desarrollar al menos dos
de las siguientes actividades: financiamiento al proveedor, e inclusive prés-
tamos y/o anticipos de pago, la contabilidad de los créditos, el cobro de los
créditos, y la proteccién contra la falta de pago de los deudores:

c) adernds, la cesién de los créditos debera ser notificada a los deudores. de
acuerdo con el concepto auténomo de notificacién escrita que da la propia
Convencién en su articulo 1.4%!.

En principio, debemos destacar el hecho que la Convencién de Ottawa
defina expresamente el contrato de factoring internacional®, a diferencia de la
Convencién de Viena de 1980, que no define la compraventa internacional®?,
pues ello mucho contribuye a la uniformizacién del derecho en esta materia. La

sobre factoring internacional. en Jornadas unidroit sobre contratos conierciales moder-
nos, Buenos Aires, 1998. pag. 3.

21 En algunos paises se estima que las empresas que recurren a los servicios de una empresa
de factoring no tienen una sélida posicién econémica y financiera. por lo que se justifica la
tendencia a callar la cesién. Sin embargo, los redactores de la Convencién han excluido el
JSactoring No notificado por el temor que su inclusién podia comportar la extensién de la
Convencién a un nimero indeterminado de operaciones bancarias intemacionales en las
cuales el crédito es utilizado como garantia. Cfr. Explanatory report on the draft convention.
cit., pig. 96.

Y mejor todavia que haya utilizado la Convenci6n el método tipolégico para elaborar una
definicién descriptiva y, en efecto, amplia de factoring intemacional. Esta tiene la ventaja
de comprender y, con ello. regular las diversas formas que adopta el fuctoring en los distin-
tos paises donde tiene presencia significativa. Cfr. Leyva Saavebra. Factoring. cit., p. 190.

3 Cfr. Ferrawr, Vendita internazionale di beni mobili, en GaLoano (dir.), Commentario del

- codice civile, Scialoja - Branca, Bologna, 1994. pég. 44; Ip., L'anbito di applicazione
internazionale, cit.. pig. 200; CaLvo Caravaca, Comentario al articulo 1. en Diez-Picazo
(dir.), La compraventa internacional de mercaderias. Conentario de la convencién de
viena, Madrid, 1998, pig. 47 Levva SAAVEDRA, La convencién de viena sobre compraventa
internacional de mercaderias. en Revista Cathedra, Lima, 1999, nam. 5. pag. 170.
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ausencia de una definicién habria llevado al intérprete a recurrir a definiciones
propuestas por los ordenamientos nacionales, es decir, no a una definicién uni-
forme. contraviniendo. de esta manera, no solamente al espiritu que esté en la
base de todos los esfuerzos hacia la uniformizacién, sino también vulnerando
una de las normas de la Convencién de Ottawa, esto es, el articulo 4.1, que reza:
«En la interpretacién de la presente convencién se tendrdn en cuenta su objeto y
sus propésitos. tal como se expresan en el predmbulo, su cardcter internacio-
nal y la necesidad de promover la uniformidad en su aplicacion, asi como de
asegurar el respeto de la buena fe en el comercio internacional»*.

En segundo lugar, debemos subrayar que la definicién del contrato de
factoring propuesta por la Convencién viene centrada en la «cesién de créditos»
que surgen de los contratos de compraventa de mercancfas y de prestacién de
servicios, de un lado, y en el desenvolvimiento por parte de la empresa factora
de ciertas funciones (por lo menos dos), del otro. Esta definicién realiza: pl:es,
una delimitacién material de los créditos y funcional de la relacién juridica®.

Significativo, igualmente, es que la Convencién utilice el término «fun-
ciones» antes que el de «servicios» de la factora. Esta precisién obedeccf aque
algunas actividades desarrolladas por la empresa factora, titular de los mstrlf—
mentos crediticios, son en su propio interés, y, como tales. no pueden ser consi-
deradas prestaciones a favor de la empresa cedente®. :

Un aspecto en el que esta definicién ha puesto particular interés e's-la. relativa
a la necesidad de notificacién a los deudores de los instrumentos credltfcms. «La
cesién de los créditos deberd ser notificada a los deudores» (nofice _0f the
assignment) seiiala expresamente la Convencién; de esto s€ cohge 173
inaplicabilidad de las normas de la Convencién al non notij‘icationf(w“”'mgz :
No se prevé el momento en que ha de tener lugar, pero si presupone que, en
cuanto a la forma, la notificacién de la cesién ha de realizarse por escrito (arti-

24 Cfr. LEvva SAAVEDRA. Contratos de empresa, cit., pig. 525 y ss; Ip., Factoring, cit., pag. 190

3% Cfr. Cruz Torses, E! factoring internacional, cit.. pag. 229.

26 1 a elecci6n del término neutro «funcién» (function), utilizado por la CO‘I"e“dfsn al estable-
cer las funciones que debe desarrollar la empresa de factoring. seria sig.piﬁmﬂva del hecho
que se ha querido tener en cuenta que algunos «servicios», entre los indlcados: son desflr}‘?-
llados por el factor en su propio beneficio, explica DE Nova, Nuovi contrathi. en [l diritto
attuale. Torino, 1990, vol. 10, pig. 106. .

27 Segiin CassANDRO, 1a Comisién de Expertos del Unidroit habria excluido €l nor ltonﬁcafl on
factoring del proyecto de Convenci6n por el motivo que €l seria més. precisamente, a5 m,“-
lable al denominado invoice discounting. o descuento de facturas (I factoring internazionaie .
cit., pag. 29).
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culos 1.4. y 8.1) con el objeto de obtener mayor certeza y evitar. en efecto la
existencia de litigios relativos a su prueba. Con tal propésito. el articulo 1.4
establece que una notificacion por escrito no ha de estar finmada necesariamen-
te. pero si debe indicar por quién o a nombre de quién se ha hecho: seiala.
ademds. que se considera hecha por escrito cuando ha sido enviada mediante
telegrama, telex o por otro medio de comunicacion susceptible de ser reproduci-
do en forma tangible: y, por dltimo, precisa que una notificacién se entiende
hecha por escrito cuando es recibida por el destinatario.

Finalmente, es destacable que la definicién no mencione la cldusula de
exclusividad del contrato ni la relacién interfuctors, y que se mantenga. primna
Jucie. la estructura triangular habitual en el fuctoring nacional. quizd por no
considerarlas como elementos esenciales del contrato®®. En cualquier caso, se
pretendia que la citada definicién fuera el minimo comin denominador del con-
trato de factoring, objetivo que cumple sin mayor problema. En este sentido. la
postura de los redactores de 1a Convencién es 16gica y. ademads, préctica, ya que
una definicién muy prolija suele desembocar siempre en problemas de interpre-
tacién y aplicacién. que debe evitar un instrumento que pretende un alcance
general en el dmbito internacional?.

6. AREA DE APLICACION DE LA CONVENCION

El texto de la Convencién de Ottawa contiene varias norimas que se retie-
ren expresamente a su aplicacién material y espacial.

6.1. APLICACION MATERIAL

Los factores que determinan la aplicacién juridica o material de la
Convencién estdn fijados en el articulo 1.2, que seiiala: se considera
contrato de factoring cuando una parte, la proveedora de bienes o servi-
cios, cede a otra parte, la empresa factora o cesionaria. los créditos
originados en contratos de compraventa celebrados con sus clientes.
excepto aquellos que se refieren a mercaderias compradas principal-
mente para su uso personal. familiar o doméstico: ademds. la cesionaria
debera tomar a su cargo por lo menos dos de las cuatro funciones:

38 Recuerda FriaNant que tras importantes discusiones se acordé la omision. justificada al
entender que la exclusividad es un elemento s6lo eventual del contrato de factoring. por lo
que no es razon suficiente para modificar la prictica de algunos Estados (/. avant progetto
di legge, cit.. pag. 97).

2 En este sentido. Cruz Torres, El factoring internacional, cit., pag. 229 y ss; SANcinz
Inignez, Bl contrato de factoring, cit.. pag. 1007 y ss.
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financiamiento, contabilizacién, cobro de los créditos y proteccién con-
tra el impago de los deudores; y, finalmente, que prevea que los deudo-
res recibirdn notificacién de la cesién de créditos™.

El dmbito de aplicaci6n de la Convencién, como podemos advertir,
estd limitado a las hipétesis de contratos de factoring internacional; sin em-
bargo. su «internacionalidad» no esté ligada o en funcién al lugar de ubica-
cién de las partes concurrentes en una operacién de factoring. A diferencia
de la Convencién de Viena de 1980, que hace dependerla internacionalidad
del contrato en la diversa ubicacién estatal de la sede negocial (sede d"affari.
érablissement. place of business) de las partes contratantes™, la Convencién
de Ottawa prescinde de este elemento objetivo. Segin esto, a un contrato de
factoring celebrado por sujetos de un mismo pais, también se le aphcfa la
Convencién siempre y cuando subsistan las condiciones de internacionalidad
previstas en el texto mismo™®.

Segiin el articulo 2.1. de la Convenci6n, un contrato de fac"toring es
«internacional» cuando tiene por objeto la cesién de créditos derivados de
contratos internacionales de prestaciones de servicios o de compraventas
internacionales. En suma, mds importante que la internacionalidad Qel con
trato de factoring es, pues, la internacionalidad de los créditos' obj€;3° del
contrato para calificar a un contrato de factoring como internacional™

* econémico. esto es, como un

Aqui el témino cesién debe ser entendido en su aspecto €Cor contos
término englobante de conceptos que reciben calificaciones distintas en los ordenai o
juridicos nacionales, verbi gratia, mandato, subrogacion, endoso. descufnfo o, sLmp
mente. cesi6n de créditos. Cfr. Beraupo, Le nouveau droit du crédit-bail internationat.
cit., pig. 189. . »ionale
Cfr. Ferrar1. L 'amibito di applicazione della convenzone di vienna sullaventa xmem;za;o'l ss:
en Rivista trimestrale di diritto e procedura civile, Milauo, 1994, nﬁm..l ‘pzig. ; Z'ale:
SacerpoTL. I criteri di applicazione della convenzione di vienna sull{: vendita "u‘enwalgi'vistz‘l
diritto uniforme, diritto internazionale privato € autonomia dei conrraenn,.ell:ll oLD
trimestrale di diritto ¢ procedura civile, Milano. 1990, ndm. 2, pég. 730 y 55 Homer
Uniform law for international sales under the 1980 United Nations Convention, boston,
1991. pég. 88 y ss; CaLvo Caravaca, Comentario al articulo 1. cit., pég.. 50. . o
Como bien explica Ferrart, «la diversa nazionalita delle parti contraenti non rileva m'ﬁnel
dell’applicabilita della convenzione di Ottawa. como gia non rilevavaai fini fiell apphcaﬂo;:a
della convenzione di Vienna» (L'ambito di applicazione i;uenwziongle, f:lt pag. 203).'v i
explicacién estd en que el cardcter interacional del factoring deriva unica y exclusiva
mente de la naturaleza intemacional del contrato subyacente. esto es, de:l contrato de com-
praventa o de prestacién de servicios entre partes situadas en distintos paises. Cfr. SAUN%E; .
Facioring law, cit.. pag. 115 y ss: Cruz Torres, El factoring internacional. cit., Pég. .
33 Cfr. MoNaco, La convenzione internazionale per i contratti di factoring. en l?zmcan& Roma.
1989, niim. 1, p4g.13: Ferrart. L'ambito di applicazione internazionale. cit,pig. 203.

31
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Aparte de este criterio general, la Convencién también ha establecido
que se aplica a las cesiones y transferencias sucesivas a la cesién hecha
conforme a un contrato de factoring (articulo 11); esto es. se aplica a las
operaciones de fuctoring internacional conocidas como nwo factor svstem o
refuctoring®. Las normas relativas a los derechos y obligaciones de las partes.
contenidas en la Convencion, se aplican pues a los cesionarios ulteriores.

" 6.2. APLICACION ESPACIAL

A su turno, los factores que determinan la aplicacién espacial o
geogrifica de la Convencién se encuentran expuestos en el articulo 2.
incisos a y b, que plantea dos casos alternativos, pero con el presupues-
to que exista un contrato de fucforing de caricter internacional (articulo
2.1). esto es, que tanto el contrato de compraventa como el de presta-
cién de servicios, originadores de los créditos, se hayan celebrado entre
partes situadas en distintos Estados. El contrato de factoring es. en efecto.
calificado de internacional, no por referencia al contrato mismo, sino en
funcién a su propio objeto: el crédito. que bien puede derivarse de una
compraventa o de una prestacién de servicios internacional.

El primer caso de aplicacién, denominada directa o inmediata. conte-
nida en el articulo 2.1.a, es cuando el cedente. cesionario y el deudor tienen
sus propias sedes o establecimientos en Estados partes de la Convencién, sin
que sea necesario que se trate de tres Estados contratantes diferentes. El
Estado contratante. en el cual tiene su propia sede la empresa factora. puede,
en efecto, serel mismo Estado contratante en el cual tengan su propia sede el
deudor cedido o el cedente. Se necesita solamente. a los fines de la
internacionalidad, que la empresa deudora (debitor cessus) tenga su sede en
un Estado contratante diverso de aquél de la acreedora-cedente™.

De lo dicho se infiere que la exacta individualizacién de 1a sede o esta-
blecimiento de las partes, sobre todo del contrato que origina los créditos
objeto del fuctoring, es crucial para determinar si la Convencién es aplicable
o no. A pesar de esto, la Convencién de QOttawa, al i gual que laCon vencion

34

35

Se consuma una operacién de nwo factor systein cuando se realiza una doble cesién. es
decir, el suministrador cede los créditos a la empresa factora situada generalmente en un
mismo pais. y €sta a su vez los cede a otra empresa ubicada en ¢l pais del comprador-
deudor. Cfr. Levva SaavEDRA. Factoring. cit., pag. 193.

Cfr. Livva Saavepra. Contratos de empresa. cit., pag. 529; Cruz Torres. El factoring
internacional, cit., pag. 232, SANCHEZ Jimenez. El contrato de factoring. cit., pag. 1008.



DIERECHO COMERCIAL 125

de Viena, no define qué entiende por establecimiento, pero al emplear esta
palabra. deja en claro que hace a un lado el concepto de domicilio®. Ella se
limita a seiialar que. en caso de pluralidad de éstos, se tomard en considera-
cién el que guarde mis estrecha relacién con el contrato y su cumplimiento
(articulo 2.2). Esta regla, sin embargo, no resulta suficiente para aclarar el
concepto de establecimiento.

La mejor doctrina considera que establecimiento es el lugar estable y
permanente en el cual la empresa realiza su actividad negocial*. No se con-
sidera comno establecimiento, en efecto, la oficina provisional que pone una
empresa para llevar a cabo las negociaciones de un contrato en particular;
tampoco el lugar donde una de las partes simplemente tiene un representante
autorizado para comprar o vender®. En el caso que el contrato haya sido
celebrado a través de representante. la sede negocial que se toma en cuenta
para la determinacién de la internacionalidad del contrato del cual derivan
los créditos objeto del factoring, por regla general, es la del representado.

36
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La ausencia de una definicién de establecimiento en la Convenci6n de Viena se debe a a
que dicho concepto plante6 problemas interpretativos durante la etapa de los trabajos pre-
paratorios, explica VasQuez LEPINETTE, Andlisis critico de las disposiciones generales de la
convencién de viena sobre compraventa internacional de mercaderias. €n Revista de dere-
cho mercantil, Madrid. 1995. nim. 217, pég. 1067.
La Convencién de Viena tiene en mente, dada la sistemética del articulo 10. un estableci-
miento comercial aplicable a las compraventas realizadas por comerciantes. esto es, por

_operadores profesionales del comercio internacional. y sélo residualmente se contempla

como punto de conexién, para la aplicacién de la Convenci6n, ¢l domicilio de las partes.
Cfr. Kaun. La convention de vienne du 11 avil 1980: caractéres et domnaine d'application,
en Droit et pratique du commercio international, Paris. _1989. vol, 15. mim. 1 pag. 393;
ApaME, El contrato de compraventa internacional, México. 1994, pig. 42.

En la actualidad. la doctiina manifiesta un cierto consenso sobre el concepto de estableci-
miento (place of business), que comprenderia no s6lo el «Principal lugar del negocio?.
sino también todas aquellas formas organizadas, pcluyendo sucursales, agencias y ofici-
nas representativas. que suponen una permanencia estable en un pais determinado. Cfr.
JanE. Article 1, en Bianca - BoneLL (dirs.). Conunentary on the international sales law.
Milano. 1987. pdg. 30; Honnovp. Uniform law, cit., pg. 78, EspLucues, Contratacion in.-
ternacional. Valencia. 1994, pag. 236: VAsQuez LEPINETTE, Andlisis critico de {as disposi-
ciones generales, cit., pag. 1068, Cavo Caravaca, Comnentario al articulo 1. cit.. pag. S1.
Conformes. Ferrary. L'ambito di applicazione internazionale, cit., p. 208; Apane, El con-
trato de compraventa, cit., p. 42: EnricH - MALET. La convencion de las naciones u.m'das
sobre los contratos de compravenia internacional de mercaderias, en Revista jun'dwe} de
Cataluiia. Barcelona, 1991, ndm. 2. p. 133 y ss. En contra, Garro sefiala que la determina-
cion de lo que debe entenderse por «establecimiento» es una cuestién intimamente relacio-
nada con las materias que se rigen por la Convencién y no existen principios genexales_que
ayuden a resolver el problema; resta acudir. en consecuencia, a los principios establecidos
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El segundo caso de aplicacion, contemplado en el articulo 2.1.b. es cuan-

do los dos contratos, esto es, el de compraventa y el de fuctoring. se regulen
por laley de un Estado contratante, sin que sea necesario, como lo ha puesto
de manifiesto la mejor doctrina®, que se trate de una misima ley. En virtud de
esta regla, para la aplicacién de la Convencién no es suficiente que las nor-
mas de derecho internacional privado de la lex fori designen lu ley de un
Estado contratante como ley aplicable al contrato del cual derivan los crédi-
tos objeto de fuctoring, sino que se hace necesario también que el contrato de
Jactoring sea sujeto a la ley de un Estado contratante. Este fuctor de co-
nexion, basado en las reglas de derecho internacional privado. implica la
posibilidad que las partes situadas en Estados que no han ratificado o no se
han adherido a la Convencidn se sujeten a las reglas de ésta’®!.

El conocimiento de la ley que el foro considere aplicable al contrato de
compraventa y al fuctoring hace necesario un especial estudio de derecho
comparado, y aqui no hay lugar para ello. Basta sefalar. sin embargo, que
las propias partes. en ejercicio de su libertad conflictual**, tienen la posibili-
dad de elegir como ley aplicable a su relacién contractual la Convencion, la

por el derecho nacional aplicable, derecho éste que serd determinado conformie a las nor-
mas de derecho internacional privado a ser aplicadas por el juez de la jurisdiccion nacional
(La convencion de las naciones unidas sobre los contratos de compraventa internacional
de mercaderias: su incorporacién al ordenamicnto juridico argentino. en La Ley. Buenos

Aires. 1995. Segunda parte, péag. 3).

40 3 . . . o . iy o
Cfr. Manaco, La convenzione intermazionale. cit.. pig. 13; FErrARL L ambito di applicaZione

41

internazionale. cit., pig. 211.

Esta regla tiene como fuente el articulo 1.1 .b) de la Convencion de Viena sobre compraven-
ta interacional de mercaderias, que reza: «Cuando las normas de derecho internacional
privado prevean la aplicacién de la ley de un Estado Contratantes. Clr.Caivo Caravaca,
Ideas por Resolver la problemdtica. pig. 57 y ss.

En el derecho contractual internacional es comiin hablar de «<autonomia conflictual» y de
«autonomia material». Con la primera se hace referencia a la libertad de las partes para
elegir el derecho aplicable a su relacién contractual; con la segunda. en tanto. se designa a
la libertad que se tiene para establecer el contenido del contrato. Sistemiticamente, se
debe _distinguir enlre autonromia conflictual y autonomia material. Aun cuando no se les
permita a las partes. en el marco de la autonomia material, la exclusion de las normas
imperativas de derecho interno aplicables al contrato. en los contratos internacionales ellas
podran alcanzar. igualmente. las consecuencias deseadas, eligiendo. por autonomia
conflictual, un ordenamiento juridico extranjero. Bien se puede decir. en efecto. que la
libertad conflictual es mis amplia que 1a material. Cfr. LisBLE. Awtonomia conflictual v
proteccin al consumidor en el derecho internacional de los comtratos. en Revista de
derecho comercial y de las obligaciones. Buenos Aires, 1996. nim. 170, pag. 283: Boaaiano,
Derechointernacional privado. Buenos Aires. 1991, t. 11, pag. 742: In.. Curso de derecho
internacional privado. Buenos Aires, 1993, pag. 585.
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ley de un Estado contratante o que las reglas de conflicto aplicables lleven a
la aplicacién de tal ley. Estas consideraciones resultan igualmente vélidas en
caso de ser competente la lex fori de un Estado no contratante, cuando sus
reglas de derecho internacional privado lleven a la aplicacién del derecho
material de un Estado contratante, del cual la Convencién de Ottawa se
encuentre formando parte.

En definitiva, la introduccién de este criterio de aplicabilidad, junto al
territorial previsto en el articulo 2.1.a, tiene como objetivo principal la am-
pliacién del 4mbito de aplicacién de la Convencién de Ottawa®. Con este
criterio. que requiere siempre la existencia de una relacién entre el contrato
y la Convencién misma (bajo la forma de aplicabilidad territorial o interna-
cional privatistico). se han superado los riesgos que presentaban otras con-
venciones al intentar su aplicacién a las relaciones contractuales sin que sea
necesaria una relacién con ella®.

6.3. EXCLUSION DE LA CONVENCION

Si bien la Convencién reconoce a los operadores econémicos su
derecho natural de elegir 1a ley aplicable a su relacién contractual, tam-
bién lo hace con su derecho de rechazar la aplicacién de las mgla§ dela
Convencién, aun cuando ésta sea aplicable. Este derecho potestativo lo
encontramos expresamente prescrito en el articulo 3.1, que contempla
dos posibilidades: primera, que la exclusién sea hecha por las partes en
el contrato de factoring: y segunda, que la exclusién sea hecha por lflS
partes en el contrato de compraventa, con la condicién que el cestonario
reciba notificacién por escrito de ello.

Con la finalidad de mantener el equilibrio entre las partes contratantes. el
articulo 3.2. dispone que tal exclusién podrd efectuarse solamente re§pect0 a
la Convencién en su totalidad; es decir. no est4 permitida la derogacién par-

1 a combinacién de criterios de aplicabilidad temitorial e internacional privatistico ha en-
contrado gran aceplacién en muchas Convenciones. razén por la cual se le ha d(;f'undo
como una «solucién cldsica». La Convencién de Viena no escapa a esta préctica, la tiene en
el articulo 1.1.b). Cfr. LEvva Saavebra. Factoring. cit., pag. 196.

# Vale aqui recordar, entre otras, la Ley uniforme de La Haya sobre la venta intemacional de
mercaderias de 1964 (Luvi). que, a los fines de su propia aplicaci6n, ha requnciado a
cualquier requisito de conexién entre ¢lla y los contratos. El &mbito de aplicaci6n de ésta
se determina, pues, sobre la base de la mera intemacionalidad de la relacién contractual.
Esta convencidn aplica el principio de validez universal de estos instrumentos: Cfr. Cavo
Caravaca, Comentario al articulo 1, cit.. pag. 53.
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cial del texto*. Este derecho tiene las partes tanto del contrato de factoring
como los de compraventa de mercaderias: aunque en este ltimo caso s6lo
para los créditos nacidos sucesivamente a la comunicacién escrita de la ex-
clusién hecha por el cesionario (articulo 3.1.a).

7. DERECHOS Y OBLIGACIONES DE LAS PARTES

Antes de ingresar a estudiar los derechos y obligaciones de las partes
reconocidos en la Convencién, convienen unas lineas a la terminologia parte
contractual. Como hemos indicado (supra, mim. 33), por parte contractual se
entiende cada uno de los centros de intereses, in senso lato antagénicos. que
intervienen en el acuerdo negocial. Cada centro o micleo de interés, por lo gene-
ral, viene integrado por una sola persona que persigue un interés determinado;
empero, nada irhpide para que alrededor de él puedan reunirse también més de
dos personas que persigan el mismo interés. En tales casos, habrd siempre una
sola parte y no una pluralidad de partes, aunque los sujetos sean mis de dos, por
uno o ambos lados. Es el mimero de los centros de intereses, no los sujetos, lo
que identifica el mimero de las partes en el contrato*s.

El factoring internacional es una operacién compleja en la que intervie-
nen generalmente tres sujetos o empresas y, eventualmente, cuatro*’: una
exportadora, una importadora, una export-factor y una imnpori-factor. 1o que no
significa que sean tres o cuatro las partes contratantes. Las dos primeras son las
partes contractuales de la compraventa internacional, del cual derivan los crédi-
tos que la empresa exportadora cede a la export-factor, 1a que, a su vez, los cede
a la empresa factora extranjera, es decir, a la import-factor.

El factoring internacional es, en efecto, un contrato celebrado sélo por
dos partes: 1a empresa exportadora (cedente de los créditos) y la empresa factora
(export factor). A este acuerdo, ordinariamente, se agregan los interfactor
agreements, que son acuerdos entre empresas factoras de diversos paises, los

4 Las reglas de la Convenci6n son consideradas como un conjunto de nonmas coherentes, de
alli que ma mf)diﬁcacién parcial constituiria una amenaza al justo equilibrio de los dere-
chos y.obligaciones de las partes interesadas en una operaci6n de factoring internacional.
Cir. Explanatory report on the draft convention. cit.. pag. 99.

4 Cfr. LEvva SAAVEDRA, Factoring, cit., pag.197. Messineo, Contratto (diritto privato), en
Enciclopedia del diritto, Milano, 1961. Vol. IX, pég. 824 ScoeNamiaLio, Contratti in
generale. Milano, 1980, pag. 21.

47. Cuando participan cuatro empresas. generalmente, se le denomina «import-export factoring»

0 «two factor system». Cfr. SALINGER, Factoring law. cit., psg. 116 y ss.
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que pueden ser también filiales de un mismo grupo. La Convencién no sélo se
limita a considerar el contrato de factoring, evitando cualquier referencia a los
interfactor agreenients, sino que al disciplinar las relaciones de las partes inte-
resadas. esto es. el cedente. cesionario y el cedido, excluye todas las situaciones
que implique la participacién de terceros®. o

Hechas estas breves puntualizaciones, cabe ya estudiar los derechos y
obligaciones de cada una de las partes intervinientes en el contrato de factoring.
Las normas relativas a esta materia estdn contenidas en el Capitulo 11, articulos
5 al 10. En el primero de sus articulos, la Convencién resuelve positivamente
uno de los aspectos del factoring més debatidos, esto es, el relativo a la validez
de la cesién de créditos futuros. Se trata de una préctica financiera, que tiene
una funcién principalmente de garantia*, muy afirmada en Alemania
(Globalzession). en los Estados Unidos (Global assignment of present and future
receivables). en Francia, regulada por la Ley Dailly de 1981, modificada en
1984. y en ltalia. regulada por la Ley nim. 52, del 21 de Febrero de 1992. La
Convencién de Ottawa admite, pues, la validez de la cldusula de cesi6én de cré-
ditos futuros. aunque el contrato no los especifique individualnente, con lacon-
dicién que sean identificables al momento de la celebracién del contrato de
factoring o al momento en que nacen dichos créditos (articulo 5.a). Esta cldusu-
la de cesién. a tenor del articulo 5.b, no hace necesario un nuevo acto de trans-
ferencia de créditos®™. Estas reglas son aplicables estrictamente a las partes
contratantes, no a terceros.

El articulo 6 resuelve otra cuestién muy controvertida, surgida como re-
sultado de las divergentes soluciones adoptadas por los paises: la clausula de no
cedibilidad de los créditos contenidos en el contrato de compraventa. Se trata,
en efecto, de una cldusula general o standard que las grandes empresas normal-
mente insertan en los contratos de compraventa para evitar el riesgo de un doble

8 Cfr. LEvva SAAVEDRA, Contratos de empresa. cit., p. 528, Mariant, L'entrata in vigore delle
due convenzione unidroit. cit.. pig. 568.

4 Cfr. Cassanpro, Il factoring intemazionale, cit.. pég. 29: Munary, Xl factoring internazionale
nella convenzione unidroir. en Diritto del commercio internazionale. Milano, 1989. pum.
3.2, pag. 461; Mariant, L'entrata in vigore delle due convenzioni unidroit, cit.. pig. 570.

50 Eq la legislacién espafiola. como existen obstdculos nonmativos para efectuar vilidamente
una cesién global anticipada de créditos futuros, las empresas factoras, con el objetq de
salvaguardar sus intereses, proceden a disgregar la operacion de factoring en una multitud
de negocios de cesién, que presuponen necesariamente el ofrecimiento de los distintos
créditos por parte de la empresa cedente y que se perfeccionan de forma independiente y
sucesiva, de acuerdo con las férmulas y el procedimiento predispuestos en el propio con-
trato. Cfr. Garcia pe ENTERRiA. Contrato de factoring, cit.. pig. 68 y ss.
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pago, sea éste efectuado por error o negligencia. Esta cldusula es ventajosa para
el comprador-deudor, pero no para el vendedor-acreedor. que no puede echar
mano al factoring para autofinanciarse®!. En atencién a las soluciones adopta-
das en algunos paises, como los Estados Unidos (Seccion 9-318 del UCC). por
ejemplo, la Convencién considera vilida la cesién de créditos hecha en viola-
cién a la prohibicién de cesién. a condicién que el deudor, al momento de la
celebracién del contrato de compraventa resida en un Estado que haya ratifica-
do la Convencién, haciendo su reserva sobre tal norma (articulo 6.2).

En razén de 1a dificultad para algunos ordenamientos juridicos de acep-
tar la excepcién que se hace a los principios de autonomia de la voluntad y de
fuerza obligatoria de los contratos entre las partes, la Convencién ha introduci-
do un mecanismo de reserva (articulo 18) que permite a los Estados, si lo creen
conveniente, proteger a los deudores situados en su territorio; en este caso. la
cesién, vélida entre la empresa factora y factorada. no surte efectos para la
deudora. Esta arquitectura, que refleja un compromiso obtenido después de lar-
gas discusiones, logré ofrecer una solucién al compés de las necesidades co-
merciales de nuestros dias. poniendo a buen recaudo los principios funda-
mentales a los cuales ciertos ordenamientos juridicos no habrian renunciado.

El articulo 7, por su parte, establece el principio que la cesién del crédito
puede comportar la transferencia de todo o parte de los derechos del proveedor
derivantes de la compraventa, incluida la reserva de propiedad (fitle to the goods)
y cualquier otra garantia (security interest).

En cuanto a las relaciones entre las empresas factora y deudora cedida,
en principio, se ha establecido que la deudora estd obligada a pagar sélo si no
tiene conocimiento de la existencia de un derecho preferencial y si se le ha hecho
una correcta notificacién escrita de 1a cesién (articulo 8.1). La empresa cedente
o la factora (con poder de aquella), sefiala expresamente la Convencién, debe
notificar por escrito a la deudora, indicdndole de manera razonable los instru-
mentos crediticios cedidos a la‘cesionaria a quien o por cuenta de quien la deu-
dora debe efectuar el pago. Los créditos tinicamente pueden ser producto de
contratos de compraventa o de servicios celebrados en el momento en que la
notificacién es hecha o antes de ese momento (articulo 8.1.c).

St Como hemos indicado en otro lugar, en la mayoria de paises europeos, el fuctoring no viene
considerado estructuralmente como una operacién de financiamiento hecha por terceros.
sino como una operacin de autofinanciamiento, en el sentido que la empresa puede movi-
lizar el valor ingente de sus créditos y obtener. por esta via. una liquidez suplementaria.
pero sin endeudarse. Cfr. LEvA Saavepra, Factoring, cit.. pag. 7..
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La regla contenida en el articulo 8.2. completa la disciplina, al sefialar
que la deudora tiene derecho a liberarse del pago si lo ha efectuado segin las
reglas establecidas, salvo la presencia de otras formas liberatorias de pago esta-
blecidas por la ley aplicable**.

Correlativamente a la obligacién de efectuar el pago a la factora, la deu-
dora tiene derecho a oponer a ésta dos excepciones que tienen su origen en el
contrato subyacente. La primera seiala que la deudora puede interponer contra
la factora todos los medios de defensa que deriven del contrato de compraventa
o de servicios y que habria podido invocar si esa accién hubiese sido ejercitada
por la proveedora (articulo 9.1): la segunda dispone que también podra oponer
a la factora los derechos o acciones de compensacién, pero sélo los que se
podian ejercitar anteriormente a la notificacién de la cesién (articulo 9.2)*. La
razén de ser de estas normas esté en el principio segin el cual la deudora no
debe encontrarse, luego de la cesién del crédito, en una posicién inferior alaque
habria tenido si la cesién no se hubiera llevado a cabo™.

El articulo 10 disciplina la hipdtesis en la cual la deudora haya ya cum-
plido con el pago sin haber recibido la contraprestacién de la proveedora 0
haberla recibido defectuosa o tardiamente; en tal caso, la deudora no tiene ac-
cién o derecho para recuperar la suma pagada la factora, pero sf puede solici-
tarle el pago a la proveedora (articulo 10.1).

52

Cfr. De Nova. Nuovi contratti. cit., pag. 106. )
53 El derecho a oponer la compensacién fue objeto de una resolucién de la Corte dfﬁ Apelacio-
nes de Grenoble. emitida el 13 de Septiembre de 1995 por la Cimara comercial. En ?Sta
decisién los jueces validaron el acuerdo de las partes para la aplicacién de la Convencién.
a pesar que no fueron reunidas las condiciones teniporales. Tras reconocer el derecho a la
compensacién de la deudora contra la cesionaria por un crédito derivado del contrato cedi-
do. que era cierto, liquido y exigible antes de la notificaci6n. el colegiado auto.nzé la
compensacion, incluso de un crédito no liquido ni exigible en el momento de la 06‘516'11 del
contrato, sefialando que «deriva de la letra del articulo 9.2., asf como de las negoc1aciones
de la Conferencia Diplomdtica de adopci6n. que el citado articulo se mﬁew .a'derechos
procedentes de operaciones independientes del contrato subyacente (...) sin exigir que. €n
el momento de la notificacién de la cesién, las condiciones en materia de compensacion
sean realizadas todas. desde que los derechos y acciones que puedan crear un derecho de
compensaci6n hayan nacido y hayan sido invocadas anteriormente al momento €n que la
cesién ha sido notificada». Un resumen de este fallo en Revue du droit uniforme. Roma,
1996. nim. 2, pig. 402 y ss. .
54 Cfr. DE Nova, Nuovi contratti. cit.. pig. 106; MoNaco. La convenzione internazionale. Clt..
pag. 15; Munari, Il factoring intemazionale, cit., pag. 463.
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La citada disposicion. sin embargo. admite dos excepciones para que la
deudora pueda recuperar lo pagado a la empresa factora: cuando ésta no haya
cumplido su obligacién de pagar a la proveedora por los créditos cedidos (arti-
culo 10.2.a): o bien, cuando ésta haya efectuado el pago a la proveedora. no
obstante conocer el incumplimiento o cumplimiento defectuoso o tardio del con-
trato de compraventa por parte de la proveedora (articulo 10.2.b).

8. INTERPRETACION DE LA CONVENCION

Dentro del conjunto de actividades que deben desenvolverse en el cuadro
de lo que se ha dado en Ilamarla aplicacién del derecho, la interpretacién cons-
tituye la operacién juridica bésica. Ella es. ante y sobre todo, una «atribucién de
sentido» o de «significado». que opera sobre la realidad. sobre los tenémenos,
sobre los sucesos, sobre las sensaciones y sobre una comunicacién significativa
Ya producida®,

Lainterpretacién que interesa al derecho. recuerda Bi:ri. es toda aquella
actividad dirigida a reconocer y a reconstruir el significado que se ha de atri-
buir, en 1a 6rbita de un ordenamiento juridico, a forinas representativas que son
fuentes de valoraciones juridicas o que constituyen el objeto de tales valoracio-
nes. Estas «fuentes de valoraciones» son normas juridicas o preceptos subordi-
nados a las normas, puestas en vigor en virtud de una adecuada competencia
normatfva. El «objeto de las valoraciones Jjuridicas» son declaraciones o conm-
portamientos que se desenvuelven en el campo social y que estdn sometidos al

3?"6?60 ¢h cuanto poseen relevancia juridica segiin las normas y preceptos en
igor®s,

. TOfla mt’erpretacién. sitia al intérprete ante una serie de opciones o de

;’fl;‘lalltes, segiin que se §1ga una u otra, la solucién del problema puede ser

i ere.nte. «En e1.10 s¢ encierra toda la tragedia, pero también la grandeza, de la
labor interpretativa»®’,

Uno d‘? 195 pnincipios C}éSl_cos enlos instrumentos de Derecho uniforine
€s ":l re?(’)noc.umento de.l’os principios de internacionalidad y uniformidad en la
aplicacién e interpretacién de los mismos, Estos aparecen recogidos, por ejem-

F T P T eyt P e, .
Cfe. Diz-Picazo, Experiencias juridicas y teoriq def derecho. Barcelona. 1975, pag. 225.

6 hterpretazione della legge e degli anti giwridici, Milano. 1949 pig. 129 y ss
5T Cfr. Diez-Picazo. Experiencias juridicas. ci.. pig. 239.
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plo. en los dos primeros instrumentos que elaboré UNCITRAL, la Convencién
sobre la prescripcién en materia de compraventa internacional de mercaderias
de 1974 y la Convencién sobre transporte maritimo de mercancias de 1978,
articulos 7 y 3 respectivamente. que seiialan que en la interpretacién y aplica-
cién de las disposiciones de la Convencién se tendrédn en cuenta su carécter
internacional y la necesidad de promover su uniformidad.

Estos articulos, a diferencia de su réplica en el articulos 7 de la Conven-
cién de Vienade 1980. no aluden a la «necesidad de asegurar la observancia de
la buena fe en el comercio internacional». debido a que esta referencia se incor-
poré en un momento posterior. La regla sobre interpretacién de la Convencién
de Viena ha sido posteriormente reproducida en numerosos textos®. Es el caso,
por ejemplo. de las Convenciones de UNCITRAL sobre letras de cambio y pagarés
internacionales de 1988. articulo 4: sobre garantias independientes y cartas de
crédito de 1995, articulo 5: y las Leyes Modelo sobre comercio electrénico de
1996, articulo 3. y sobre insolvencia transfronteriza de 1997, articulo 8. Igual-
mente, las Convenciones de UNproiT sobre leasing y factoring internacional de
1988. en sus articulos 6 y 4. reproducen fiel e integramente el articulo 7 de la
Convencién de Viena.

Esta regla la encontramos, igualmente, en el Proyecto de Convencién de
UNCITRAL sobre cesién de créditos con fines de financiamiento (articulo 6). Por
su parte. los Principios sobre los contratos comerciales internacionales, conoci-
dos como Principios UNDROIT, no se refieren a la buena fe como principio
interpretativo en su articulo 1.6.1. (Interpretacion e integracion de los Princi-
pios) sino como un principio de comportamiento. Sigue también este tempera-
mento el articulo 18 de 1a Convencién de Roma de 1980.

8 Un detenido estudio del principio de interpretacién de la Convencién de Viena realizan,
entre otros. BoneLL. L'interpretazione del diritto uniforme alla luce dell’art. 7 della
convenzione di vienna sulla vendita internazionale, en Rivista di diritto civile. Padova,
1986. nim. 3, pag. 221 y ss; Ip.. La convenzione di vienna sulla vendita internazionale:
origine, scelte y principi fondamentali, en Rivista trimestrale di diritto e procedura civile,
Milano, 1990. ntim. 3, pig. 727 y ss; ADAME GODDARD, Reglas de interpretacién de la
convencion sobre compraventa internacional de mercaderias, en Diritto del commercio
internazionale. Milano. 1990, niim. 4.1., pdg. 103 y ss; ExricH - MALET, La convencion de
las naciones unidas. cit., pig. 446 y ss: HonnoLp. Uniform law, cit.. pég. 135 y ss; PERaLES
ViscasiLLas. La formacién del contrato de compraventa internacional de mercaderias.
Valencia. 1996. pag. 86 y ss; VAsQuez LEPINETTE, Andlisis critico de las disposiciones
generales, cit., pag. 1090 y ss. CaLvo Caravaca, Comentario al articulo 7. en La compra-
venta internacional. cit.. pag. 102 y ss: LEvva SAAVEDRA. La convencién de viena, cit.. pag.
172y ss.
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~ LaConvencién Interamericana sobre el derecho aplicable a los contratos
internacionales de 1994, conocida como Convencién de México. también se alinea
dentro de esta tendencia, pues en su articulo 4 dispone que «Para los efectos de
interpretacién y aplicacién de esta Convencién, se tendra en cuenta su caricter
internacional y la necesidad de promover la uniformidad de su aplicacién».

El enunciado principio de interpretacién tiene su justificacién. porque lo
que se desea, precisamente, es regular una determinada institucién contractual
de manera homogénea y, ademds, que ésta sea interpretada uniformemente, toda
vez que, como subraya GRAVESON, la «real and effective uniformity depends on
the possibility of a uniform application in various countries of the agreed
uniform text»*. De no producirse esta interpretacién uniforme. toda la tarea
legislativa habria sido initil, ya que, paradéjicamente, cada adhesién de un
nuevo pais a la Convencién no haria sino empeorar las cosas, pues la dificultad
de la tarea aumenta cuanto mayor sea el nimero de Estados y sistemas juridicos
en los que haya de aplicarse 1a Convencion®.

Las reglas sobre la interpretacién de la Convencién de UNIDROIT estan
recogidas en el articulo 4, cuyo tenor es el siguiente:

«1. Enla interpretacion de la presente Convencion se tendrdn en cuenta
su objeto y propdsitos, tal comno se expresan en el predinbulo, su ca-
rdcter internacional y la necesidad de promover la uniformidad en su
aplicacién y de asegurar la observancia de la buena fe en el comercio
internacional.

Las cuestiones relativas a las materias que se rigen por la presente
Convencidn, que no estén expresamente resueltas en ella, se dirimirdn
de conformidad con los principios generales en que se basa la presente
convencién o, a falta de tales principios, de conformidad con la ley
aplicable en virtud de las normas de derecho internacional privado».

N

9 The international unification of law, pag. 212; citado por Carver. Uniforin law and its

impact on business circles: the experience of the legal profession. en Diritto del conunercio
intemmazionale, Milano, 1988. nim. 2.2. pag. 437.

% Cfr. Vasquez LerNeTTE. Andlisis critico de las disposiciones generdles. cit.. pag. 1090.
Refiriéndose a la Convenci6n de las Naciones Unidas sobre los contratos de compraventa
internacional de mercaderias. particularmente al riesgo de interpretaciones divergentes.
AupiT estima que «ce risque est évidemment d’autant plus elevé que la convention. comme
¢’est le cas. est appel€e a étre appliquée dans un grand nombre de pays. relevant de familles
juridiques et de systémes politiques et economiques différents» (La vente intcrationale
de marchandises. Convention des Nations Unies du 11 avril 1980. Paris. 1990. pig. 47).
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El citado precepto combina tres reglas distintas. a saber: una general sobre la
interpretacion de la Convencién (articulo 4.1), otra relativa a la solucién de las
lagunas y una tercera que rige las relaciones entre la Convencién y los derechos
internos (articulo 4.2). Estas reglas vienen intimamente unidas entre si y contie-
nen un mismo mensaje: la Convencién ha de ser objeto de una interpretacién
auténoma. ya que ella es indispensable para el éxito de la obra unificadora®.

La Convencién de Ottawa, como regla general (articulo 4.1), establece
tres criterios de interpretacién: a) el cardcter internacional. b) 1a uniformidad en
su aplicacién y ¢) la observancia de 1a buena fe. Con referencia al articulo 7.1.
de 1a Convencién de Viena. que es la fuente del articulo en comentario, BONELL
estima que esta norma establece s6lo dos criterios interpretativos: el primero es
el cardcter internacional del texto y el segundo el principio de buena fe. El
objetivo de conseguir la uniformidad en su aplicacién. no es més que una conse-
cuencia del cardcter internacional del texto®.

E! primer criterio a tener en cuenta es el «cardcter intemaciona‘l». Esto
significa que necesariamente se debe tener presente el marco institucmpal de
aplicacién y desenvolvimiento permanente de las normas de Derecho umfm"me
para arribar a una correcta interpretacién. De un lado, se ha de evitar.la apl.lC&E-
cién a la Convencién de reglas interpretativas propias de un ordenamiento juri-
dico nacional, y del otro, la Convencién se debe interpretar auténomamente o,
lo que es mejor. se debe interpretar per se*.

81 Cfr, Frianaxy, Il contratto intermagionale. en GaLoano (dir). Trattato di diritto mm"femw’e
¢ di diritto pubblico dell’economia. Padova. 1990. vol. XX. pdg. 35. FERRARI, reﬁl‘lél.ld(.)se
alart. 7.1. de la Convenci6n de Viena. estima que éste no fija un métod.o. sino un pbjeuvlz
- 1a promocién de la uniformidad — al que se debe conformar cualquier lﬂtefp{'emc‘é“ de |
nonma uniforme, teniendo en cuenta las caracterfsticas de la propia Convenci6n, en parti-
cular su internacionalidad (Vendita internagionale, cit., pag. 130). .

82 [interpretazione del diritto uniforne, cit.. pig. 223; Io,, Interpretation of convention, €4
Commentary on the international sales law. cit., pig. 72. Cavo CaravaCa, por SU parte.
considera que la Convencién de Viena no seiiala expresamente los r_mftodos,de interpreta-
cién. sino 10s principios de interpretacién de su texto. Los tres principios alli c'Olll'el}ldOS -
el tenerse en cuenta su cardcter internacional. la necesidad de promover l.a gnlfmmgad en
su aplicacién y el de asegurar la observancia de la buena fe en ¢l comercio mtemgcnonal -
tienen un objetivo inmediato; procurar una interpretacion auténoma de_ los térmn_lOS eﬂ:l
pleados por las normas de la Convencién de Viena y no una interpretacién subordinada
significado que tales términos tengan en los ordenamientos intemos de los Estados contra-
tantes (Comentario al articulo 7. cit.. pig. 103). ) .

6 La necesidad de interpretar la Convenci6n tomando en cuenta su «carcter mtemamm1fl}»
deriva del hecho que no s6lo el contenido de la Convencién, sino también su presentacion
formal es el resultado de prolongadas discusiones entre expertos provenientes de distintas
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La regla de interpretacion que hace referencia a la «unifornmnidad» no es
autosuficiente, pues ella necesita completarse con los tradicionales criterios de
interpretacion, verbi gratia, el literal, 16gico. sistemitico. histérico y teleologi-
co®. Asi, lo primero que debemos hacer es desentraiar el significado literal del
término, pero si éste es oscuro o insuficiente para resolver el problema, debe-
mos recurrir a los documentos que sirvieron de antecedentes a la Convencion,
asi como alas discusiones habidas en su formulacién y aprobacién, tanto en las
sesiones del grupo de trabajo como en la Conferencia de Ottawa. Otro recurso
es acudir a las versiones oficiales de la Convencién. que son el inglés y el tran-
cés. cuyos textos son igualmente auténticos.

El ltimo criterio henmenéutico del articulo 6. 1. de la Convencién establece
la obligacién de «asegurar la observancia de la buena fe en el comercio internacio-
nal». El papel que juega el principio de buena fe en la sistenitica de la Conven-
cién se infiere de su ubicacién. siendo esto, pues. un principio de interpretacion
de la Convencién y del propio contrato, a lo que se suma otra importante fun-
cién: la de extender su rol imeramente interpretativo a uno de contenido®.

En defecto de los criterios hermenéuticos antes indicados (articulo 4.1).

habrd de colmar las lagunas de acuerdo con el articulo 4.2. de lu Convencion.
. que reza: «Las cuestiones relativas a las materias que se rigen por la presente
Convencién, que no estén expresamente resueltas en ella, se dirimirdn de con-
forinidad con los principios generales en que se basa la presente convencion o.
a fulta de tales principios, de conformidad con la ley aplicable en virtud de las
normas de derecho internacional privado». Este precepto ha sido calificado. por
algunos comentadores de la Convencién de Viena (articulo 7.2). como
«esquizofrénico», pues, de un lado. transimite al intérprete una impresion de
rechazo ala aplicacién de normas internas, y de otro, determina la aplicacionde
dichas reglas. en ausencia de principios generales aplicables al caso concreto®.

partes del mundo. En la compilacién de cada una de las disposiciones ern indispensable
recurrir a un lenguaje suficientemente neutro. cuyo significado pudiera ser claro para to-
dos, recuerda Boxevr. L'interpretazione del diritto uniforme. cit.. pig. 224.

8 Cfr. Frianava, Il contratto internazionale, cit.. pag. 37: FrrrArt, Vendita internazionale.
cit.. pg. 142: PuraLks Viscaswias. La formacién del contrato. cit.. pag. 92y ss.

5 Cfr. PeraLts Viscasi.Las. La formacion del contrato. cit.. pag. 92. Con el principio de buena
fe. miis que ante un canon interpretativo, nos encontramos ante una norma de cardcter
iUSUlﬂliVO ‘—;nyl‘ funcion eslmlodular €l comportamiento de las partes, explica VasQuez

EMINETTE. Andlisis critico de las disposici . :i dag. 1095.

% Clr. Farnsworru, The vienna couve;i)rion. Z:;p:;5;’:;::::;;’;:“"’";; Illg)fnh’ of goods, en
Private investors abroad. New York. 1983, pig. 128; Kaun. La .convemion dc.vicnne. cit.,
pag. 397 y ss.
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9. CESIONES SUCESIVAS

La Convencidn, en su Capitulo Ill, dispone la plena legitimidad de las
cesiones sucesivas (subsequent assignments) y su sujetabilidad a las disposi-
ciones materiales de 1a Convencién. En su articulo 11.1.a). dispone que los
articulos 5 al 10 de la Convencién se aplicardn a toda cesién sucesiva del crédi-
to por la empresa tactora (por ejemplo, a otra factora) o por una sucesiva cesio-
naria: y que los articulos 8 al 10 se aplicardn como si la cesionaria sucesiva
fuese la empresa factora (articulo 11.1.b). El articulo 11.2. por su parte, esta-
blece que la notificacién de la cesién sucesiva a la deudora constituye también
notificacién de la cesion a la empresa factora.

Sin embargo. el articulo 12 considera vélida la cldusula, contenida en el
contrato de factoring. que prohibe las cesiones sucesivas. La compatibilidad de
esta norma con el concepto de fuctoring internacional hace surgir algunas du-
das, advertidas en su momento por los redactores de la Convencién®.

10. DISPOSICIONES FINALES

Las disposiciones finales contenidas en el Capitulo TV se refieren a la
entrada en vigencia de la Convencién. las eventuales reservas formuladas por
los Estados contratantes y otras disposiciones habituales en el dmbito de las
convenciones internacionales.

Enlo particular. sefiala que la Convencién permanecerd abierta a la fir-
ma de todos los Estados en Ottawa hasta el 31 de diciembre de 1990, y que ella
entrard en vigencia el primer dia del mes siguiente ala expiracién de un plazo.de
seis meses contados desde 1a fecha del depésito del tercer instrumento de ratifi-
cacién, aceptacién, aprobacién o adhesién (articulo 14.1).

La Convencién. ademds, se aplicard a las relaciones pendientes de ejecu-
cién cuando los créditos cedidos en virtud de un contrato de factoring hayan
surgido de un contrato de compraventa de mercaderias concluido después de: la
entrada en vigencia de la Convencién, siempre que: a) el contrato de factonflg
se celebre en esa fecha o después de ella; o b)las partes contractuales del factoring
hayan acordado la aplicabilidad de la Convencién (articulo 21).

67 El motivo de la inclusién de esta norma ha sido el pedido de la delegacién de un pais
perteneciente al bloque socialista, en cuyo ordenamiento juridico se prohibe la cesion Su-
cesiva de créditos. CIr. Explanatory report on the draft convention. cit.. pig. 109.
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11. FUTURO DE LA CONVENCION

Por contener un conjunto de reglas equilibradas que representan, al mis-
mo tiempo, un climulo de soluciones pricticas que gozan de un amplio recono-
cimiento en los distintos sistemas juridicos, la Convencién de Unidroit sobre
factoring internacional es, pues, un instrumento contractual que marca un pro-
greso notable en la regulacién uniforme de esta técnica administrativa-financie-
ra y en el desarrollo del comercio internacional. El éxito de esta herramienta
unificadora ha llevado a que cobre fuerza la idea de elaborar un proyecto de
mayor magnitud que supere sus limitaciones objetivas de ésta. en cuanto a la

. materia que contempla y los aspectos que reglamenta®®. Este proyecto, denomi-
nado cesién de créditos con fines de financiacién. se desarrolla bajo el patroci-
nio de UNCITRAL, y estd a cargo del Grupo de Trabajo sobre Pricticas Contrac-
tuales Internacionales desde su inicio en 1995%.

El 4mbito de aplicacién que proyecta la futura Convencién es, sin duda,
mis amplio que el de la Convencién de Ottawa, ya que se propone cubrir todo
tipo de cesiones de créditos que tengan su origen en un contrato internacional.
Las cesiones que expresamente serian incluidas son: el factoring, el forfaiting.
la securitizacién, la financiacién del propio proyecto y la refinanciacién. El
proyecto, ademids, conternpla la reglamentacién de una serie de aspectos que
fueron dejados de 1ado voluntariamente por la Convencién de Ottawa, como la
aponibilidad de la cesién a terceros y el concurso de cesionarios en el caso de
insolvencia del cedente, combinando disposiciones de derecho sustancial y de
conflicto de leyes para la obtencién de un mejor resultado.

68 Una lista muy bien elaborada de las cuestiones no contemplada en la Convencién de Ottawa
contiene el articulo de ResMaNN, Das unidroit-iibereinkonmen iiber das internationale
Jfactoring (Ottawa 1988). en Rabeles zeitschrift filr auslindisches und internationales
privatrecht, 1989, pdg. 603: citado por Ferrari. L'ambito di applicazione internazionale,
cit., pag. 200. Munari, por su parte. sefiala que la Convenci6n, aun cuando ha afrontado
problemas fundamentales. se ha visto obligada a dejar de lado otras. En particular, no han
sido orgdnicamente reguladas las relaciones interfactors y las relaciones contractuales en-
tre cedente y factor. ni la Convencién ha tomado posicién sobre el viejo problema de la
oponibilidad de Ia cesién a la quiebra del proveedor. concluye el citado autor (/! factoring
internazionale. cit.. pag. 465).

i Como hldic@ms, la decision de la Comision de las Naciones Unidas de ocuparse del
tema de la cesi6n de créditos con fines de financiaci6n se adopt6 a raiz de la sugerencia
formulada en el Congreso de Uncitral, titulado «Hacia un derecho mercantil uniforme para
el siglo XXI». crelebrado en New York del 17 al 21 de Marzo de 1992. Cfr. Informe del
Grupo de Trabajo sobre Précticas Contractuales Interacionales del 30° periodo de sesio-
nes (New Yok, I-12 de Marzo de 1999) A/CN.9/456.
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Es verdad que es todavia temprano para hacer una evaluacién de las
relaciones entre la Convencién de Uximrorr y la futura Convencién de UNCITRALL.
y del modo como e ventuales conflictos serdn resueltos. No obstante. pensamos
que por limitada que sea la Convencién de Ottawa. ella es un imponente racimo
de soluciones pricticas y realistas que de manera undnime goza del apoyo de la
comunidad negocial internacional. particularmente de los operadores del
Jactoring. Su aceptacién por seis Estados de realidades econémicas y tradicio-
nes juridicas tan distintas. como Alemania. que es uno de los ultimos que ha
ratificado la Convencion. nos hace vislumbrar su aplicacién a un mayor volu-
men de operaciones internacionales.

12.  NOTA CONCLUSIVA

Debemos concluir estas lineas de presentacién y comentario de la Con-
vencién. recomendando al Presidente de la Republica. que haciendo uso de los
articulos 57 y 118. inc. 11. de 1a Constitucién Politica de 1993, y el articulo 2°
de la Ley 26647. tinme la adhesién de nuestro pais, no sélo a la Convencion
sobre factoring internacional. sino también a la de leasing internacional, tal
como lo ha hecho este aiio con la Convencién de las Naciones Unidas sobre los
contratos de compraventa internacional de mercaderias™.

La adhesién a las citadas Convenciones significaria que tanto los opera-
dores econémicos como los juridicos de nuestro pais tendrian que aplicar. a sus
relaciones contractuales. la normativa uniforme contenida en ellas, pues. a te-
nor del articulo 55 de la Constitucién. las Convenciones pasarian a formar parte
de nuestro derecho nacional. Esta adhesién no supondré ninguna alteracion de
nuestra normativa interna. tampoco de la normativa especifica del factoring y
del leasing: por el contrario. serdn un valioso y eficuz complemento para el
desarrollo de estas operaciones a nivel internacional.

No olvidemos que en este mundo cada vez mds global y dindmico, son lzfs
pequenas y medianas empresas las verdaderas turbinas del desarrollo econc’)m{-
co de los paises: por ende. lo recomendable es dotarlas de un instrumento uni-
forme que contribuya a reforzar su posicién en los mercados internacionales Y
al mismo tiempo, les permita el cobro de sus facturas, ahorrar los gastos admi-

70 E] Perti se ha adherido a la Convencion de Viena de 1980 el 22 de Febrero de 1999.
mediante el D.S. N° 011-99-RE. y ha depositado el instrumento de adhesion el 25 de
Marzo. 1o que significa que la Convencién entrard en vigencia recién el 1de Abril del 2000.
en aplicacion del articulo 99.2. de esta ley uniforme.
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nistrativos y recibir valiosa informacién sobre dichos mercados. Esta informa-
cién se torna mis valiosa todavia si es sobre el importador (deudor) que le
ofrece una empresa especializada en factoring. amortiguando asi los riesgos
que le significa exportar sus bienes o servicios. al tiempo que obtiene liquidez
inmediata echando mano a una de las técnicas mis desarrolladas de
financiamiento. Las otras posibilidades de financiacién y garantia. como el pago
anticipado, el descuento de letras o el seguro de crédito. se revelan limitadas.
sino insuficientes, frente al amplio abanico de prestaciones que el factoring
ofrece a las empresas. Si quisiéramos destacar aqui una de sus mds logradas
ventajas, no cabe duda que seria aquélla que reza: el factoring es un contrato «a

la medida del cliente».



