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RESUMEN:

La factura negociable es un titulo valor que fue creado en el aio 2010
por la Ley N29623 y se origina cuando el acreedor de una relacion ju

dico patrimonial crea una factura negociable gracias a que conser
derechos de acreencia producto de saldos adeudados por los deud
de tales relaciones. Este titulo valor es creado por el legislador pe
guiendo el afan de facilitar el financiamiento de las MYPE's a través
" un titulo que pueda ser usado en ciertas operaciones financieras, como el
Jfactoring, para obtener una liquidez de manera rdpida. Pero el problema
surge debido a que la aceptacion por parte del deudor original se presus
me cuando en un plazo determinado de dias el titulo no es impugnado o
rechazado expresamente, ya que ello contraviene ciertos principios fin-
damentales del derecho cambiario, como el de la literalidad e incorp
cion. Con esto, el deudor pasa de ser wna de las partes de una com
relacion juridica patrimonial civil, a ser la parte obligada de una rel
cion cambiaria. Para entender la relevancia de esta situacion, haremos:
un recorrido, de la mano de un microempresario, desde la existencia dﬂléf-l
relacion causal hasta la aparicion de la relacion cambiaria y la vez resal-
taremos las diferencias entre estas para hacer notar la trascendencia
Jas consecuencias en el ambito juridico del deudor que origina la presu
cion de aceptacion en la factura negociable.

.- INTRODUCCION

Al proposito de la reciente creacion de un nuevo titulo valor, la Factura
Negociable, empecemos el recorrido por algunas de las principales ¢
racteristicas de nuestro sistema cambiario, periplo que emprendenos
la mano de un amigo nicroempresario y a la vista de sus ojos, para esti-
diar detenidamente la presuncion de aceptacion que establece la Ley que
lo creo: Ley N° 29623. Reflexion que nos permitira, que la presuncion de
aceptacion contraviene la idea de que un sistema debe guardar consis
tencia y no puede violarlos principios bdsicos, que finalmente consi

yen el piedra angular que le da vida, forma y sustento nuestra legislaci
cambiaria. Aunque a veces no lo recordemos, eso genera confianza al
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sistema del mercado cambiario y a los principales actores que pueden ser
afectados con todo lo que nosotros los doctrinarios analizamos: los em-
presarios de micro y pequeiias empresas. Finalmente nos daremos cuenta
de que esta Ley, lo que hace es eonvertir a un sujeto_que hasta ese mo-
mento solo tenia una simple y comuin relacion causal, regulada por la
norma civil, en obligado principal de una compleja relacién cambiaria
sin que él hava prestado su consentimiento expreso. Debemos recordar
para todo ello, las principales instituciones, como la diferencia entre lo
causal y lo cambiario, las diferencias entre tales obligaciones, las princi-
pales instituciones del derecho cambiario, y algunas instituciones del de-
recho en general, como la libertad de contratar y la autonomia de la
voluntad, donde el Estado no puede intervenir en el ambito economico
privado de un sujeto indiscriminadamente: Economia social de mercado.

II.- ESTADO DEL PROBLEMA

¢ Oué pasaria si un dia le tocan la puerta y cuando la abre se da con la
sorpresa de que es un hombre al que usted nunca antes habia visto exi-
giéndole que le pague lo que le debe? Pues eso es exactamente lo que le
paso a Don Oscar, un fabricante de polos de Gamarra, quien inmediata-
mente despuds de caerse de espaldas y de pasar un gran disgusto, llama-
ria a un abogado para que le solucione el problema, pues debia existir
algun error.

Pues resulta que todo tiene una explicacién. Don Oscar es un fabricante
de polos, v acostumbra adguirir sus telas por medio de contratos de sumi-
nistro al crédito de una pequeiia fiabrica llamada El Telar S A.C. Lleva
trabajando asi, desde hace 10 anos: Adquiere las telas el 3 de cada mes y
las paga cada 30, después de la venta de produccion de polos del mes.
Pues tal parece que El Telar S.A.C., ansiosa por obtener financiamiento
rdpido para un proyecto que tenia en mente, s enterd de que en el 2010
Jue creado un nuevo titulo valor pensado justamente en los pc*queﬁr)..c
empresarios que por trabajar al crédito, tienen acreencias y se valio de él
para convertirlo a usted en el obligado principal de una relacion cambiaria
producto de la creacion de este titwdo valor:
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El problema radica en que, como se infiere de la situacion narrada, u
particularidad de éste nuevo titulo valor es que el acreedor de una re
cion juridico patrimonial comiin y corriente, que hava nacido producto
de la prestacion de servicio o suministro de bienes, puede por su me
voluntad crear un titulo valor en el que el deudor de la relacion Juria
parrim_om'af (inicial se convertira en el obligado principal de una relacic
cambiaria por el solo hecho de no rechazar o impugnar expresamente
/ {fﬁ‘@_f_’_ﬂf‘- Es decir, el inicial deudor de una relacion juridica regulac
hasta ese momento por el derecho civil, serd convertido en el obligado «
una relacion totalmente diferente y auténoma, la cambiaria, si en deterni
~ nado mimero de dias no impugna o rechaza expresamente el titulo valor
La presuncion de aceptacicn es la cuestion que genera inconvenientes
debido a que existen en nuestra Ley de Titulos Valores articulos y prine,
pios bien conocidos que convergen totalmente con esta posibilidad. A
largo de este pequeno estudio nos detendremos a analizar detenidame
las caracteristicas de la factura negociable y cémo la presuncion de ac
tacion contraviene puntos esenciales de nuestro sistema cambiario.

III.- DESARROLLO DE LA CUESTION

o

g
SR
o

«

£

1) La factura negociable _
Asies, el siete de diciembre del 2010 se publica en el diario «El Peru
no» la Ley N° 29623 (en adelante «Ley») que crea un nuevo titul
valor llamado factura negociable. La ley entrd en vigencia en juni
del 2011 y desde entonces se ha convertido en wn arma valiosa para
las MYPE's pues hace que se incrementen sus posibilidades de acce-
der a una fdrma facil, rapida y eficaz de financiamiento. Todo esto.
debido a éz;re el nuevo titulo valor puede ser usado en operaciones de.
Sfactoring o descuento bancario, que es la forma en que ya se venian
realizando financiamientos con acreencias pendientes de cobro, y que
ahora permitira que las pequeitas y microempresas accedan a este lipi
de operaciones con mayor facilidad al contar con un instrunmento
confiable y atractivo a los ojos de las financieras.

o] Ty ; ¥
Entre las principales caracteristicas del nuevo titulo valor se encuen-
tran las siguientes: 1
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- Es un titulo valor, y como tal, posee todas las caracteristicas pro-
pias de esta clase de instrumentos, como el muy conocido merito
ejecutivo por efemplo.

- Es a la orden y por lo tanto transmisible por endoso; es decir, basta
colocar el nombre del nueva endosatario en el documento para con-
vertirlo en beneficiario del derecho contenido.

- Se origina en la compra venta u otras modalidades contractuales
de transferencia de propiedad de bienes o en la prestacion de servi-
cios. Es justamente por ello que los sujetos llamados a utilizar este
titulo valor son los empresarios o profesionales que se dedican a
esta clase de actividades y emiten por ello facturas.

- La factura negociable surge cuando_producto de tales transferen-
cias queda un saldo deudor, y es justamente éste el derecho que
incorpora el titulo valor. A las Sfacturas comerciales o recibo por
honorarios emitidos, se agregard una tercera copia que serd la uti-
lizada como documento en el que se incorporara el derecho de cré-
dito creando asi el titulo valor.

- El objetivo de la creacion de este nuevo titulo valor fue incrementar
las posibilidades de las MYPE a acceder a financiamiento, va que
este titulo valor es ideal para ser utilizado en las operaciones de
factoring y descuento financiero, métodos ideales para convertir
acreencias pendientes de cobro en dinero en efectivo.

2) Articulos 6y 7 de la Ley: Conformidad y presuncidn de la aceptacion.
Don Oscar: «Es cierto que mi proveedor me indicé que queria
emitir ese titulo valor; incluso me entregé el documento, pero
como yo no entiendo de esas cosas preferi mantener mi relacion
con él como ya estaba, asi que no firme nada y le entregue el
documento tal y como estaba, sin mi firmay.

Y ;Oué pensaria si le digo que segiin la ley que crea el titulo valor de
la factura negociable, si en el plazo de ocho dias usted no realiza
algunas de acciones descritas en el articulo 7, se presume su acepta-
cion? Es decir, el no haber firmado el titulo valor no hace lo que pare-
ce obvio a los ojos de cualquier ciudadano normal, es decir, no con-
vertir en obligado principal con la no firma, sino todo lo conirario.
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Efectivamente, de acuerdo al articulo 6 de la Ley 29623, una de las
condiciones para que la factura negociable tenga mérito ¢jecutivo, es
decir, para que su pago pueda ser reclamado mediante accion cambiaria
en un proceso gjecutivo, es que no se hava consignado la dnu)nfmrm—
dad en el plazo al que se refiere el articulo 7 (8 dias desde la recepcion
del documenm) Esto quiere decir que no es necesario que figure la
aceptacion expresa del adquirente, lo cual se daria mediante la firma,
sino que basta un comportamiento negativo, una omision: que no se

; . Fa o
haya consignado la disconformidad®.

3) La opcion de rechazar ser obligado principal no aparece expresa-
mente en la Ley.
Don Oscar: «;Enserio! Pues de haber sabido. sin duda le habria
indicado claramente a mi proveedor que no estaba interesado
en ser obligado de ese titulo valor y que preferia que las cosas
queden como estaban, sin modificarlasy».

Pues si analizamos la Ley. esa opcion no aparece expresamente. A Sies,
manifestar el deseo de no aceptar convertirse en el obligado principal
de una relacion cambiaria y por lo tanto negarse d la (F(.'L‘pfﬂ(‘fﬂ"” 1o
aparece expresamente como una opcion en la Ley. Aungue antes de
apresurarnos a indicar que la Ley no permite rechazar ser el obligado
principal y con esto decir que la ley obliga, a la fuerza, sin dejarle
alguna salida al deudor originario y con esto violar uno de los princi-
pales derechos reconocidos por nuestra Constitucion, la libertad de
contratar, debemos analizar los dos articulos vinculados al tema.

Articulo 7 de la Ley 29623: «Presuncion de conformidad».- El adquirente de bienes o usuario

de los servicios que den origen a la factura negociable tiene un plazo de ocho dias hibiles,
contado a partir dela recepeion de la factura comereial o recibo por honorarios, para acepiarla
o para impugnar cualquier informazion consignada en el comprobante de pago o efectuar
cualquier reclamo respecto de los bienes adquiridos o servicios prestados,

Tal informacién debe ser comunicada al proveedor de bienes o servicios mediante documento
escrito en el que conste la fecha de su recepcion, Vencido dicho plazo se presume, sin
admitir prueba en contrario la aceptacion irrevocable de la Factura Negociable en
todos sus términos, asi como la conformidad e relacion con los bienes y servicios prestadosy.
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Si estudiamos con detenimiento el articulo 6 inciso a)’, éste nos indica
gue para que el titulo valor tenga mérito ejecutivo, uno de los requisi-
tos es que no se haya consignado la disconformidad dentro del plazo
de ocho dias desde la recepcion del documento.

En realidad, lo primero que se nos viene a la mente cuando la Ley usa
el término «disconformidady, son aquellas opciones que le da la Ley
al usuario o adquirente descritas en el articulo 7 y que tienen que ver
con estar en desacuerdo con la idoneidad de los bienes o servicios
recibidos. En verdad, el Término disconformidad se relaciona mas con
el no estar -:'mq,fbrme. contento, satisfecho, ) no tanto con el no estar
de acuerdo con algo. Y esta interpretacion tiene mds sentido si toma-
mos en cuenta que en el articulo 7 la Ley nos enumera las acciones
que el usuario o adgquirente tendria que realizar para evitar que la
aceptacion se dé por presumida, que tienen que ver justamente con el

quedar conformes con el contenido del documento v con la calidad o
idoneidad de los bienes, veamos:

Analizando el articulo 7 de la Ley, Iq presuncion de conformidad se da
cuando en el plazo de 8 dias no se ha realizado alguna de las siguien-
les acciones:

- Acepiarla expresamente. este es el supuesto mds razonable, ya que
con la aceptacion expresa, una persona manifiesta claramente €
indubitablemente su voluntad de convertirse en obligado principal
de un titulo valor. La aceptacion expresa se da con la firma en el
documento,

- Impugnar cualquier informacion consignada en el comprobante de
pago: se entiende que se hace referencia al caso en que no se esté
de acuerdo con cierta informacion consignada en el documento.
Por efemplo, podria ser que el monto adendado que figura no es el
correcto, o que el domicilio es otro, etcétera. Es decir, este es el

Articulo 6".- Requisitos para el merito ejecutivo de la factura negociable
4) Que no se haya consignade la disconformidad del adquirente del bien o usuario de los
servicios dentro del plazo al que hace referencia el articulo 7%
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caso en el que no se firma por estar disconforme simplemente con
algiin tipo de informacion consignada.

Efectuar cualquier reclamo respecto de los bienes adguiridos o ser-
vicios prestados: En este supuesto la disconforniidad se expresa
debido a que no se esta a gusto con el bien adgquirido o con los
servicios recibidos. Se refiere a alguna circunstancia que haga que
el adquirente considere que la prestacion fue efecutada de manera
defectuosa, por lo que no estaria de acuerdo con la emision de un
titulo valor que lo de por deudor de una prestacion que no satisfizo

sus intereses cabalmente.

Como vemos, la Ley prevé solo 3 opciones: la aceptacion expresa, la
impugnaciéon por disconformidad en cuanto a la informacion consig-
nada o el reclamo respecto de los bienes o servicios. En el segundo
parrafo nos dice que en caso no se realice alguna de estas tres accio-
nes en el plazo de 8 dias desde la recepcion del documento, la confor-
midad necesaria para que el titulo valor tenga merito ejecutivo se da
por presumida, es decir, se presume la aceptacion y con ello el titulo
valor despliega todos sus efectos cambiarios.

La wnica salida para no pensar que la Ley esta limitando al usuario o
adguirente a elegir solo entre una de esas tres opciones, y con esito, en
mi opinion, ir en contra de un derecho reconocido por nuestra carta
magna, es el ya citado inciso a) del articulo 6 de la Ley.

Esta acusacion es muy grave, quizas mucho mds que ir en contra de
algunos de los principios que rigen el sistema cambiario, va que el
derecho a la libertad contractual es u derecho fundamental reconoci-
do por la constitucion en el inciso 14 del articulo 2 de la Constitucion
Politica del Peri. Ademas también lo reconoce el articulo 62, dentro
del Titulo IlI-Régimen Econémico: Principios Generales. Es decir, la
Constitucion reconoce que la libertad contractual es un derecho basi-
co e imprescindible en un sistema economico como el nuestro: econo-
mia social de mercado, ya que es este el derecho que permite que los
sujetos desarrollen libremente sus actividades economicas, premunidos
de la libertad que les parantiza que nadie interferira en su esfera pri-
vada ni forzara sus voluntades en cuanto a decidiv si contratar o no y
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el contenido de los contratos. Tal como lo senala el Tribunal Constitu-
cional, el derecho a la libre contratacion «se concibe como el acuerdo
o convencion de voluntades entre dos o mas personas naturales v/o
Jjuridicas para crear, modificar o extinguir una relacion juridica de
cardcter patrimonial. Dicho vinculo —fruto de la concertacion de vo-
luntades, debe versar sobre bienes o intereses que poseen apreciacion
econémica, tener fines licitos y no contravenir las leyes de orden pii-
blicoy’. Ademads este derecho lo recoge también nuestro codigo civil en
su articulo 1354, y en cierta medida en el 1352, cuando nos dice que
los contratos se perfeccionan con el consenso, es decir, con el asenti-
miento de las dos partes, sin que ninguno pueda forzar al otro.

Entonces, si estamos de acuerdo en que ninguna Ley puede ir en con-
tra de la Constitucion, podriamos interpretar que a través del articulo
6 inciso a) la Ley 29623 nos esta diciendo que cabe la posibilidad de
que el usuario o adquirente se niegue a convertirse en el obligado
principal de este titulo valor, déndole asi el beneficio de la duda. Con-
sideramos que habria sido preferible que la misma Ley exprese clara y
expresamente esta posibilidad, ya que lo mads conveniente es siempre
que la ley sea clara para no dejar espacios a interpretaciones distorsio-
nadas que perjudiquen a los destinatarios finales de las mismas.

Pero aun asi, si la ley hubiese expresado esta posibilidad entre las
opciones del articulo 7, si en el plazo de ocho dias desde la entrega del
documento el adquirente o usuario no rechaza expresamente conver-
tirse en el obligado principal de la relacion cartular, la presuncion de
aceptacion ante la inaccion seguiria vigente, por lo que seé estaria
vendo en contra de algunos de los principales principios del derecho
cambiario como veremos mas adelante.

Don Oscar: «Okey, ahora entiendo lo que tratan de explicarme,
pero lo cierto es que aun si yo hubiese investigado un poco mas

Sentencia del Tribunal Constitucional. Exp. N® 0008-2003-AUTC. Lima. Del 11 de noviembre
de 2003,
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v me hubiese preocupado de leer la Leyv, al ver que no decia en
ninguna parte de la Ley que yo podia rechazar libremente el
Sirmar ese documento, no me habria quedado otra opcion mds
que entregarlo tal v como estaba o de otro modo, romperlo. En-
tonces, creo que aun levendo la Lev mi sitnacion actual seria la

misnian.

4) Desde la aparicion de un titulo valor existe duplicidad de relaciones
v de obligaciones: la causal y la cambiaria
Okey. Pero finalmente, supongo que como ahora le tengo que
pagar a este nuevo acreedor, ya no tengo nada gue ver con el
antiguo, o sea que ya me libere del antiguo v ahora selo me
queda preocuparme por este. Sigo debiendo igual gue antes.

Lamento comunicarle que usted se equivoca. Le explicare. En el dere-
cho cambiario podemos diferenciar dos relaciones. La primera es la
relacion causal, que viene a ser una de derecho comiin, aquella de
suministro que usted tenia con su proveedor de telas. Pero al emitirse
el titulo valor, se erea otra relacion completamente distinta que m!u se

r('facmm.r con z"a mr.femm en c'z' motivo de su nacimiento. Estas u’c:.s :ekr—

:m.‘erfe a la cmma! sino. gmz una se s‘rrspemle f;asm que e la_otra no _sea
pagada o se pwj,m_d:qz.re el titlo valor:

Asi es. En el circuito que da como preducto final la emision de un titulo
valor se pueden diferenciar la aparicion de dos tipos de relaciones: la
causal o primigenia y la cambiaria.

Cuando usted celebra un contrato de suministro de telas que serd pa-
gado en el plazo de un mes, da nacimiento a una relacién juridico
obligatoria entre usted y su suministrador. Esta, es una relacion de
derecho privada, regida por nuestro Codigo Civil, ya que se trata de
un contrato previsto en el articulo 1604 y siguientes del mismo. Pero
cqué sucede cudndo su proveedor necesita financiamiento v hace que
usted le emita un titulo valor por el monto adeudado para usarlo en
operaciones de descuento o factoring que le permitan obtener el dine-
ro antes de que llegue el plazo de vencimiento del titulo valor? Pues lo
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que sucede es que nace otra relacion juridica, diferente e indepen-
diente de la primera (causal), pues esta nueva relacion entre usted y su
proveedor es una relacion de derecho cambiario, regulada por otras
normas v que contiene otra obligacion totalmente distinta a la prime-
ra: la obligacion cambiaria.

Existen vinculos entre las dos relaciones juridicas, ya que a pesar de
su autonomia, la primera sirve de motivo al nacimiento de la segunda,
ya que de no haber existido el contrato de suministro no habria existi-
do una acreencia y por lo tanto no habria necesidad de crear un docu-
mento que contenga tal derecho. En palabras del doctor Aitor Zurimendi
«se ha llegado asi a la distincion de dos negocios juridicos diferentes:
el originario o basico que recibe el nombre de fundamental o causal.
por ser el origen o causa remota dela letra, y el cambiario que es tn
negocio secundario o ejecutivo porque presupone la existencia de olro
anterior del que en cierta manera depende, pese a ser algo distinto a
éln’.

Interpretando el articulo 1233 del Cédigo Civil®, podemos deducir que
la entrega de titulos valores producto de relaciones extra cambiarias
no extingue la cambiaria, sino hasta que se pague el titulo valor 0 se
perjudique. Es decir, el que se emita un titulo valor a causa de una
deuda producto de un contrato civil, no implica que la relacion causal
se extinga, sino que esta sigue vigenfe al mismo tiempo que se da naci-
miento a otra relacion adicional, la cambiaria. Esto implica, por 1o
tanto, que el deudor originario sea en adelante deudor de dos obliga-
ciones distintas: la cambiaria y la causal. En cortas palabras, la emi-
sion de un titulo valor no es i.rtll'.-i.'fﬂ.*.‘.;'ﬂ”_\-' no extingue por lo tanio la
obligacion primigenia ya existente.

5 ZURIMENDI ISLA, Aitor. Los Fundamentos Civiles del Derecho Cambiario. Editorial
Comares S.L.-2004 Pég. 15

S Codigo Civil. Articulo 1233~ La entrega de titulos valores que constituyen ordenes o prome-
sas de pago, sdlo extinguird la obligacién primitiva cuando hubiesen sido pagados o cuando por
culpa del acreedor se hubiesen perjudicado, salvo pacto en contrario. Entre tanto la accion
derivada de la obligacion primitiva quedard en suspenso.
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Pero si cabe la posibilidad de que la entrega de un titulo valor extinga
fn _relacion causal primigenia, Es asi que es conveniente recordar la
d{ﬁuencm entre la entrega de titulos valores en calidad de pro solito
(art. 1263 del CC’ dacion den pago, o por novacion art. 1277 del CC)
0 pro solvendo. El articulo 1233 del C.C. y que acabamos de analizar
se refiere al pago pro solvendo, donde la entrega del tirulo valor no
extingue la deuda, sino hasta que esta sea pagada efectivamente. En
caso de la entrega pro soluto, el acuerdo de crear un titulo valor y su
consecuente emision extinguiria la deuda y por lo tanto la relacion
Juridico obligatoria originaria.

Efectivamente, si cabe la opcion de que la entrega de un titulo valor
extinga la relacion juridica obligatoria 1 primigenia, pero esto cabe silo
mediante pacto expreso. De acuerdo a nuestro codigo civil, esto puede
darse de dos maneras: mediante novacion (art. 1277)5 p nwdrame
dacion en el pago. En ambos casos la entrega de un titulo 1-{:!0} extin-
gue la relacion causal: en la novacion la nueva obligacion remplaza
la pre-existente, desaparece una y aparece otra nueva y distinta. En el
caso de la dacion en pago, la obligacion causal se extingue porque se
considera a la entrega del titulo valor como pago, es decir, el acreedor
acepta gue el pago se realice con una prestacion distinta a la inicial-
mente pactada, pero le da los mismos efectos que un pago: la extincion
de la deuda.

En nuestra legislacion, el articulo I inciso 2 * de la LTV deja al descy-
bierto que reconoce la existencia de estas dos relaciones cuando nos
dice que en caso de que el documento no tenga el cardcter de titulo

1265 Del Cadigo Civil. Dacién en pago.-»El pago queda efectuado cuando el acreedor recibe
como cancelacion total o parcial una prestacion diferente a la que debia cumplirse».

Articulo 1277 del Cadigo Civil.- «Por la novacion se sustituye una obligacion por otra.Para que
exista novacion es preciso que la voluntad de novar se manifieste indubitablemente en la nueva
obligacién, o que la existencia de la anterior sea incompatible con la nuevan

Art. 1 inciso 2 de la LTV.- «Si le faltare alguno de los requisitos formales esenciales que le
corresponda, el documento no tendré cardcter de titulo valor, quedando a salvo los cfectos del
acto juridico a los que hubiere dado origen su emisién o transferencian.
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valor por faltarle algiin requisito esencial, queda a salvo la relacion
causal y [as acciones derivadas de ella. El articulo 94 de la Ley de
Titulos Valores también reconoce esta duplicidad, ya que nos dice que
el tenedor de un titulo valor puede accionar alternativamente entre las
acciones cambiarias y las acciones causales, es decir aquellas naci-
das de la relacion causal u originaria entre el tenedor del titulo valor
v el que le endoso el titulo valor. Esto permite deducir que la Ley reco-
noce que existe otra relacion distinta a la cambiaria y que se relaciona
con ella, ya que cumrda se pague o extinga una de ellas, se extinguire
m;nhmr !a otra.
3) Las obligaciones causales y cambiarias son completamente distin-
tas, teniendo ésta wltima caracteristicas propias.
Don Oscar: «jEnserio? Eso quiere decir que la relacicn primige-
nia con mi proveedor no ha muerto, si no que ahora estoy obli-
gado con los dos sujetos. Pero finalmente, no me pueden cobrar
los dos ;cierto?, asi que solo tengo que pagarle a uno de ellos
para ya no deber. Lo cierto es que mie da igual, lo que tengo que
hacer ahora es pagarle a este nuevo sujeto y me librare de todo.
Me da igual tener que pagarle a éste o a mi proveedor original,
es lo mismo».

Pues no. Aparentemente es asi, pero lo cierto es que la relacion cam-
biaria es totalmente distinta a la relacion causal. La relacion causal
era una mera relacion civil, regulada por las leves civiles. Pero la rela-
cion cambiaria que nace producto de la causal es abismalmente distin-
ta a ésta, ya que se rige por las normas del derecho cambiario. Veanios
algunas de las diferencias:

En principio cuando se le debe a un acreedor en el derecho eivil, si
este desea ceder su acreencia a un tercero, la operacion no es tan
sencilla, sino que debe hacerlo mediante un contrato de cesion de
derechos. En cambio, en el derecho cambiario, desde que existe un
titulo valor, y en esto consiste el mayor atractivo de los titulos valo-
res a la orden y al portador; es que transmision se efectia facilmen-
te, mediante una simple traditio o mediante endoso.

Vocacion circulatoria v las excepciones:
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Una consecuencia de lo anterior, es que cuando se tiene una rela-
cion de derecho privado, la relacion entre las partes es tan privada
que entre ellos pueden pactar infinidad de cosas. haciendo uso de
la conocida auwtonomia privada, que les permite regular sus rela-
ciones internas como mejor les parezea, sin mds limites que las nor-
mas imperativas y las buenas costumbres'.

Es asi que nacen las excepciones. En el derecho civil, en una relacion
de derecho privado entre dos personas, pueden oponerse todas las
excepciones que pactaron entre ellos. Por ejemplo, si entre deudor y
acreedor se pacto que el pago se realizaria en 5 cuotas, el acreedor no
puede exigir el pago en una sola cuota.

Todo lo contrario sucede en la relacion cambiaria, va que cuando un
titulo valor se crea es generalmente con vocacion circulatoria, es de-
cir. que lo mds probable no es que el titulo valor se quede en manos del
acreedor, pues pensandolo bien, no conseguiria ningin beneficio al
no poder servirse de la acreencia que tiene frente a su deudor origina-
rio. Es asi que el titulo valor nace con todas las caracteristicas necesa-
rias para circular de manos del inicial tenedor hacia una infinidad de
sujetos que irdn siendo beneficiarios del derecho contenido en el titu-
lo valor conforme sean endosatarios; y quienes a la vez se convertirdn
en obligados cada vez que lo endosen a otros para beneficiarse del
derecho contenido. Es por esto que en la relacion cambiaria no existe
una relacion privada e intima entre un solo deudor y un solo acreedor,
pues cada vez que el titulo circula, todos se convierten en deudores y
acreedores a la vez. Entonces, se nos presentan dos situaciones:

- Si uno de los sujetos establece cierta clausula en el titulo valor, esta
regira para todos los intervinientes posteriores, es decir, afectara
la relacion cambiaria de todos, no solo la relacion con su inmediato
cantratante.

1% Articulo 1354 del Cédigo Civil-»Las partes pueden determinar libremente el contenido del

contrato, siempre que No sea contrario a noOrma legal de caracter imperativon.
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De igual manera, si entre los inmediatos contratantes, es decir, en-
tre los sujetos de la relacion causal, se establecen ciertos pactos, o
surgen ciertas desavenencias, estas no afectaran al resto de la ca-
dena comercial.

Es decir, en una relacion privada, regida por el derecho civil, todo
es oponible entre las partes, desde los pactos expresos, pasando
por ciertas presunciones producto del comportamiento de alguno
de los sujetos, hasta los defectos congénitos o sobrevinientes cau-
santes de nulidad y amdabilidad del contrato. Todo debido a que
desde el nacimiento del vinculo, la vocacion es que todos los efec-
tos surtan entre dos esferas privadas. Mientras que en el caso de
una relacién cambiaria, la vocacion es vincular a muchos intervi-
nientes, por lo que existiran ciertos pactos expresos que afectaran
a toda la cadena, mientras que las circunstancias producto de las
relaciones privadas, internas o causales no saldrdn de esa esfera
privada y no afectaran por lo tanto a la cadena cambiaria.

Es por eso que se habla de las excepciones causales y las excepcio-
nes cambiarias. Las primeras solo pueden ser opuestas entre dos partes
inmediatas, entre el deudor v acreedor de un contrato regulado por
el derecho comin, mientras que las segundas (cambiarias) pueden
ser opuestas a toda la cadena de intervinientes en un titulo valor:

Es por esto que a un microempresario no le convendria que su rela-
cién causal de nacimiento a una relacién cambiaria, ya que si este
tenia algin pacto o circunstancia especial con su acreedor, esto no
podréd ser opuesto a un tercero de buena fe que ahora es tenedor
del titulo valor y por lo tanto beneficiario y acreedor legitimo del
derecho incorporado al documento cambiario. En consecuencia, al
deudor solo le quedara pagar y si tiene algo que oponer a su acree-
dor originario, lo tendrd que hacer por otra via.

Otra diferencia, que incluye a su vez a otras son todos [0S princi-
pios que rigen el derecho cambiario, y podemos incluir aqui el de la
solidaridad, el de literalidad, el de proteccion del tenedor legitimo,
ete. Todos estos principios buscan que los titulos valores sean ins-
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trumentos eficaces, que sirvan a facilitar el trdfico de rigueza en el
mercado v por lo tanto dependen muicho de la confianza que en
ellos depositen los sujetos economicos. Es por ello gue se sirve de
algunos principios gue no tendrian mucho sentido en una simple
relacion juridica obligatoria regida por el derecho civil. En pala-
bras del maestro Eugenio Castaneda', en resumen estos serian los
siguientes.

1) El instrumento constitutivo, en cuanto el derecho estd incorpo-
rado en el. La obligacion gque el contiene, se adquicre con el
titulo valor, porque este es cosas. No es un derecho personal el
que transmite sino un derecho real.

2) La transferencia de la propiedad se opera con la entrega del
titulo valor, porque este es una cosa mueble, vy la propiedad de
las cosas muebles se transfiere con la tradicion. No basta el con-
sentimiento, como ocurre en la enajenacion inmobiliaria.

3) La ley cuida de defender la rdapida y segura circulacion del titu-
lo-valor. Si el titulo valor fue adquirido por un tercero de buena
fe, conforme a la ley de su circulacion, es irreivindicable.

4) Ouo cardcter es el de la literalidad. Solo se debe la prestacion
que el titulo valor sefiala no se puede acudir a otros medios pro-
batorios para pagar menos, o en fecha mds lejana, o de modo
diverso que de aguel gque en el titulo consta.

3) La limitacion en el nimero de excepciones o medios de defensa
que puede deducir el deudor para enervar la accion del
acreedotr.

6) El emisor del titulo valor se obliga frente a cualquier portador,
no solo frente a favor de aquel a quien lo entrego.

7) Cada adquirente recibe un derecho nuevo, awtonomo, originario.

8) Solo quien esta en posesion del titulo valor puede reclamar el
derecho en el contenido ya que es necesario presentarlo para
exigir la prestacion.

CASTANEDA, Jorge Eugenio. Letra de Cambio, Pagare y Cheque. Primera edicién. Lima,
1971. pag 35.
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9) El deudor se libera si paga de buena fe a quien lo presenta,
aungue este sea un ladron.

10) Al circular el titulo valor, circulara el derecho en el incorpora-
do. Sin el titulo no existe circulacion. Dicho titule no es solo
instrumento probatorio, sino instrumento constitutivo de un de-
recho autonomo.

Podemos percatarnos de que todas estas caracteristicas se basan en el
principio bdsico de literalidad, pues finalmente, la obligacion cambiaria
estda contenida en un documento material cuva literalidad sirve de
pardmetro infranqueable. Todos los sujetos intervinientes en la cade-
na cambiaria obtienen el derecho que figura escrito en el documento,
nada mas ni nada menos, asi sea a su favor o en contra suya; cuando
se equivoca en colocar el monto dinerario, cuando usted deudor le
paga a uno que era ladrén del titulo, o quizds cuando pierde el dere-
cho por haber perdido el documento. Nada de esto pasa en una rela-
cién extra cambiaria, donde todo puede ser opuesto, pactado o vali-
dado entre las partes, donde si se le pierde el contrato aun conserva la
acreencia, donde si le paga a uno que no era su deudor tendra que
pagar doble, donde si se equivoca al momento de manifestar la volun-
tad puede invocar nulidad o anulabilidad; en fin, donde todos los pun-
tos son tratados entre partes y hay libertad de modificar y hacer valer
o0 no ciertas estipulaciones previas si ambas partes asi 1o convienen
pues finalmente todo afecta solo sus esferas y no la de terceros.

6) Teorias sobre el nacimiento de la obligacion cambiaria: Unila-
teralismo y Contractualismo.
Don Oscar: Pero eso quiere decir que ahora soy parie de una
relacién compleja y totalmente distinta de la que era parte ini-
cialmente. ;Por qué tengo que verme yo involucrado en esto .?i
yo nunca lo elegi aun si hubiese leido la ley, ella no me decia
expresamente que yo podia rechazar y convertirnie en el obliga-
do principal? Entonces, es la ley la que por voluniad de mi acree-
dor-proveedor me involucra en todo esto sin que yo haya elegi-
do o podido expresarme acerca de si estaba de acuerdo o no. Yo
se que a la ley se le respeta y que esta para obedecerla y que
finalmente es necesaria para ordenar nuestra sociedad, pero ;Es
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normal que haga esto? ;Es decir, es normal o legitimo que la ley
me convierta en un oblicado cambiario e interfiera en mi dmbito
privado sin mi consentimiento expreso?

Puies el tema del consentimiento en el nacimiento de las obligaciones
cambiarias ha sido un tema muy discutido en la doctrina. Es asi que se
ha hablado de las teorias que tratan de explicar como es que nacen
las obligaciones cambiarias, y a partir de la voluntad de quien. Las
dos principales tendencias son la teoria unilateralista y la teoria
contractualista, siendo la primera la que acoge nuestra ley.

La teoriacontractualista explica que el nacimiento de la obligacién
cambiaria nace desde que existe un acuerdo entre las partes de la
originaria relacion causal de modificarla y crear un titulo valor que
contenga una acreencia. El titulo valor se crea por voluntad de dos
sujetos: el girador, que seria el acreedor: y el girado, que seria el deu-
dor de la relacion causal. Las dos partes deben manifestar su voluntad
de dar nacimiento a esta mieva obligacion, ya que esta es una nueva e
independiente de la obligacién originaria, por lo tanto, no puede ser
creada por la mera voluntad de una sola de las partes. El crear un
titulo valor; y con ello la nueva obligacion cambiaria implica modifi-
car el acuerdo inicial, por lo gue esta solo serd posible si ambas partes
brindan su consentimiento. En palabras del doctor Aitor Zurimendi,
«la emision de la letra no estaba previamente pactada por las partes
en el contrato de suministro, ni era algo consustancial a él. No era un
acto debido por el negocio fundamental o primario, sino que ha sido
Jruto de un nuevo acuerdo posterior entre las partes, que por ftanto
supone algo adicional al negocio primario. La letra no nace porque
exista ral negocio, ya que la celebracion de un contrato de suministro
no legitima por si solo a una de las partes a exigir a la otra la emisién
o transmision de una letra de cambio, sino que se requiere este nuevo
acuerdo o negocio. Tal nuevo negocio sera forzosamente un contrato,
puesto que lo que ha habido es una acuerdo de voluniades...»".

ZURIMENDT ISLA, Aitor, Los fundamentos Civiles del Derecha Cambiario. Editorial
Comares-2004. Pigina 13.
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La teoria opuesta es la unilateralista, que postula que la obligacién
cambiaria nace por la sola voluntad de un sujeto: el girado. El, persi-
guiendo su deseo de convertirse en el obligado principal de wuna rela-
cion cambiaria, crea un titulo valor y este contiene la obligacion
cambiaria desde que imprime su firma en el documento. Segun Einert,
la obligacion cambiaria tiene su fundamento en una promesa unilate-
ral dirigida al piblico en general, es decir, la voluntad unilateral con-
siste en quedar obligado con la voluntad de solo una de las partes, sin
que sea necesario que el final beneficiario del derecho contenido. «se
sostiene que el librador asume por su sola voluntad el compromiso de
pagar el titulo valor, no a persona determinada, sino determinable,
esto es a quien al venciniento aparezca como portador legitimo»'. Es
asi que esta teoria ha logrado gran aceptacion debido a que logra
explicar satisfactoriamente el hecho de que el girado se obliga frente
a cualguier tercero que adquirird el titulo valor y serd el tenedor legi-
timado para exigir el pago.

Al parecer, nuestra legislacion ha adoptado esta ultima teoria, la unilate-
ralista. Tal como lo aprecia el maestro Ulises Montoya, «En todo caso
el titulo valor ha de contener, la prestacion, la ley de circulacion, la
indicacion del beneficiario y la firma del declarante. En resumen, la
eficacia de la obligacion derivada del titulo exige que la voluntad del
deudor se manifieste en las formas requeridas por las reglas de la ins-
titucion de la que el titulo depende»'. Como podemos notar, un requi-
sito para que exista un titulo valor es que figure la firma del obligado
principal, mas no es necesario para esto que aparezed la del girador.

Pero ahora nos toca analizar si es verdad que el hecho de que nuestra
Ley de Titulos Valores se acoja a esta ultima teoria explica cabalmente
que la Ley que crea la factura negociable haga que la obligacion

ESCUTI, lgnacio A. Titulos de Crédito: Letra de Cambio, Pagare y Cheque. Octava edicion.
Primera reimpresion, Buenos Aires: Astrea 2004-2005.Pag. 21.

MONTOYA MANFREDI, Ulises. MONTOYA ALBERTI, Ulises. MONTOYA MAN-
FREDI, Hermando. Comentarios a la Ley de Titulos Valores. Editora I uridica Grijley E.-LR_L.
Sétima Edicion actualizada: abril 2005, Pagina 47.
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cambiaria nazea por la sola voluntad del acreedor causal que sera
también el acreedor eambiario o beneficiario. Pues parece facil darse
cuenta de que no es asi, yva que a pesar de que nuestra ley permita que
un simple documento se convierta en un titulo valor al incorporar un
derecho por la sola voluntad de un sujeto, este deberia ser el deudor,
mas no el acreedor. En efecto, la teoria unilateralista postula que la
obligacion cambiaria nace producto de la voluntad de un sujeto, el
deudor de la relacion causal originaria, de obligarse cambiariamente
¥ convertirse en el obligado principal del titulo valor v la relacién
cambiaria que este origina. La obligacion cambiaria jamds nace por
la sola voluntad del acreedor, ya que parece obvio que si alguien asu-
mird cierta obligacion es este sujeto quien debe consentirlo, vy lo hard
Jirmando el documento.

En conclusion, al parecer, si nuestra Ley se hubiese acogido a la reo-
ria contractualista, jamds hubiese sido aceptado que la Ley 29623
haga posible que la factura negociable contenga un derecho por la
sola voluntad del acreedor sin que sea necesaria la aceptacion expre-
sa del deudor, ya que en tal caso se habria requerido la voluntad de
ambas partes. Pero sucede que la teoria unilateral tampoco logra ex-
plicar esta situacion, ya que aunque seguin esta la obligacion cambiaria
nace por la voluntad de solo una de las partes, esta deberd ser defini-
tivamente de aquel que se obliga a pagar y se convierte por lo tanto en
el obligado principal de toda la relacién cambiaria.

7) La Ley 29623 contraviene algunos de los principios cambiarios
Jundamentales, que son ademds reconocidos por la Ley de Titulos
Valores.
Don Oscar: «Me siento defraudado, no entiendo como la ley
puede hacer todo ello. Siempre pensé que la ley me protegeria, o
me impondria ciertos deberes por el bien de nuestra sociedad,
pero ahora me doy cuenta de que parece que la ley hace lo que
le parezca presumiendo voluntades que no existen ¥ favorecien-
do excesivamente a otros».

La verdad es que los articulo 6 y 7 de la Ley, al presumir la voluntad de
obligarse cambiariamente, va contra los principios cambiarios. No se
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entiende por qué la Ley deja de lado principios basicos ¥, consecuen-
temente, libertades generales que permiten el funcionamiento de nies-
tro sistema y que son reconocidos por nuestra Ley de Titulos Talores:

Articulo 1: Titulo valor
«Los valores materializados que representen o incorporen derechos
patrimoniales, tendran la calidad y efectos de titulo valor (...)».

Este articulo nos introduce en la teoria cambiaria, al definir el titulo
valor como un documento que incorpora un derecho. Nos habla del
principio cambiario quizas mds importante de la teoria cambiaria: la
incorporacion. De acuerdo con este principio, en palabras del maes-
tro Ulises Montoya, «el titulo valor es un documento probatorio, cons-
titutivo y dispositivo que contiene una declaracion unilateral de vo-
luntad, de la que deriva una obligacion a cargo del que suscribe el
titulo y un favor en beneficiario del mismo»™. Es asi que gracias a este
principio, el derecho y el documento se unen indisolublemente, llegan-
do a ser uno solo sin que sea posible en adelante que el derecho exista
sin el documento. Pero ;A qué se debe esto?, ;En virtud de qué es esto
posible? Pues en principio, esto es posible gracias a la ley, por cuya
voluntad un documento llega a fusionarse con un derecho cuando este
retune los requisitos esenciales exigidos. Y en general, los requisitos
comunes a todos los titulos valores, son:

- La prestacion y derechos que confiere
Su ley de circulacion, es decir, si es al orden, nominativo o al
portador.
La indicacion del beneficiario
- La firma del declarante’

I5

ia

MONTOYA MANFREDI, Ulises. MONTOYA ALBERTI, Ulises. MONTOYA MAN-
FREDI, Hernando. Comentarios a la Ley de Titulos Valores. Editora Juridica Grijley EILR.L.
Sétima Edicion actualizada: abril 2005. pig. 23

idem. pag 47
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Quizds el requisito mds importante de todos sea la firma del declaran-
te, va que es gracias a la voluntad de un sujeto que esta dispuesto a
ejecutar la prestacion contenida en el titulo que ¢l docimento puede
considerarse como contenedor de un derecho que beneficiara a el iil-
timo legitimo tenedor. Una prueba de ello, es que la Ley de Titulos
Talores permite en el articulo 10 la creacion de titulos valores incom-
pletos, que son considerados titulos valores a pesar de que falte en
ellos alguno de los requisitos esenciales, pero lo que nunca puede fal-
tar es la firma. «En ellos el suscriptor ha implantado su firma tinico
requisito que no puede faltar), dejando en forma deliberada, total o
parcialmente, espacios en blanco»’’.

Es asi que llegamos a la conclusion de que la firma del obligado prin-
cipal es un requisito sustancial, que no puede faltar ya que es median-
te esta que «el creador del titulo incorpora al documento una declara-
cion de voluntad, incondicional e irrevocable, de cardcter constitutivo
y alcance patrimonial, mediante la cual se coloca en una posicion de
obligado cambiario ante quien resulte portador legitimo del documen-
tor". Es por eta razon que la firma, al ser la unica senal indubitable
de la manifestacion de voluntad del obligado, no puede faltar nunca,
pues es consustancial a la esencia del titulo valor. Finalmente, es por
esto que creemos que la presuncion que plantea la Ley analizada va
contra este principio fundamental.

Articulo 4: Literalidad

«El texto del documento determina los alcances y modalidad de los
derechos y obligaciones contenidos en el titulo valor o, en su caso, en
hoja adherida a él».

Este es otro principio bdsico del derecho cambiario, y nos dice que los
derechos y el contenido en general del titulo valor se encuentran limi-

Oswaldo Hundskopf. Guia Rapida de preguntas y respuestas de la ley de titulos valores.
Gaceta Juridica. Cuarta Edicion. Abril-2005. Pag. 34.

ESCUTI, Ignacio A. Titulos de Crédito: Letra de Cambio, Pagare y Cheque. 8va edicion. Ira
reimpresion. Buenos Aires: Astrea 2004-2005. Pag. 7.
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tados a sélo aquello que aparezca expresamente en el documento, es
decir, no puede pretenderse desprender algo mas, algo menos o algo
diferente de aquello que figure literalmente en el titulo. Es asi que, y en
relacion también con el punto anterior. consideramos que si en el titulo
no aparece la firma de aquel que es supuestamente el obligado princi-
pal, no podria desprenderse que éste lo es, pues el unico modo de
alegar que éste ha aceptado ser el obligado principal es a través de la
Jirma en el documento.

Articulo 6: Firmas y documento oficial de identidad en los titulos valores:
6.3 «econ excepcion de los casos expresamente previstos por la ley, las
acciones derivadas del titulo valor no podran ser ejercitadas contra
quien no hava firmado el titulo (...)».

Esto ratifica en cierta forma lo que acabamos de decir en el punto
anterior, pues nos confirma que solo se puede considerar obligados
cambiarios, y por lo tanto accionar contra ellos cambiariamente, si ha
sido su voluntad ser parte de la cadena cambiaria y lo han expresado
mediante la firma. Como sabemos, hay casos en los que no todos los
sujetos que intervienen en la cadena cambiaria firman en el documen-
to, como en el caso de los titulos valores al portador, pero incluso en
estos casos, la firma del obligado principal nunca puede faltar.

Articulo 8: Responsabilidad de las personas capaces

«El titulo valor surte todos sus efectos contra las personas capaces
que lo hubieren firmado, aiin cuando las demas firmas fuesen invalidas
o nulas por cualquier causa».

En realidad, este articulo nos habla de la autonomia cambiaria, ya
que si la firma de alguno es invdlida, esto no afecta la cadena cambiaria
va que esta continua siendo valida y el legitimo tenedor no se ve perju-
dicado. Pero incluso esto tiene que ver con nuestro tema, ya gue nos
dice que los e¢fectos del titulo valor surten contra aguellos que firma-
ron el titulo, y esto en consonancia con lo que ya mencionanos antes,
pues el contenido del titulo valor solo afecta a aquellos que se
involucraron en la relacion cambiaria y esto solo se logra si estos asien-
ten hacerlo, lo cual se manifiesta a su vez con la firma. Se reafirma
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una vez mas que si la firma de un sujeto no aparece en el documento,
no se puede considerar que este es obligado v por lo tanto el titulo
valor no surtiria sus efectos contra aquel que no lo ha firma. Esto es
aun mds importante tratandose de aquel que hard que el documento
contenga un derecho: el obligado principal.

Articulo  11: Responsabilidad solidaria

«Los que giren, acepten, endosen o garanticen titulos valores, quedan
obligados solidariamente frente al tenedor, salvo clausula o disposi-
cién expresa en contrario.

Como lo refiere Astudillo Ursua, «estan obligados al pago de un titulo
de Crédito, en primer término, el girador en las letras de cambio no
aceptadas y el aceptante en las ya aceptadas; el librador de un che-
que y en general, el suscriptor original de un titulo de crédito, y en
segundo lugar los signatarios»'. Esa es la idea de la solidaridad
cambiaria, que todos los intervinientes respondan por el pago. Pero
responden por una sencilla razén, como lo expresan muchos autores:
el simple hecho de que su firma aparezca en el titulo valor, pues eso
refleja que fue voluntad del firmante obligarse cambiariamente y por
lo tanto debe responder si el tenedor acciona contra él. Es por eso que
Astudillo se refiere al girado en la letra waceptaday. Es ast que éste es
el articulo de nuestra Ley de Titulos Valores que, junto con el anterior,
nos expresa con mas claridad que todos aquellos sujetos cuva firma
aparezca en el titulo valor se encuentran obligados a cumplir con la
prestacion del derecho contenido, solidariamente, firente al iltimo te-
nedor legitimo.

Articulo 127: La aceptacion en la letra de cambio

Finalmente nos gustaria analizar brevemente este articulo para dar-
nos cuenta de que sin la voluntad expresa de un sujeto acerca de con-
vertirse en el obligado principal de una relacion cambiaria no puede

Citado por BEAUMONT CALLIRGOS, Ricardo. CASTELLARES, Rolando. Comentarios
a la Nueva Ley de Titulos Valores. 1ra edicion. Lima: Gaceta Juridica, 2000.pag. 138.
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considerarsele tal. En efecto, la letra de cambio es un titulo valor que
se considera tal antes de que el obligado principal manifieste su vo-
luntad de obligarse cambiariamente, y en consecuencia el documento
empicza a circular antes de que el girado manifieste su aceptacion. En
el caso de la letra de cambio, esto es posible debido a que en caso de
que el girado no acepte convertirse en el obligado principal, el que
asumirda la obligacion sera el girador y contra el accionara el tenedor
legitimado. Lo que nos dice este articulo es que el girado solo sera
obligado principal, y con ello asumira la responsabilidad de respon-
der ante el requerimiento del tenedor final, desde el momento en que
manifieste indubitablemente su voluntad de convertirse en tal. Asi es,
«la aceptacion es un acto cambiario del girado, por el cual se incor-
pora como obligado a la relacion cartlar. Si acepta la letra se con-
vierte en obligado directo al pago»®. 4 pesar de que es muy probable
que entre el girado y el girador exista una relacion causal en la que el
girado es deudor, esto no lo obliga a aceptar la letra, pues él es libre
de hacerlo a no cuando en un futuro le presenten el documento para
s aceptacion.

Quisiera llevar esto al plano de la factura negociable, pues la acepta-
cion de la letra de cambio es quizds la forma mas clara en la que la Ley
de Titulos Valores reconoce que sélo a partir de la aceptacion, de la
manifestacion expresa de voluntad, un sujeto se convierte en el obli-
gado principal. En la factura negociable la aceptacion también debe-
ria realizarse de esta manera, expresamente, pues como ya lo reconoce
nuestra Ley en los articulos que hemos analizado, el hecho de obligar-
se cambiariamente no puede simplemente presumirse, sino que debe
ser aceptado indubitable y libremente por quien en adelante serd el
obligado principal.

W ESCUTI, Ignacio A. Titulos de Crédito: Letra de Cambio, Pagare y Cheque. 8va edicion. Ira
reimpresion. Buenos Aires: Astrea 2004-2005. Pag. 90.
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8) Maviles que inspiraron al legistador
Don Oscar: «Y ;jPor qué hace la ley todo esto? En realidad debe
existir una razon muy fuerte para que se hava atrevido a ir con-
tra todo elloy.

Pues en el articulo | de la Ley 29623, «Ley que promueve el financia-
miento a través de la factura comercial» se expresa claramente que el
objetivo es fucilitar el financiamiento de fos proveedores de servicios
o bienes, refiriéndose principalmente a las MYPE's, gue en sus rela-
ciones comerciales logran acreencias producto de transferencias al
crédito. Y en la exposicion de motivos indica que wel requerimiento
antes mencionado consiste en la conformidad del comprador del bien
o usuario del servicio (...) podria importar una wraha o impedimento
para la difusion del factoring en el mercado peruano. Ello en virtud de
que cualquier comprador (...) o usuario (...) que tuviera interés en
dilatar el pago de la factura puede simplemente no dejar constancia
de su conformidad con los bienes adquiridos servicios prestados impi-
diendo de esta forma que el documento adquiera el correspondiente
merito ejecutivor?!,

La buena voluntad del legislador es elogiable, pues en buena cuenta
lo que busca es mejorar la economia de nuestro pais buscando mejo-
rar las condicianes financieras con las que se enfrentan las MYPE's
dia a dia, sector de nuestra economia que emplea parte muy importan-
te del pais que a pesar de ello quizds no cuenta con el apoyo necesario
para su desarrollo y erecimiento. En efecto, ya en el 2004"las micro y
pequeitas empresas formales a nivel nacional ascenderian a 648,147
empresas y representarian el 98% del universo empresarial formal na-
cional en el aiio 2,004, conformando el estrato empresarial formal
mas importante del paisy?, y se estima que hasta ahora el mimero es

2

b

Citado por VALDIVIESO LOPEZ, Erika I. «El Financiamiento a través de la factura negocia-
blen. En: Revista Juridica del Pertt, Numero 121-Marzo 2011. lra edicion. Pag. 368.

VELA MELENDEZ, Lindon. Caracterizacion de las micro y pequefias empresas (MYPE) en
el Perh y dcscmpcﬁu de las micro finanzas. http://www.sipromicro,org/ fileadmin/
pdfs_biblioteca SIPROMICRO/001484 pdf. Visitado el domingo 12 de febrero a las 20:15hrs
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mavor. Pero ;Es realmente aceptable que por perseguir un objetivo
Justo v digno de elogiar el legislador cree figuras que vayan contra
los principios basicos del derecho cambiario v quizds contra algtias
libertades del derecho connin como lo hemos hecho a lo largo de todo
este trabajo?  Consideranios que no, pues los titulos valores son ins-
trimentos de suma importancia en la economia actual de niestro pafs
Vv 8 se va contra alguno de los puntos mas solidos de la legislacion
cambiaria se corve el riesgo de debilitar la fortaleza de un sistema que
gracias a la coordinacion y armonia de sus preceptos ha logrado que
hoy en dia nuestro sistema cambiario goce de confianza por parte de
los sufetos econdmicos que actuan dia a dia en el mercado creando y
circulando titulos valores.

IV.- TESIS Y PROPUESTA

Si el legislador intenta crear un instrumento que pretende mejorar la eco-
nomia del pais, no debe dejar de lado los preceptos basicos de nuestro
sistema cambiario. Los principios del derecho cambiario reconocidos por
la doctrina, v plasmados a su vez en nuestra Ley de Titulos Valores, sirven
de sustento de un sistema estable y confiable a los ojos de los sujetos
privados. La presuncion de aceptacion en la factura negociable diverge
de tales principios y afecta sobretodo a los deudores cuya aceptacion se
presume ante la simple omision de un pronunciamiento expreso, cuando
lo mas légico seria presumir lo contrario como sucede con cualquier otro
titulo valor, donde si no hay aceptacion el girado no llega a ser obligado

principal.

Considero que si se crea un titulo valos, éste debe contar con las mismas
caracteristicas propias de los demds titulos valores. Por gjemplo:

- La aceptacion no debe ser presumida, ya que la voluntad del sujeto
que se convertira en el obligado principal debe ser manifestada
expresamente a través de la firma en el documento, no solo por la
importancia que esta voluntad representa para su propia seguridad
v beneficio y para la de los demas integrantes de la cadena cam-
biaria; sino también porque no podemos ir en contra de los princi-
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pios establecidos que forman parte medular de nuestro sistema
cambiario y en general, de nuestro sistema normativo. Es por eso
que creo si dentro de un plazo establecido no se manifiesta la vo-
luntad de aceptar convertirse en el obligado principal, pues lo que
debe presumirse es que no hubo aceptacion. Y no debemos conside-
rar que esto entorpecerd el trdfico y desincentivara el uso de estos
titulos valores, pues eso es lo que sucede en los otros titulos valores
Yy hasta ahora todo ha funcionado bien. Por ejemplo, en la letra de
cambio, ¢l tenedor tiene cierto plazo para presentar docurmento al
girado para su aceptacién, y si este no lo hace se considera simple-
mente que no quiso hacerlo y no se considera que lo que intenta es
alargar mas el plazo para que pague o intenta entorpecer las rela-
ciones, simplemente no acepta ser el obligado principal y nadie
tiene porque obligarlo ni imputarle malas intenciones.

Otra propuesta es que quizd lo mds conveniente seria que, como en
otros casos, el titulo pueda circular antes de la aceptacion del gira-
do, y en caso de que este no acepte, sea el girador el que deba
responder como obligado principal. Esto parece ir en contra de los
objetivos de la Ley, pero finalmente es posible que si cumpla con el
objetivo trazado que es facilitar el financiamiento a través del des-
cuento cambiario o factoring, e incluso en transmisiones con priva-
dos; ya que es asi como funcionan los otros titulos valores, cuyo
Juncionamiento es eficaz debido a las caracteristicas propias de un
titulo valor, siendo quizds la mds atractiva el merito ejecutivo de
esta clase de documentos. Si pensamos en los plazos, en caso de
que el girador, acreedor proveedor de bienes o servicios, se haya
convertido en obligado principal, es posible que antes de que lle-
gue la fecha de vencimiento del titulo valor, haya recibido el pago

por parte del deudor de la relacién causal que se rehusé a ser parte
de la relacién cambiaria.

Finalmente, y para concluir este espacio, considero que seria una
buena idea empezar a servirnos mds de los instrumentos con los
que ya contamos y aprovecharlos al mdximo antes de aventurarnos
a crear titulos valores nuevos cuyo éxito es incierto. Me aventuro a
decir que la educacién y promocion del uso de la letra de cambio
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por parte de los empresarios de las MYPE's podria contribuir qui-
zdas con mayor eficacia al desarrollo de este tipo de empresas, ya
que finalmente se utiliza para lo mismo que la factura negociable y
encaja en las operaciones al crédito que las pequenas y
microempresas realizan a diario. Por ejemplo, en este caso, El Telar
S8.4.C. pudo haberle girado una letra de cambio a Don Oscar, el
Jabricante de polos, y usar este titulo valor para sus operaciones
de factoring o descuento.

V- A MODO DE CONCLUSION

Luego de haber hecho todo el recorrido por las diversas dudas de Don
Oscar, un fabricante de polos parte de las MYPE's, y de haber recordado
algunas de las principales caracteristicas, findamentos y principios que
rigen el derecho cambiario y lo diferencian a la vez que lo relacionan con
el derecho civil, caemos en cuenta de que todo nuestro sistema juridico
estd relacionado, sistematizado. No podemos ir en contra de un principio
porque inmediatamente se caen los demds y luego no se puede explicar
porqué sucede algo con un titulo valor y no con el otro. Los titulos valores
son elementos que han cobrado una importancia impresionante en la eco-
nomia actual, gracias a sus caracteristicas propias como son la facilidad
de su creacion, circulacion y ejecucion. Para lograr este éxito se necesito
de un ordenamiento juridico adecuado y preciso, sélido y seguro. En con-
secuencia, no se puede pretender crear un nueva figura que a pesar de
perseguir un fin noble, atente contra la seguridad de los sujetos que ini-
cialmente fueron deudores de simples y comunes contratos civiles como lo
somos todos, al presumir su voluntad de ingresar a un mundo totalmente
distinto, cuando existen reglas claras en el derecho cambiario que hacen
de la firma del obligado principal la puerta de entrada a ese mundo.
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